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[                             ]www.gruppogieffe.com

9 grossisti associati
210 milioni di € di fatturato sviluppato

140.000 mq. di strutture coperte
60.000 referenze gestite

220 agenti di vendita
20.000 clienti dettaglianti sul territorio nazionale

“

“

DIETRO OGNI 
IMPRESA
DI SUCCESSO, 
C’È
QUALCUNO
CHE HA PRESO
UNA DECISIONE 

CORAGGIOSA
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� www.sonepar.it

Su questo numero di 
Ferramenta&Casalinghi troverete tre 
interviste dedicate al mondo della 
distribuzione tradizionale all’ingrosso. 
Comune denominatore, la ricerca 
di soluzioni che possano aiutare 
nella vendita il negoziante e, ancora 
prima, stimolare l’agente. 
Le parole di Marco Franzinelli, 
presidente del Gruppo Gieffe, mi 
hanno particolarmente colpito: 
“Negli ultimi due anni abbiamo 
vissuto momenti di vendita spesso 
automatici, è giusto che il venditore 
faccia valere sempre più la propria 
professionalità nella proposta 
ai clienti negozianti”. In questa 
dichiarazione, riferita alla partnership 
con Dunlop, che prevede la proposta 
ai negozianti di prodotti dal 
contenuto tecnico sempre più elevato, 
c’è tutta la voglia di riprendere in 
mano il mercato a partire proprio 
dalla forza vendita, stimolandola con 
un’offerta di qualità che va studiata, 
introdotta, spiegata ai negozianti.
E proprio la disponibilità dei 
negozianti a “testare” nuovi servizi 
e prodotti è alla base della nuova 
proposta del consorzio CDF 
(Ferrari, Machieraldo, Vianello), 
che lancia la distribuzione 
del marchio MyFamily, per la 
personalizzazione di medagliette 
pet, campanelli e targhette di 
abitazioni e condomini.
Infine, la nuova App di Ferramenta 
Cardinale, grossista della provincia 
di Salerno che punta a espandersi 
nel Centro-Nord grazie alla nuova 
sede laziale, è una soluzione 
innovativa pensata per il negoziante 
che va ad affiancare lo storico 
lavoro dell’agente sul punto vendita: 
perché la tecnologia è d’aiuto, 
ma la presenza, la disponibilità e 
la consulenza degli agenti sono e 
saranno irrinunciabili.

C’è voglia di novità 
in ferramenta

Accordo Sonepar Italia-Majorano:  
nasce Elettrica Majorano
Sonepar Italia e Majorano hanno formalizzato l’accordo grazie al quale le attività 
di distribuzione di materiale elettrico di Majorano saranno trasferite a Sonepar Italia.
Il passaggio avverrà tramite una nuova società, dal nome di Elettrica Majorano 
Srl, che sarà parte di Sonepar Italia.
Sonepar Italia, azienda leader nel mercato della distribuzione di materiale 
elettrico, parte del Gruppo internazionale Sonepar, è presente sul territorio 
nazionale con una rete capillare di 146 punti vendita in 17 regioni e 2100 dipendenti, 
ed ha registrato nel 2021 un fatturato consolidato di 1,1 miliardi di euro.
Majorano nasce nel 1947 a Napoli come agenzia Pirelli per la vendita di cavi e 

conduttori smaltati per avvolgimento 
motori. Negli anni l’azienda è diventata 
polo di riferimento per il centro-sud 
Italia nella distribuzione di materiale 
elettrico con 13 punti vendita nelle 
regioni Lazio, Campania, Calabria e 
Basilicata e un fatturato di circa 30 
milioni di euro.
“Finalmente si è concluso il cammino 
che ha portato Sonepar Italia e 
Majorano a sposare un futuro comune 
– commenta Sergio Novello, 

Presidente e AD di Sonepar Italia –. Questa operazione ci permetterà di consolidare 
l’eccellente copertura territoriale che le due aziende hanno costruito negli anni nelle 
regioni Campania, Calabria e in parte nel Lazio”.
“Ringrazio Angelo Maiorano – afferma Giovanni Mazza, Direttore della Divisione 
Sud & Isole di Sonepar – per questo percorso condiviso, Sonepar e Majorano 
andranno a consolidare una forte presenza territoriale al Sud, in Campania e 
in Calabria dove si completano con grande naturalezza e sono sinergici nelle 
competenze. Non vediamo l’ora di poter coinvolgere i nuovi colleghi nelle attività 
che abbiamo già studiato in modo dettagliato e che produrranno grande valore per 
i nostri clienti”.
“La formalizzazione di questo accordo con Sonepar Italia è per me fonte di grande 
soddisfazione - dichiara Angelo Maiorano - . Sonepar garantisce alla nostra realtà 
continuità, sviluppo e futuro. La loro presenza territoriale, unita alla nostra, sarà un 
volano importante di crescita e di gratificazione per i nostri clienti, i nostri fornitori 
e i nostri collaboratori, per i quali si apre decisamente una nuova fase, in Sonepar 
troveranno grandi stimoli e massimo supporto”. 
Intanto Sonepar Italia potenzia anche la sua presenza in Veneto con un nuovo 
punto vendita a Marostica (VI), grazie all’acquisizione del ramo d’azienda 
relativo alla vendita di materiali elettrici e di illuminazione dalla società 
CAEM S.r.l.
“CAEM è un’azienda di distribuzione di materiale elettrico nota e storica del 
territorio – dichiara Sergio Novello, Presidente e AD di Sonepar Italia – che 
entrerà a far parte di un grande gruppo internazionale come Sonepar. Siamo certi 
che questo passaggio produrrà effetti positivi per il punto vendita con assortimenti 
nuovi, personale tecnico preparato, attenzione al cliente e servizi personalizzati sulle 
esigenze di ciascuno”.
“Sonepar arricchisce la provincia di Vicenza con un nuovo e grande punto vendita in 
provincia – afferma Andrea Bernardinello, Responsabile vendite Triveneto Ovest 
di Sonepar Italia – che diventerà ben presto un punto di riferimento sul territorio 
allargato. Ci impegneremo per far sì che questo centro sarà un volano di business, 
di nuovi progetti e cantieri”.

marco.ugliano@netcollins.com
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Michele Tacchini ringrazia le ferramenta italiane!
Michele Tacchini, CEO del grossista Malfatti&Tacchini, uno dei volti storici del settore ferramenta in Italia, ha voluto 
diffondere un messaggio di ammirazione e di ringraziamento nei confronti delle migliaia di negozianti di ferramenta che, 
ogni giorno, con il loro lavoro sul territorio rappresentano il cuore pulsante del nostro comparto.
E lo ha fatto in modo diretto, senza troppi formalismi, su Facebook, scrivendo un post in un gruppo di negozianti di 
ferramenta. Il post ha ovviamente suscitato reazioni positive tra gli iscritti, che hanno apprezzato il messaggio di vicinanza 
e di coraggio per il lavoro che va avanti tra le mille difficoltà del momento.
Ecco il testo del messaggio, e grazie a Michele per averlo condiviso con noi.

Valex: Armando Schiavon nuovo General Manager
Armando Schiavon è il nuovo General Manager di Valex, azienda vicentina da oltre 40 
anni presente sul mercato con prodotti e attrezzature per professionisti e hobbisti.
L’ingresso nel team Valex di Schiavon, che vanta importanti competenze organizzative e 
di sviluppo di business, testimonia la volontà della proprietà di investire nella società per 
renderla sempre più rispondente alle sfide future del mercato.
Schiavon va a ricoprire una figura di coordinamento per l’attuazione delle strategie elaborate 

a livello direzionale, volte al consolidamento e alla crescita del brand Valex sul territorio nazionale e internazionale.
L’azienda si distingue per un’offerta sempre in linea con le esigenze del mercato: l’ultima novità è l’ampliamento della 
gamma OneAll (elettroutensili e macchine da giardino alimentati da un’unica batteria a 18V) con l’introduzione di una 
nuova linea di prodotti a 12V, pensata per rispondere alle esigenze dell’amante del fai da te o di chi ha necessità di 
utilizzare strumenti compatti e leggeri.
La logistica efficiente e un servizio alla clientela puntuale e professionale si affiancano ad una presenza capillare su 
tutto il territorio italiano da nord a sud. I Valex Point, oltre 400 punti vendita presenti nelle maggiori città italiane, sono 
quei rivenditori ufficiali che garantiscono la rappresentatività di una gamma che ad oggi conta oltre 2.600 referenze, e 
costituiscono dei veri e propri punti di riferimento per il marchio sul territorio.

� www.valex.it

breaking news

Cari ferramentisti d’Italia,
mi rivolgo a tutti voi, colleghi di lavoro e appassionati 
del nostro mestiere. Il nostro è un lavoro difficile, duro, 
complicato, che affatica sia il corpo che la mente. Però dà 
anche grandi soddisfazioni.
Interpretare e soddisfare i bisogni ed i desideri dei ns clien-
ti è molto impegnativo ma, una volta raggiunta la meta, ci 
gratifica moltissimo.
Quando una persona è capace di riconoscere tra 50.000 
articoli, magari anche di più, e scegliere qual è il prodotto 
giusto da consigliare, cosa può volere di più?
Si è raggiunta la vetta.
Dopo anni e anni di apprendimenti e studi sui prodotti 
più svariati e difficili, il ferramentista può svolgere la sua 
professione senza tema di essere giudicato.
Il suo passato parla da solo e nel suo futuro può vedere 
nuovi traguardi e successi.
Non ci sono lauree che tengano, chi esercita questa pro-
fessione può fare tutti i lavori del mondo. E in tutti questi 
lavori non potrà che cogliere nuovi successi.
Noi dobbiamo essere consapevoli che siamo una colonna 
portante nell’ economia del paese, serviamo la grande 

e la piccola industria, sia-
mo partner fondamentali 
dell’artigianato, siamo con-
siglieri di milioni di clienti 
finali che senza il ns aiuto 
non saprebbero usare tutti 
gli attrezzi ed utensili che 
sono sul mercato.
Siamo stati riconosciuti essenziali per la continuazione 
delle attività economiche durante la pandemia. La ferra-
menta è sempre rimasta aperta! Ha resistito per quasi due 
anni nel momento più difficile del Paese, dopo l’ultima 
guerra mondiale.
Dobbiamo essere orgogliosi, dobbiamo essere consci di 
quanto abbiamo fatto e di quanto daremo ancora.
Dobbiamo rimanere uniti e promuovere la nostra forza. 
Facciamo sentire la nostra voce e facciamoci rispettare. 
Chi vi scrive esercita questo lavoro dal 1975 e continua 
con l’entusiasmo della prima ora.
Un sincero pensiero a tutti e un grazie grandissimo!

 Michele Tacchini



Assofermet nel 
Gruppo Giovani 
Imprenditori di 
Confcommercio
Si è svolto mercoledì 
6 aprile, a Milano, 
l’incontro organizzato dai 
Giovani Imprenditori 
di Confcommercio su 
“Osservatorio Nuove 
Generazioni – Le 
Competenze”.
Andrea Colzani, 
Presidente Nazionale 
Giovani Imprenditori di 
Confcommercio insieme 
a Angelo Mazzetti, 
Responsabile Relazioni 
Istituzionali Meta in Italia e 
Paolo De Nadai, Presidente 
di OneDayGroup, si sono 
confrontati sui risultati 
ottenuti dall’Osservatorio 
quale strumento strategico 
per le nuove generazioni.
A seguire, il Consiglio 
Direttivo allargato del 
Gruppo nazionale  
Giovani Imprenditori  
che ha visto il consueto  
rito di “spillatura”  
quale benvenuto  
ai nuovi membri. 

La spilla, quest’anno, 
è stata assegnata a 
Francesca Ferrari della 
Giovanni Ferrari Srl 
quale rappresentante di 
ASSOFERMET.
Il Comitato Tecnico di 
ASSOFERMET Ferramenta 
si congratula con Francesca 
Ferrari per questo importante 
incarico augurandole una 
entusiasmante avventura.

� www.assofermet.it
Groovy S.r.l. - Via Fratelli Rosselli 3/2 20019 Settimo Milanese (MI) +39 0235999470 
info@groovy-style.com – www.groovy-style.com 

Quasi tutti gli articoli 
contenuti nel nostro 
espositore non si presentano 
all’interno di un packaging.

Il design contemporaneo 
e il prezzo competitivo 
attirano subito l’attenzione 
dei clienti stimolando 
l’acquisto d’impulso.

#ThinkGroovy



breaking news

� www.bricoman.it

Da Bricoman a Tecnomat: il calendario  
del cambio d’insegna
È stata sicuramente la notizia dell’anno: il renaming di Bricoman in Tecnomat,  
iniziato il mese scorso col punto vendita di Cagliari, sta proseguendo in 
questi giorni e si concluderà entro l’estate, coinvolgendo tutta la rete 
dei punti vendita dell’insegna francese.
I negozi cambieranno il nome con tempi e modalità 
diverse. Ecco il calendario completo dei punti 
vendita, in base alla regione di appartenenza:

Sardegna: febbraio / marzo
Sicilia: marzo / aprile
Lombardia: aprile / maggio
Piemonte: maggio / giugno
Puglia: giugno
Emilia Romagna: giugno / luglio
Lazio: giugno / luglio
Toscana: luglio
Liguria: luglio
Veneto: luglio/agosto
Friuli Venezia Giulia: agosto
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� www.bricoio.it

Brico io di Lugo (RA): nuovo layout basato sui corner
Dopo importanti lavori di ristrutturazione, il negozio Brico io di Lugo (RA) si presenta tutto nuovo.
Il restyling che ha interessato il punto vendita ha permesso 
di mettere a punto un nuovo layout, sempre più diffuso 
all’interno della rete Brico io, basato sul concetto di shop in 
shop, e nato per offrire ai clienti, in un unico negozio, tutto quello 
che serve per prendersi cura della propria casa e del proprio giardino 
per viverli al meglio.

I corner presenti nel negozio sono 6:
• L’Outlet del Kasalingo, presenta i mondi del tessile, 
dell’elettrodomestico, del guardaroba, della cottura e della tavola;
• X-Auto con un ampio assortimento di accessori per auto, moto e 
bici;
• Bolle Blu, per la pulizia della casa e l’igiene della persona;
• Isola dei tesori, con prodotti dedicati agli animali;
• Electro, il corner dedicato all’elettrodomestico e all’elettronica di 
consumo;
• Home Stile, dedicato ai complementi d’arredo.

Saranno inoltre disponibili diversi nuovi servizi, come l’applicazione di 
pellicole protettive per smartphone e tablet e la duplicazione di chiavi 
e radiocomandi, che vanno ad aggiungersi ai servizi già presenti nel 
negozio, quali tintometro, taglio legno, ritiro per gli ordini effettuati 
sul nostro sito, PagoDil, Garanzia3, Garanteasy e Scalapay.

� www.evoluzione-brico.it

breaking news

BricolaRge, nuovo punto vendita a Giardini Naxos (ME)
Ha aperto a inizio maggio un nuovo punto vendita siciliano a insegna BricolaRge a Giardini Naxos, 
località Trappitello, di proprietà della famiglia Gaudio, entrata nel consorzio Evoluzione Brico nel 2019.
Il negozio si sviluppa su 1.100 mq coperti e un’area esterna di circa 120 mq.

La gamma si sviluppa su 2 asset principali: il brico 
professionale, con gamme piuttosto estese  
nei settori Legno, Vernici, Elettroutensili, Ferramenta,  
Bagno ed Idraulica, ed il mondo Decorativo,  
con particolare attenzione al mondo Arredo e  
complementi (con un’area dedicata a questo mondo  
con una esposizione - a stanze - molto elegante) e al 
mondo illuminotecnico che viene presentato in  
entrata del negozio.
L’area giardino ha anche un importante  
sviluppo sia nell’area coperta sia in quella  

esterna, con l’obiettivo di soddisfare la forte vocazione turistica della zona.  
Una particolare menzione anche va all’esposizione del mondo Bagno, curata nei  
particolari nelle categorie mobili bagno, box doccia e specchi.



� www.obi.de

OBI riapre i  
negozi in Russia? 
L’azienda tedesca 
smentisce
“Al momento apprendiamo 
da vari media e social media 
che i negozi OBI in Russia 
stanno per essere riaperti. 
Come già annunciato il 7 
marzo scorso, tutti i negozi 
OBI in Russia sono stati 
chiusi e le società trasferite. 
Ciò a condizione che il 
marchio OBI non venga 
più utilizzato in Russia. 

Pertanto, segnaliamo e 
chiariamo ancora una volta 
che il Gruppo OBI non è 
e sarà né direttamente né 
indirettamente impegnato in 
Russia dopo la transazione. 
Informazioni diverse possono 
essere solo propaganda e 
azioni esterne dalla Russia, 
sulla quale noi come Gruppo 
OBI purtroppo non abbiamo 
alcuna influenza”.
Questo il comunicato 
ufficiale, apparso il 28 aprile 
su Linkedin, attraverso il 
quale il retailer tedesco 
smentisce con fermezza la 
notizia, apparsa su alcuni 
media, secondo la quale 
gli ormai ex negozi OBI in 
Russia sarebbero pronti alla 
riapertura. I negozi, ceduti 
da OBI il 7 marzo scorso, 
potranno riaprire (secondo 
questo comunicato) solo 
sotto nuova insegna.
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breaking news

� www.comagarden.it     � www.federunacoma.it

Macchine per il verde: + 14% nel 2021
Il sostenuto trend di crescita fatto registrare nei primi nove mesi del 2021 (+24,3%) non è stato confermato 
nell’ultimo trimestre, chiuso con una flessione del -4,9%. Resta comunque molto positivo l’andamento annuale 
delle macchine vendute, con un incremento del 14% nel 2021 rispetto al 2020. È quanto emerge dai dati elaborati 
da Comagarden, l’associazione italiana dei costruttori in seno a Federunacoma, e dal gruppo di rilevamento 
statistico Morgan.
Accanto alla crescita del 14% rispetto al 2020 è interessante rilevare anche l’aumento superiore al 30% rispetto al 
2019 prepandemico.

Nel 2021 sono state più di 1,6 milioni le macchine per la cura del verde vendute in Italia e hanno chiuso in attivo 
quasi tutte le categorie di prodotto, ad eccezione degli atomizzatori (-33,8%) molto richiesti nel 2020 durante 
l’emergenza sanitaria.
Tra le categorie di prodotto più importanti sono significativi gli incrementi nelle vendite di soffiatori e aspiratori 
(+24,7%), trimmer (+21,6%), motoseghe (+15,1%) e rasaerba (+12,9%). 
La famiglia di prodotto cresciuta di più percentualmente è quella degli spazzaneve: +76,6% con 7.300 unità 
vendute, dopo tre anni consecutivi in flessione. Le motoseghe sono invece il prodotto con il maggior incremento 
numerico, con oltre 56.000 macchine vendute in più nel 2021.
Le prime 3 categorie di prodotto (motoseghe, rasaerba e decespugliatori) rappresentano il 64% delle macchine 
totali vendute: era il 68% nel 2019. Se prendiamo in esame le 6 famiglie che hanno superato le 100.000 unità 
vendute nel 2021 (comprendendo quindi anche soffiatori, tagliasiepi e trimmer), saliamo all’87% delle macchine 
totali (era l’88% nel 2019).
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2019 2020 2021 VAR % 21/20

Motoseghe 322.196 373.804 430.167 15,1% 

Rasaerba 274.844 287.631 324.725 12,9% 

Decespugliatori 267.943 286.574 304.048 6,1% 

Soffiatori aspiratori 102.902 120.511 150.286 24,7% 

Tagliasiepi 93.176 123.549 124.395 0,7% 

Trimmer 59.737 86.897 105.689 21,6% 

Motozappatrici 28.128 32.152 42.416 31,9% 

Forbici a batteria 22.374 30.993 38.818 25,2% 

Rasaerba robot 25.994 26.368 34.768 31,9% 

Potatrici ad asta 11.663 19.827 24.031 21,2% 

Trattorini 25.993 21.463 23.753 10,7% 

Arieggiatori  
e scarificatori 8.903 12.962 20.512 58,2% 

Biotrituratori 7.239 9.358 10.930 16,8% 

Ride-on consumer 9.820 8.825 9.117 3,3% 

Spazzaneve 4.838 4.145 7.322 76,6% 

Atomizzatori 4.634 7.683 5.089 -33,8% 

Ride-on Mmv 3.318 1.635 1.731 5,9% 

Zero Turn consumer 1.280 1.521 1.540 1,2% 

Zero Turn Mmv 1.079 804 811 0,9% 

TOTALE 1.276.061 1.456.702 1.660.148 14,0%

IL MERCATO DELLE MACCHINE PER LA CURA DEL VERDE
(stima numero pezzi venduti)
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Leroy Merlin
news

Leroy Merlin Italia ha annunciato la nomina di 
Alberto Cancemi come nuovo Direttore Generale. 
Il manager, 43 anni, sostituisce Olivier Jonvel, 
che lascia l’incarico dopo aver accettato una 
nuova sfida come CEO di Bricomart Portugal, 
sempre del Gruppo Adeo.

Alberto Cancemi 
nuovo Direttore Generale  
di Leroy Merlin Italia

Sede Italia, successivamente nel 2012 
ritorna a Bologna come Direttore di 
punto vendita, occupandosi del primo 
rimodellamento del negozio.
Nel 2015 accetta una nuova sfida in un 
contesto territoriale differente: viene in-
fatti nominato Direttore Regionale dei 
negozi napoletani, pugliesi e siciliani: 
un’esperienza di grandi successi sul piano 
umano e professionale insieme al suo 
team. Nel 2016 assume il ruolo di Offer 
Leader all’interno del Comitato di 
Direzione Italia, dove contribuisce alla 
nuova organizzazione del Market Team, 
all’accelerazione dei prodotti a marchio 
proprio e alla ristrutturazione della offerta.
 
LE PRIME DICHIARAZIONI 
DI CANCEMI
“Leroy Merlin è per me una grande fa-
miglia, che mi ha permesso di fare un 
percorso straordinario grazie alle tan-
te persone con cui ho condiviso il mio 
cammino. È un’azienda che mi ha inse-
gnato valori importanti, come l’umiltà, il 
rispetto e l’abnegazione. Questi principi 
hanno guidato la crescita di Leroy Mer-
lin in questi anni e continueranno a farlo 
in futuro. La trasformazione che stiamo 
vivendo come azienda sarà sempre più 
orientata su questi tre pilastri: clienti,  

Dopo otto anni di esperienza come 
CEO, Olivier Jonvel passa il testi-
mone a Giannalberto Cancemi 

alla guida di Leroy Merlin Italia. Attra-
verso un post su Linkedin, era stato lo 
stesso Jonvel il 14 aprile scorso a “spoi-
lerare” il passaggio di consegne salu-
tando l'azienda e annunciando la nuova 
avventura di Cancemi.
Poi, lunedì 18 aprile, il comunicato stam-
pa dell’azienda, che ha ufficializzato la 
nomina di Alberto Cancemi come nuovo 
Direttore Generale. 
Cancemi, laureato in Giurisprudenza 
a Firenze, inizia la sua esperienza 
professionale in Leroy Merlin 
Italia nel 2000 quando, da studente 
universitario, fa il proprio ingresso nel 
punto vendita di Firenze Campi Bi-
senzio per collaborare all’inventario. 
Il negozio toscano diventa, nei suoi 

primi anni in azienda, la scenografia 
della sua crescita personale e lavorativa: 

si è occupato di relazioni con la clientela 
e di risorse umane, nei negozi di Venezia 
e Bologna. Nel suo percorso, il manager 
ricopre ruoli di crescente rilevanza, prima 
come Capo Settore dei reparti Pittu-
re, Ferramenta, Sistemazione e Cu-

cina, poi come Product Manager 
nella Centrale Acquisti della 

sempre del Gruppo Adeo.
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� www.leroymerlin.it

collaboratori e sostenibilità” 
dichiara Alberto Cancemi, Diretto-
re Generale di Leroy Merlin Italia.
“Abbiamo investito in innova-
zione per diventare una real-
tà sempre più omnicanale, 
migliorando la nostra Supply 
Chain, offrendo nuovi servizi 
come il Marketplace e la ven-
dita a distanza e rendendo il 
nostro e-commerce su misura 
dei nostri clienti. Oltre ai prodot-
ti, oggi, abbiamo servizi in grado 
di rispondere alle esigenze delle 
persone: dalla posa e installazio-
ne grazie ai nostri artigiani part-
ner fino alla collaborazione con 
gli architetti per la nuova insegna 
Arky. Tutto questo è possibile gra-
zie all’impegno dei nostri 8.000 
collaboratori in tutta Italia, 
la più grande ricchezza che la 
nostra azienda ha, che con pas-
sione ed entusiasmo offrono la 
stessa esperienza di acquisto ai 
clienti nel mondo fisico e in quel-
lo virtuale. 
La sostenibilità continuerà a es-
sere al centro della nostra visione. 
Abbiamo tanti progetti in cantiere 
dedicati al rispetto dell’ambiente e 
all’impegno sociale per garantire 
un futuro a tutti gli abitanti del 
pianeta. Colgo l’occasione per rin-
graziare Olivier Jonvel, che dopo 
otto anni, di cui due di pandemia, 
ha lasciato un’azienda solida 
grazie alle sue straordinarie doti: 
passione, professionalità e lungi-
miranza” conclude Cancemi. 

Linea

Ai sensi dell’art. 48 del Regolamento CE 1272/2008 (CLP), prima di concludere il contratto d’acquisto si richiede di prendere visione dei pericoli associati al prodotto. Poichè la classficazione dei prodotti può subire variazioni nel corso del 
tempo, per eventuali aggiornamenti si rimanda all’etichetta del prodotto.

Non lasciare entrare
ospiti indesiderati
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Dunlop-Gieffe di Marco Ugliano

Gli stivali del famoso 
marchio olandese 
verranno distribuiti 
nelle ferramenta 
italiane dai grossisti 
del Gruppo Gieffe: 
Jacopo Barbieri, 
account manager 
Dunlop per l’Italia, 
e Marco Franzinelli, 
presidente del Gruppo 
Gieffe, ci spiegano i 
dettagli dell’accordo.

Dunlop, sinonimo a livello mondiale 
di robustezza e protezione, ha de-
ciso di affidare la distribuzione dei 

suoi stivali nel canale ferramenta in Italia 
ai grossisti del Gruppo Gieffe. L’accordo 
riguarda una serie di articoli Dunlop pre-
senti a catalogo, tra quelli più ad alta rota-
zione nel mercato della ferramenta. Sono 
sia stivali base in PVC e gomma nitrilica, 
sia prodotti termici di alto livello in poliu-
retano o foderati per l’inverno.
L’importante accordo di distribuzione ci 
viene raccontato nei dettagli da Jacopo 
Barbieri, account manager Dunlop per 
l’Italia, e Marco Franzinelli, presidente 
del Gruppo Gieffe.

F&C: Jacopo, quali sono i detta-
gli di questo accordo di distribu-
zione con il Gruppo Gieffe?
Jacopo Barbieri: È un accor-
do specifico per tutti i soci del grup-
po, da nord a sud, isole comprese, da  

Dunlop affida a Gieffe  
la distribuzione degli stivali 
nel canale ferramenta 

Franzinelli a Perrone, da Viglietta a Euro-
gross, da Fabrizio Ovidio a Raffaele spa. 
In breve, abbiamo scelto una serie di 
articoli Dunlop presenti a catalogo e 
abbiamo selezionato quelli più ad alta 
rotazione nel mercato della ferramenta. 
Sono sia stivali base in PVC e gomma 
nitrilica, sia prodotti termici di alto livello 
in poliuretano o foderati per l’inverno.
Sono tutti articoli presenti nel nostro 
magazzino in Italia, per cui riusciamo 
a fornire un buon servizio e tempi di 
spedizione ridotti in tutta Italia grazie a 
una partnership con uno spedizioniere 
italiano.
Tramite il nuovo accordo vogliamo in-
centivare tutti i soci del gruppo sia a pro-
muovere il nostro marchio verso tutti i ri-
venditori clienti, sia a creare delle attività 
di comunicazione online sui vari canali 
social facebook, instagram e offline con 
locandine, promozioni stagionali ecc.,  
nei punti vendita.
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IL COMMENTO DI MARCO FRANZINELLI, 
PRESIDENTE DEL GRUPPO GIEFFE

F&C: Ci sono differenze a livello 
territoriale e di tipologia di pro-
dotto in merito alla distribuzione?
Jacopo Barbieri: Non ci sono 
grosse differenze in termini di distribu-
zione, perché la strategia è la stessa in 
tutte le regioni: ogni grossista è seguito 
da un nostro agente regionale e poi ci 
sono io che coordino come Country Ma-
nager Italia.
In futuro prevediamo di organizzare con 
il gruppo anche degli eventi di forma-
zione per gli agenti di tutti i Soci della 
Penisola.
In termini di prodotto, invece ci sono dif-
ferenze perché ovviamente, soprattutto 
per le condizioni climatiche, al nord si 
distribuiscono più i prodotti termici, sti-
vali che resistono a neve e pioggia, del-
la nostra gamma Purofort, un marchio 
registrato Dunlop per la produzione di 
stivali in poliuretano, mentre al sud la di-
stribuzione dei prodotti si concentra più 
sui prodotti base in gomma o PVC. 
Il nostro obiettivo è quello di spiegare 
da nord a sud i benefici degli stivali in 
Poliuretano Purofort in termini di como-
dità, termo isolamento, durata e impatto 
ambientale.

F&C: Quello della ferramenta in 
Italia è un mercato molto “compli-
cato” per chi non lo conosce ap-
profonditamente: in Gieffe avete 
trovato il partner ideale per sfrut-
tarne l’enorme potenziale… 
Jacopo Barbieri: Quello del-
la ferramenta è un mercato che per 
noi era nuovo fino a qualche anno fa, 
perché prima ci concentravamo più su 

F&C: L’accordo di distribuzione 
degli stivali Dunlop conferma la 
vostra scelta storica di mettere 
in atto partnership con marchi 
primari…
Marco Franzinelli: Esatto, è  
la vocazione di Gieffe distribuire marchi 
leader di mercato. Confidiamo molto in 
questa partnership proprio perché Dun-
lop ha quelle caratteristiche che cerchia-
mo quando iniziamo un rapporto di 
collaborazione. 

F&C: L’antinfortunistica è uno 
dei comparti che negli ultimi 
tempi è cresciuto maggiormen-
te ma per il quale serve compe-
tenza da parte della forza vendita e dei negozianti…
Marco Franzinelli: Esatto, parliamo di merceologie che l’agente deve 
“spiegare” al negoziante, il quale a sua volta dovrà fare lo stesso con il cliente del 
negozio. Spesso tra prodotti solo all’apparenza simili c’è una grande differenza di 
materiali e caratteristiche da cui deriva un’ampia forbice di prezzo che va giustificato.

F&C: Per fare un esempio relativo proprio agli stivali, non è facile 
vendere un prodotto in poliuretano a chi ha sempre acquistato pro-
dotti in PVC…
Marco Franzinelli: È proprio così, ma è nostra intenzione proporre 
prodotti con contenuto tecnico sempre più elevato ai nostri clienti. È una sfida 
stimolante per la nostra forza vendite, ma sono sicuro che verrà affrontata nel 
migliore dei modi. Negli ultimi due anni abbiamo vissuto momenti di vendita 
spesso automatici, è giusto che il venditore faccia valere sempre più la propria 
professionalità nella proposta ai clienti negozianti.

� www.gruppogieffe.com

specialisti di settore nell'ambito antin-
fortunistico. Poi però abbiamo sviluppa-
to anche prodotti non solo di sicurezza, 
ma anche per il tempo libero e per il 
gardening e abbiamo notato che il mar-
chio Dunlop riscontrava un forte inte-
resse da parte del cliente finale che può 
essere l’agricoltore o la signora che fa 
giardinaggio nel suo cortile o il bambino 
che gioca con gli amici nel prato. Quindi 
abbiamo capito che c’era un potenzia-
le di mercato molto grande nel retail di 
ferramenta e ci siamo lanciati con ottimi 
risultati negli ultimi anni. 
Grazie all’accordo con il gruppo Gieffe 
siamo riusciti ad approcciare tutte quelle 
piccole ferramenta di paese, sia al nord 
ma soprattutto nel Sud Italia, che non 

avremmo mai potuto raggiungere diret-
tamente per le condizioni, quantitativi 
minimi, logistica, spedizioni ecc.

F&C: La sostenibilità, oggi più che 
mai, è un aspetto fondamentale nel 
nostro lavoro quotidiano: qual è 
l'impegno di Dunlop in tal senso?
Jacopo Barbieri: La sostenibilità 
è alla base della nostra strategia azienda-
le, non solo per il futuro ma anche per il 
presente. Come tutte le società olandesi 
anche Dunlop ha alla base della crescita il 
tema dell’ambiente. Al centro della nostra 
strategia di sostenibilità ci sono 4 punti:
1) La centralità della produzione ed 
energia rinnovabile: produciamo princi-
palmente vicino ai mercati che serviamo, 

JACOPO BARBIERI, ACCOUNT MANAGER  
DUNLOP PER L'ITALIA

JACOPO BARBIERI, ACCOUNT MANAGER  
DUNLOP PER L'ITALIA.
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� www.dunlopboots.com

cioè in Olanda e in Portogallo per l’Euro-
pa e in USA per il mercato americano, e 
utilizziamo in questi 3 stabilimenti ener-
gia rinnovabile per ridurre al minimo il 
nostro impatto sull’ambiente.
2) Catena di fornitura sostenibile: anche 
i nostri fornitori devono rispettare certi 
standard di sostenibilità. Cerchiamo di 
procurare materiali sostenibili in modo 

responsabile, promuovendo il nostro 
forte impegno per i diritti umani e la si-
curezza dei lavoratori in tutta la catena 
di fornitura.
3) Innovazione tecnologica sui materia-
li: investiamo nell'innovazione dei no-
stri materiali Purofort e PVC per ridurre 
il loro costo ecologico del 50% ma allo 
stesso tempo che superino gli standard 

di sicurezza globali, estendendo la du-
rata dei prodotti per creare meno rifiuti 
e quindi meno inquinamento.
4) Programmi specifici per i clienti fina-
li: recuperiamo il materiale usato per i 
grossi clienti finali che usano migliaia di 
stivali all’anno. Li sostituiamo, li riciclia-
mo e forniamo nuovi prodotti.
E proprio grazie a questa filosofia so-
stenibile siamo riusciti ad ottenere un 
premio di cui siamo molto orgogliosi, 
ovvero il Certificato EcoVadis GOLD. 
Le classifiche di sostenibilità di Eco-
Vadis valutano oltre 85.000 aziende 
in oltre 200 settori. Con la valutazio-
ne GOLD, Dunlop ha migliorato di 
un livello la sua valutazione rispetto 
al 2021. Il nuovo rating Gold colloca 
Dunlop nel 5% dei primi posti di tutte 
le 85.000 aziende valutate in tutto il 
mondo. Il nostro obiettivo è quello di 
migliorarci sempre di più e ottenere 
nel 2023 il livello Platinum. 
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Cardinale Ferramenta, divisione di Cardinale 
Group specializzata nella distribuzione 
all’ingrosso di termoidrauluca, da pochi 
mesi ha inaugurato una nuova sede nel 
Lazio per il mercato del Centro-Nord  
e ha appena lanciato una nuova App  
per i clienti negozianti: la titolare  
Rossella Cardinale ci racconta le  
ultime novità dell’azienda di famiglia.

Nome di riferimento nel mercato 
della termoidraulica, negli anni 
si è specializzata anche nel ca-

nale ferramenta: Cardinale Group, 
con le sue controllate La Ferramenta 
Cardinale (con sede a Teggiano, in 
provincia di Salerno), Aeffe Services 
S.r.l. (con sede a Patrica, in provincia di 
Frosinone) e Cardinale Ferramenta 
(con sede ad Anagni, in provincia di 
Frosinone), è una delle realtà più in 
ascesa nella distribuzione all’ingrosso 
nel Sud Italia, ed è pronta ad espan-
dersi nel Centro-Nord.
In particolare, Cardinale Ferramenta 
ha messo a disposizione dei clienti una 

Cardinale Ferramenta, 
una nuova App 
per il cliente negoziante
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nuova App per la gestione degli ordini: 
ce ne parla la titolare Rossella Cardi-
nale, figlia del fondatore Carmine.

F&C: Rossella, la tua azienda 
di famiglia è da anni un punto 
di riferimento nel Sud Italia: dal 
2021, però, guardate anche più 
a Nord…  
Rossella Cardinale: La nostra 
azienda nasce come grossista di pro-
dotti per il mercato degli idrotermosa-
nitari come Cardinale Group, con sede 
a Teggiano, in provincia di Salerno. 
Negli anni abbiamo affiancato anche 
l’attività di distribuzione all’ingrosso 

di ferramenta con La Ferramenta Car-
dinale. Nella seconda metà del 2021, 
infine, abbiamo ampliato il nostro rag-
gio d’azione non limitandoci più solo 
al Sud Italia, già coperto capillarmente 
da anni, ma guardando anche al mer-
cato del Centro-Nord.

F&C: E ciò si realizza con l’a-
pertura del centro logistico di 
Anagni…
Rossella Cardinale: Nella 
seconda metà del 2021 ad Anagni,  
in provincia di Frosinone, abbiamo 
aperto la Cardinale Ferramenta: una 
posizione geografica strategica per 
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� www.cardinaleferramentaspa.it

espanderci oltre la nostra storica area 
di competenza. Prevediamo, nel giro di 
qualche mese, di creare un polo unico 
ad Anagni sia per la divisione termoi-
draulica sia per quella ferramenta.

F&C: Le vostre due “anime”, la 
termoidraulica e la ferramenta, 
sono gestite sul territorio da due 
distinte forze vendite?
Rossella Cardinale: Sì, abbia-
mo quattro forze vendite distinte: due 
che rappresentano la termoidraulica, 
quella storica di Cardinale Group a 
Teggiano e l’Aeffe Services a Patrica, 
comprendono ben 150 agenti, ai quali 
è stato affiancato negli ultimi tempi un 
nuovo gruppo di 60 venditori specia-
lizzati nel canale ferramenta.

F&C: La tua azienda si distingue 
anche per l’innovazione tecnolo-
gica: la nuova App pensata per i 
negozianti è un valido esempio…
Rossella Cardinale: Siamo 
molto orgogliosi del lavoro fatto, la 
nuova App CardinaleFerramenta sarà 
di enorme aiuto per i nostri clienti e, 
contrariamente a quanto si possa pen-
sare, non va a sovrapporsi ai nostri 
agenti ma si affianca a loro e va a com-
pletare il loro fondamentale lavoro. 
Potrà essere scaricata comodamente 
sul cellulare tramite le varie piattafor-
me di shop. Si tratta di uno strumento 
innovativo e di sicuro successo perché 

consente ai clienti di effettuare un 
ordine in pochi e comodi passaggi, 
tutti informatizzati, che partono dal-
la semplice lettura del codice a barre 
presente sul prodotto a scaffale. Ogni 
articolo sarà affiancato da tutte le no-
zioni tecniche e dalla giacenza nei no-
stri magazzini.
L’App, collegata al gestionale e al 
nostro sito web, consente inoltre di 
scorrere tra le categorie e sottocate-
gorie del nostro catalogo, visionare 
gli articoli in promozione e in offerta, 
consultare tutti gli articoli di nuovo 
inserimento: insomma, sarà possibile 
avere tutto a disposizione e con un 

rapido click, direttamente dal cellulare, 
effettuare un ordine nella maniera più 
semplice e completa. 
Del resto, siamo un’azienda di servi-
zi, e come tale dobbiamo mettere a 
disposizione della nostra clientela la 
soluzione migliore e più innovativa 
possibile sul mercato.

F&C: È importante sottoline-
are il passaggio in cui affermi 
che l’App non va a sostituire il 
lavoro dell’agente, ma invece lo 
affianca…
Rossella Cardinale: Confer-
mo, è importante sottolinearlo perché 
la forza vendite è e resta uno dei fon-
damenti grazie ai quali l’azienda può 
esprimersi sul mercato: l’App può 
aiutare dal punto di vista pratico nella 
realizzazione dell’ordine e nell’avvici-
nare il cliente all’azienda, ma i nostri 
clienti avranno sempre bisogno della 
consulenza e della presenza fisica in 
negozio dell’agente. 

CARMINE CARDINALE, FONDATORE DI CARDINALE 
GROUP, E SUA FIGLIA ROSSELLA, TITOLARE DI 
CARDINALE FERRAMENTA.

CARMINE CARDINALE, FONDATORE DI CARDINALE 
GROUP, E SUA FIGLIA ROSSELLA, TITOLARE DI 
CARDINALE FERRAMENTA.
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di Marco UglianoMyFamily-CDF

L’azienda piemontese MyFamily, 
specializzata in incisioni e 
personalizzazioni nel settore 
pet, ha siglato un accordo di 
distribuzione con CDF (Machieraldo, 
Ferrari, Vianello) per il mercato 
ferramenta: in negozio si potranno 
personalizzare non solo medagliette 
pet, ma anche campanelli e targhette 
di abitazioni e condomini.

Da oggi in ferramenta sarà possibile 
realizzare, in soli due minuti d’oro-
logio, incisioni e personalizzazioni 

di vario tipo, grazie a Techla, il rivoluzio-
nario sistema di incisione istantanea pro-
gettato da MyFamily, che incide attraver-
so un’interfaccia intuitiva e sorprendente. 
Il tutto, come detto, in soli due minuti.
Il consorzio di grossisti CDF (Machieral-
do, Ferrari, Vianello) gestirà la distribu-
zione di questa interessante novità nel 
canale ferramenta.
Simone Zancato, Sales Export Manager 
di MyFamily, ci racconta i dettagli di que-
sto innovativo servizio.

F&C: Chi è MyFamily e come ope-
ra sul mercato?
Simone Zancato: Siamo focaliz-
zati nel mondo del pet, dove siamo i lea-
der nella realizzazione di prodotti persona-
lizzati: il nostro best seller è la medaglietta 

MyFamily:  
la personalizzazione 
arriva in ferramenta

di riconoscimento d’identità dell’animale. 
Trasformare le medagliette per animali in 
veri oggetti di design capaci di trasmet-
tere emozioni. MyFamily è nata così, dal 
desiderio di dare un’anima a un pezzo di 
metallo – la medaglietta – indispensabile 
per permettere a cani e gatti di essere soc-
corsi e identificati velocemente in caso di 
smarrimento. Intorno a questa intuizione 
è cresciuta un’azienda capace di lanciare 
sul mercato centinaia di medagliette mai 
viste prima, smaltate a mano e curate in 
ogni dettaglio.

F&C: Oggi, con l’accordo di distri-
buzione con Machieraldo, Ferrari e 
Vianello entrate ufficialmente nel 
mercato della ferramenta: cosa vi 
aspettate da questa partnership?
Simone Zancato: Oggi iniziamo 
questa nuova collaborazione con CDF che 
ci consentirà di entrare dalla porta princi-

pale in un mercato per noi molto interes-
sante come quello della ferramenta.
Per i nostri prodotti si tratta, da un certo 
punto di vista, di un richiamo a una tradi-
zione già esistente. I negozi di ferramenta 
e agrarie erano infatti i luoghi dove, or-
mai tanti anni fa, si potevano trovare le 
prime modalità di riconoscimento legate 
al pet, quando ancora non erano nati in 
Italia i punti vendita specializzati in pro-
dotti per animali.

F&C: Dal punto di vista pratico, 
come si effettua una personalizza-
zione attraverso la vostra macchi-
na Techla?
Simone Zancato: MyFamily ha 
reso possibile la massima personalizza-
zione di ogni medaglietta, direttamente 
sul punto vendita in tempi rapidissimi. 
Un vantaggio inedito per clienti e nego-
zianti che, grazie a Techla, il rivoluzionario  
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 IL COMMENTO DI MICHELE RASELLI, AD MACHIERALDO

sistema di incisione istantanea progettato 
dalla nostra azienda, possono incidere il 
retro della medaglietta scegliendo cosa 
scrivere e come scriverlo attraverso un’in-
terfaccia intuitiva e sorprendente. Tutto, 
in soli due minuti.

F&C: La partnership con CDF 
apre anche a nuove tipologie di 
prodotti: quali sono?
Simone Zancato: Esatto, abbia-
mo integrato i prodotti esistenti basan-
doci sulle esigenze della clientela che si 
reca presso i punti vendita di ferramenta. 
Insieme a Michele Raselli di Machieraldo 
ci siamo chiesti quali potessero essere 
i prodotti più richiesti in ferramenta e 
abbiamo deciso di offrire l’incisione e la 
personalizzazione anche di campanelli, 
targhette di abitazioni private e condomi-
ni, in linea appunto con ciò che chiede 
questo specifico mercato.

F&C: Avete già “testato” la nuo-
va clientela di negozianti presso  
l’Expo organizzato ad aprile da 
Machieraldo: qual è stato il riscon-
tro della clientela?
Simone Zancato: Direi ottimo! 
Confesso che non mi aspettavo una 

presenza così numerosa di negozianti 
presso il nostro stand. È stata tanta la 
curiosità e la volontà di conoscere e te-
stare le nostre macchine. E proprio da 
parte dei negozianti è arrivata la richie-
sta di inserire nuovi moduli software e 
hardware per supportare altri formati: 
ecco che l’offerta è stata modulata e ag-
giornata sulle esigenze del negoziante 
di ferramenta, con una soluzione fresca 
e di facile utilizzo per i suoi clienti.

F&C: Fino ad oggi quali erano i 
tempi d’attesa di un cliente presso 
una ferramenta priva della vostra 
macchina?
Simone Zancato: È proprio 
questo il nostro valore aggiunto, ovvero 
la velocità e l’immediatezza nel servizio.
Fino ad oggi il cliente che si recava in 
una ferramenta e chiedeva un’incisione, 
il più delle volte si sentiva rispondere il 
classico “non lo facciamo noi diretta-
mente, ma lo possiamo far fare”, che 
crea fastidiosi e inevitabili ritardi per il 
consumatore. 
Nel nostro caso il processo è diverso, si 
realizza in appena due minuti ed è diret-
tamente il cliente finale a occuparsene. È 
lui, infatti, a decidere materiale, messag-

gio, font, tutto in maniera interattiva gra-
zie a uno schermo touch screen intuitivo 
e divertente da utilizzare. 
Siamo sicuri del successo del nostro ser-
vizio anche in ferramenta, puntiamo a 
coprire in tempi brevi un elevato nume-
ro di punti vendita. 

“Sono certo che questa collaborazione 
porterà degli ottimi risultati: i negozianti 
intervenuti al nostro Expo hanno mostrato 
un grandissimo interesse nei confronti di 
MyFamily, a testimonianza del fatto che non 
è vero che nelle ferramenta sia così difficile 
inserire novità di prodotto e nuovi servizi.
Quando si propone una novità attrattiva, 
che coinvolge il consumatore finale e 
garantisce margini interessanti, il negoziante 
risponde sempre in maniera positiva: è 
proprio questo il caso di MyFamily. 
Abbiamo pensato a un’offerta personalizzata per le ferramenta, affinché il cliente possa avere un 
ventaglio più ampio di soluzioni a disposizione rispetto all’incisione Pet, che resta il cavallo di battaglia 
di MyFamily. Abbiamo così inserito la possibilità di personalizzare anche campanelli, targhette di 
abitazioni private e condomini, perfettamente in linea con il nostro comparto ferramenta.
Machieraldo per il Nord, Vianello e Ferrari per il Centro-Sud: CDF come sempre offre una distribuzione 
capillare sul territorio, con la certezza di offrire un nuovo servizio che piacerà alle ferramenta e che 
coinvolgerà direttamente il cliente che si reca in negozio”.

� www.machieraldo.it
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Brico Market:
il DIY cresce in Sicilia
In occasione 
dell’apertura del 
nuovo punto vendita 
di Trapani, abbiamo 
intervistato Gerj 
Di Piazza, CEO 
dell’insegna siciliana 
Brico Market, 
presente sull’isola 
con cinque punti 
vendita di grande 
distribuzione brico, 
oltre a un sesto 
negozio dedicato 
all’arredo.

L'insegna siciliana Brico Market ha 
aperto sabato 9 aprile a Trapani il 
suo quinto punto vendita (il sesto 

se si considera un negozio completa-
mente dedicato all'arredo).
Il negozio si sviluppa su 2.200 mq e offre 
prodotti del mondo legno, decorazione 
casa, elettroutensili, illuminazione, bagno 
e ferramenta, oltre a una grande area 
garden che consente ai clienti di vivere 
una vera esperienza d’acquisto.
All’indomani dell’apertura del punto 
vendita di Trapani, abbiamo intervistato 
Gerj Di Piazza, CEO di Brico Market, il 
quale ci ha raccontato i dettagli del nuovo 
negozio e i prossimi obiettivi dell’insegna 
siciliana.

F&C: Quali sono i plus di questo 
nuovo punto vendita?
Gerj Di Piazza: Il negozio si svi-
luppa su 2.200 mq: le aree tematiche 
principali sono quelle dedicate al mondo 
legno, decorazione casa, elettroutensili, 

illuminazione, bagno e ferramenta. Di-
scorso a parte merita l'area garden, ben 
visibile e separata dai reparti classici, e 
che regala una visita ancora più "emozio-
nale" ai clienti. 
In questo nuovo negozio abbiamo vo-
luto puntare su un'offerta completa e 
su un'importante servizio di assistenza. 
All’interno c’è un banco servizi di 70mq 
con duplicazione chiavi, taglio bobine, 
tintometro e assistenza clienti per quei 
prodotti più tecnici che necessitano di 
una particolare consulenza da parte dei 
nostri addetti.

F&C: Il momento storico che stia-
mo vivendo sta scoraggiando tante 
aziende a fare investimenti impor-
tanti. In tal senso la vostra nuova 
apertura è un bel messaggio per il 
mercato…
Gerj Di Piazza: Siamo entusiasti 
di questo nuovo traguardo raggiunto. No-
nostante i fattori esterni non incoraggianti 
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di questo particolare momento storico, 
abbiamo lavorato sodo per questa nuova 
apertura: crediamo in quello che faccia-
mo, e siamo orgogliosi di poter presen-
tare alla comunità questo nuovo punto 
vendita. Abbiamo messo a disposizione 
anche una nuova APP per i clienti e dei 
totem interattivi all'interno del punto ven-
dita, per offrire un'esperienza d'acquisto 
sempre migliore alla nostra clientela.

F&C: A proposito della vostra 
clientela, in termini percentuali è 
superiore la quota degli hobbisti o 
dei professionisti?
Gerj Di Piazza: Sicuramente 
quella degli hobbisti, direi orientati-
vamente il 70% della nostra clientela, 
anche se sono tanti i professionisti che 
frequentano i nostri negozi, in virtù di 
un’offerta che comprende anche un ele-
vato numero di prodotti tecnici.

F&C: I recenti problemi relati-
vi ai ritardi delle importazioni e 
all’aumento dei costi delle materie 
prime, hanno influito sulle vostre 
modalità di approvvigionamento?
Gerj Di Piazza: Storicamente ab-
biamo sempre scelto di rivolgerci diretta-
mente ai fornitori, non coinvolgendo mai 
i grossisti. Le recenti problematiche con 
le importazioni riguardano più che altro i 
prodotti entry level, mentre noi da tempo 
abbiamo scelto di offrire alla nostra clien-
tela un assortimento di prodotti di qualità 
medio alta, compresi quelli del nostro 
marchio privato “Fatto Per Voi”. 

F&C: Nell’ultimo biennio abbiamo 
assistito al boom dell’e-commerce 
nel nostro settore. Anche il vostro 
sito ha seguito questo trend? 
Gerj Di Piazza: Direi proprio di 
sì. Pensi che il nostro e-commerce viaggia 
con crescite a tripla cifra di mese in mese. 
Come tutti i principali siti internet di com- � www.bricomarket.it

mercio elettronico, offriamo ai clienti la 
possibilità di farsi spedire a casa la merce 
oppure di venire a ritirarla in negozio: è 
un canale su cui puntiamo e in cui cre-
diamo molto.

F&C: Obiettivi futuri: c’è spazio 
per un nuovo punto vendita Brico 
Market in tempi brevi?
Gerj Di Piazza: I nostri punti ven-
dita sono caratterizzati da metrature di 
un certo tipo e non è sempre così facile 
trovare spazi consoni a ciò che cerchia-
mo. Al momento non abbiamo fretta di 
trovare un nuovo spazio, ma se dovesse 
presentarsi un’occasione interessante, 
potremmo prenderla in considerazione. 
La voglia di crescere c’è e le nuove sfide 
non ci spaventano. 
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di Marco UglianoWitailer

Witailer, startup 
innovativa che aiuta le 
aziende ad aumentare 
le vendite online 
sul canale Amazon 
e marketplace, ha 
analizzato le categorie 
più cercate sul web tra 
i prodotti del nostro 
comparto: ecco tutti i 
numeri del mercato e le 
abitudini d’acquisto dei 
consumatori italiani.

Il brico-garden
corre sul web

Quali sono gli articoli brico-gar-
den più cercati online? E in che 
periodo dell’anno si concentra-

no le ricerche? Ad analizzare questi dati 
ci ha pensato Witailer, startup innova-
tiva che aiuta le aziende ad aumentare 
le vendite online sul canale Amazon e 
marketplace. 
Federico Salina, CEO e co-founder 
di Witailer, ci spiega tutto nei dettagli.

F&C: Partiamo dai dati: qua-
li sono le categorie più cercate 
online nel comparto brico-gar-
den e quali i numeri del settore?
Federico Salina: Tra le cate-
gorie più cercate per il fai da te tro-
viamo: trapani - picco a Novembre 
2021 (7,54% rispetto al totale della 
categoria); seghe elettriche - picco ad 

Aprile 2021 (4,15% rispetto al totale 
della categoria) e smerigliatrici - picco 
a Marzo 2021 (2% rispetto al totale 
della categoria).
Per il gardening, invece,  “arredamento 
da giardino” – che ha avuto il picco tra 
Maggio e Giugno 2021 (tutti i prodotti 
appartenenti a questa categoria mer-
ceologica, considerati insieme, hanno 
rappresentato il 20,82% di volumi di 
ricerche rispetto al totale della cate-
goria stessa); “barbecue da giardino e 
terrazza”, che ha avuto il suo picco a 
Marzo 2021 (11,22% di volumi di ricer-
che rispetto al totale della categoria); 
“motoseghe”, che ha avuto il suo picco 
a Febbraio 2022 (11,27% di volumi di 
ricerche rispetto al totale della catego-
ria); “vasi tradizionali da giardino”, che 
ha avuto il suo picco a Febbraio 2022 
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(4,5% di volumi di ricerche rispetto al 
totale della categoria) e “idropulitrici”, 
che ha avuto il suo picco a Febbraio 
2021 (4,5% di volumi di ricerche ri-
spetto al totale della categoria).

F&C: Witailer supporta le 
aziende che si affacciano al mon-
do online: in che modo avviene 
questa collaborazione?
Federico Salina: Witailer rie-
sce ad accompagnare sia le aziende 
che devono avviare il proprio business 
online sui marketplace (supportando 
tutte le fasi iniziali di setup dei proces-
si di gestione dello stock, dei prezzi e 
della creazione dei contenuti), sia le 
aziende più mature dove mettiamo a 
disposizione un team che si occupa di 
ottimizzare gli investimenti per accele-
rare la crescita e guardare anche alla 
profittabilità del canale e-commerce.
 
F&C: Con l'avvento della pande-
mia, è cambiato in positivo l'ap-
proccio verso l'ecommerce dei 
consumatori. E il B2B? C'è stata 
la stessa evoluzione anche da 
parte delle aziende?
Federico Salina: È sicuramente 
aumentata la priorità che i brand stan-
no dando al canale e-commerce e an-
che la vendita sui marketplace è diven-
tata un tema di discussione sul tavolo 
di imprenditori che negli anni passati 
delegavano la gestione di questo cana-
le alle proprie squadre commerciali e 
di marketing. 
Per le aziende che hanno sempre fat-
to B2B vediamo lo stesso trend ma i 
tempi per implementare soluzioni re-
tail B2C sono più lunghi, sia a causa di 
organizzazioni non abituate a gestire la 
vendita diretta, sia perché la gestione 
dei possibili conflitti di canale rallenta 
il processo decisionale. 
Anche per questo, in Witailer approc-
ciamo il canale marketplace conside-
rando quello che le aziende fanno an-
che al di fuori della vendita online.
 
F&C: Oggi c'è una particolare 
attenzione verso il prezzo o il 
prodotto di qualità resiste?
Federico Salina: Sicuramente 
sulle piattaforme online come Ama-
zon o Mano Mano il prezzo rimane un  
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criterio di scelta fondamentale per i 
clienti che entrano su questi marketpla-
ce e non sanno che brand acquistare, 
infatti più del 60% degli utenti che ac-
quista su Amazon scopre nuovi brand 
che spesso sono molto aggressivi sul 
prezzo. Tuttavia, se la qualità della mar-
ca è riconosciuta come ad esempio per 
Bosch, Makita, Karcher, Stihl dove ve-
diamo volumi di ricerca importanti, è 
responsabilità dell'azienda continuare 
a far percepire il valore premium ri-
spetto ai competitor.
 
F&C: Ci sono dei prodotti di 
ferramenta molto professionali 

che oggi necessitano della con-
sulenza del negoziante: secondo 
la vostra esperienza, prima o poi 
saranno venduti anche online o 
il negozio fisico resterà l'unico 
canale?
Federico Salina: Ad oggi ve-
diamo che nel mondo del fai da te i 
prodotti che crescono di più in termi-
ni di vendita sono quelli che si pre-
stano all'utilizzo privato o comunque 
non particolarmente complessi, però 
è evidente che le aziende stanno ini-
ziando ad approcciarsi all'acquisto sui 
marketplace come Amazon di prodotti 
che una volta si acquistavano offline, 

ad esempio vediamo ricerche anche 
per materie prime per la costruzione.
 
F&C: Cosa prevedete per il 
2022 dell'e-commerce brico-gar-
den in Italia?
Federico Salina: Grazie agli 
strumenti che utilizziamo e che ana-
lizzano i volumi di ricerca degli utenti 
online e le vendite effettive, da una 
parte vediamo che la stagione delle 
vendite di outdoor/giardinaggio sta 
partendo un po' più in ritardo rispetto 
al 2021, dall'altra ci aspettiamo un picco 
di vendita durante il periodo di Black 
Friday che può raggiungere i volumi di 
vendita dei mesi di alta stagione. Inol-
tre, ci sono ancora tantissime opportu-
nità di crescita per i brand del garden 
perché, ad esempio, a differenza della 
categoria "fai da te", gli utenti entrano 
su Amazon cercando una marca e poi 
spesso concludono l'acquisto su un al-
tro brand per mancanza di offerta. 

� www.witailer.com



MACROCREAM 
NUOVO FORMATO

un tubo a portata di mano
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foro di aggancio

formato tascabile,
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fuori sede

disponibile in cartone
e in espositore
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di Marco UglianoTecfi

“Certezze per lavorare bene”: il 
claim aziendale di Tecfi, azien-
da campana specialista in si-

stemi di fissaggio, sintetizza al meglio 
lo spirito con cui Tecfi si propone al 
mercato. L’azienda, punto di riferimen-
to a livello mondiale nel mondo del fis-
saggio, si propone anche come partner 
dei punti vendita nella riorganizzazione 
del visual merchandising, per creare vi-
sibilità e animare le vendite in negozio.
Domenico Di Nola, direzione vendite, 
e Armando Spelta, Trade Marketing, 
ci spiegano tutto nei dettagli.

F&C: Chi è Tecfi e come si distin-
gue sul mercato?
Domenico Di Nola: Tecfi S.p.A 
è una delle aziende di sistemi di fissag-
gio col maggior numero di processi pro-
duttivi a livello mondiale: stampaggio da 
lamiera, iniezione di gomma e materiali 
plastici, e stampaggio a freddo da filo. 

Tecfi, certezze
per il punto vendita

ARMANDO SPELTA, TRADE MARKETING.

Il complesso aziendale si estende su un 
terreno di 61.000 mq, di cui 15.000 di 
superficie coperta. L’ultimo sito, dall’e-
stensione di 7.000 mq, è stato costruito 
al fine di potenziare la capacità produtti-
va, ampliare l’area tecnica e mantenere 
l’altissimo standard di servizio che Tecfi 
offre da sempre alla propria clientela.

L’azienda campana, specialista in sistemi di fissaggio, gestisce 
diversi processi produttivi e si propone anche come il partner 
ideale del negoziante per aumentare le vendite nel punto 
vendita. Ne abbiamo parlato con Domenico Di Nola,  
direzione vendite, e Armando Spelta, Trade Marketing.

Sin dai primi tempi, Tecfi ha forte-
mente investito nell’allestimento di 
un attrezzatissimo laboratorio, in un 
sistema di controllo qualità performan-
te ed in un team specializzato: questi 
sono i punti di forza che hanno per-
messo a Tecfi di guadagnare vantaggi 
competitivi, rappresentati da brevetti e  

DOMENICO DI NOLA, DIREZIONE VENDITE.
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importantissime certificazioni di prodot-
to. Il laboratorio vanta la presenza di at-
trezzature performanti e certificate, uti-
lizzate per produrre prove meccaniche, 
metallurgiche e di corrosione, sia sulle 
materie prime che sui prodotti finiti. Ne-
gli ultimi anni il laboratorio si è inoltre 
arricchito di dotazioni di ultima genera-
zione per effettuare test statici, dinamici 
e sismici, per la ricerca e lo sviluppo di 
ancoranti certificati per uso in calce-
struzzo fessurato ed in zone sismiche. 

F&C: Proprio in tema di fenomeni 
sismici, Tecfi è all’avanguardia…
Domenico Di Nola: Esatto, 
al fine di offrire soluzioni più sicure 
ad ingegneri ed artigiani, l’Ufficio R&D 
della Tecfi è da tempo impegnato nello 
studio dei problemi legati al fenomeno 
sismico: tali studi hanno portato Tecfi 

ad essere la prima azienda al mondo 
ad ottenere sulle viti per calcestruzzo 
HXE-CONCRETO® la Categoria di Pre-
stazione C2 per uso in zone con ele-
vato rischio sismico. Tecfi offre altre 3 
gamme di ancoranti con Categoria di 
Prestazione C2: gli ancoranti AJE, gli 
ancoranti “heavy duty” HVE-ROCK® e la 
resina epossidica bicomponente senza 
stirene SWE.
Tecfi produce inoltre una vastissima 
gamma di ancoranti a lamiera avvol-
ta, che hanno ottenuto, oramai da 15 
anni, la Certificazione ETA-CE per uso in 
calcestruzzo non fessurato. In aggiunta 
agli ancoranti, Tecfi produce tantissimi 
altri sistemi di fissaggio da stampaggio 
da lamiera: connessioni per strutture in 
legno (certificate ETA-CE), cappellotti, 
rondelle per pannelli isolanti e vari altri 
accessori metallici.

Tecfi è altresì impegnata nella produzio-
ne di gomma e materiali plastici: tasselli 
ed ancoranti in nylon e polietilene ad alta 
densità, rondelle ad ombrello in EPDM, 
e diversi altri particolari in plastica e 
gomma, sono oggi interamente prodot-
ti in Tecfi. In particolare, l’ancorante in 
nylon per serramenti VS-Handyplug® e  
quello in HDPE per isolamento termo-
acustico ZZE-Handyplug® godono di un 
enorme successo, grazie alle loro ottime 
performances Certificate ETA-CE in diver-
si materiali di base.

F&C: Tecfi riesce a gestire diversi 
processi produttivi. L’ultimo a es-
sere stato lanciato è lo stampaggio 
da filo: ce ne parli nel dettaglio?
Domenico Di Nola: Come hai 
detto tu, l’ultimo processo produttivo, 
in termini cronologici, è lo stampaggio 



FERRAMENTA&CASALINGHI36

interviste

� www.tecfi.it

da filo: oggi Tecfi può produrre inter-
namente viti e bulloni, grazie alle più 
avanzate macchine italiane stampatrici e 
rullatrici. Viti per calcestruzzo, ancoranti 
con dado e rondella, viti a legno e tru-
ciolari e viti speciali sono oggi prodotte 
in Italia, con una particolare predilezio-
ne per la gamma in acciaio inox A4-70, 
la cui richiesta è in grandissima crescita.
Tecfi gode di macchine automatiche 
per l’assemblaggio di ancoranti acciaio, 
di tasselli in nylon e di viti e rondelle. 
In aggiunta, ha sviluppato un’enorme 
linea di confezionamento automatico, 
non solo per ottenere maggiore effi-
cienza, ma soprattutto per offrire inno-
vazione al canale Retail e DIY. 

F&C: A proposito di retail, qua-
li sono le nuove soluzioni di Tecfi 
per stimolare l’acquisto dei pro-
dotti all’interno dei punti vendita?
Armando Spelta: Oggi Tecfi 
offre molteplici soluzioni per incremen-
tare le Vendite dei suoi prodotti, offren-
do il prodotto in scatola per il mondo 

del Professionale oppure in cassettine 
in cartone rigido per stimolare le ven-
dite verso un pubblico più rivolto al 
Fai da Te ed infine la nuova proposta 
di vendita inBlister® anch’esso per il 
mondo del Fai da Te, che va a comple-
tare il percorso di visual merchandising 
all’interno del punto vendita, riuscendo 
nell’obiettivo di dedicare giusti spazi ed 
emozionalità ai prodotti, creando visi-
bilità ed animando le vendite.

Il know-how acquisito dal Trade Marke-
ting Tecfi in questo ambiente è il risultato 
delle numerose installazioni effettuate in 
Italia e nel mondo presso i punti vendita 
più disparati, in cui sono state affrontate 
molteplici dinamiche e necessità.

F&C: Nello specifico, in che modo 
intervenite sul punto vendita?
Armando Spelta: Tecfi è in gra-
do di offrire ai propri clienti un servizio 
di "restyling del punto vendita", che va 
dall’iniziale sopralluogo, alla progetta-
zione del layout per gli spazi dedicati, 
alla realizzazione e all'installazione del 
merchandising (inclusa la cartellonisti-
ca e l'eventuale materiale informativo), 
fino all'analisi finale dei risultati ottenuti.
È infatti possibile, in collaborazione con 
il nostro Ufficio Trade Marketing e  
con il nostro agente di zona, richiedere 
un intervento per lo studio della solu-
zione espositiva più efficace, in base 
agli spazi disponibili, alle esigenze del 
punto vendita e agli obiettivi dell'im-
prenditore. 
Il processo può essere riassunto attra-
verso le seguenti attività: Analisi del 
venduto cliente, Sopralluogo sul PV, 
Definizione delle gamme e delle moda-
lità di vendita, in accordo con il cliente, 
Progettazione dell'esposizione all’in-
terno del PV, con software dedicato, 
Realizzazione materiale informativo a 
supporto del prodotto (cartellonistica, 
etichettatura, ecc.), Allestimento, Analisi 
dei risultati.
Tutto con un unico obiettivo: focalizzare 
l'attenzione del cliente finale sul giusto 
mix di prodotti, aumentando i volumi e 
migliorando la struttura delle vendite. 
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di inserimento
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POLICARBONATO
Materiale autoestinguente

GOMMINO GUIDACAVO
integrato nei gusci

CABLAGGIO VELOCE
Le viti sono perpendicolari
all’ingresso del cavo ed è 
possibile utilizzare un unico 
cacciavite (piatto, misura 1 e 2) 
per tutte le operazioni

Alta esperienza tecnica, per tutte le utenze.
Emilia SPECIALIST è la gamma di prese, 
spine e adattatori dall’innovativo 
design liscio senza angoli duri, 
in grado di offrire una migliore 
maneggevolezza e resistenza all’uso.
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per i professionisti.

Materiale Elettrico Srl
Via Marabotto, 180 - Castelnuovo Fogliani 29010 (PC), Italia 
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a cura della redazioneJumbo Italia

Jumbo-Framar, 
nuova alleanza 
nel mondo del casalingo

Umberto Osta, CEO 
di Jumbo Italia, ci 
racconta i dettagli 
dell’acquisizione 
di Framar, marchio 
storico nel comparto 
casalinghi, da 
parte dell’azienda 
piemontese.

numerosi dipendenti: quali sono 
i dettagli dell'operazione?
Umberto Osta: Nell'estate del 
2021 abbiamo iniziato le trattative, in 
virtù della decisione, da parte di FHP, 
di dismettere lo stabilimento storico 
della Framar ad Alessandria e di la-
sciare a casa tutta la forza lavoro della 
zona. Vista la vicinanza geografica e 
l'esigenza di espansione di Jumbo, la 
scelta è stata quella sia di acquisire la 
struttura, 22.000 mq coperti, sia di far 
rientrare buona parte della forza lavoro. 
Il tutto, legato alla cessione anche del 

Framar, uno dei marchi storici del 
Made in Italy nel comparto casa-
linghi, è stato acquisito della pie-

montese Jumbo Italia, che ha rilevato 
lo stabilimento di Alessandria e gran 
parte della forza lavoro.
Il CEO di Jumbo Italia, Umberto 
Osta, ci spiega gli obiettivi dell’azienda 
in seguito a questa importante opera-
zione di mercato.

F&C: Con l'acquisizione di Fra-
mar da parte di Jumbo, si salva 
un marchio storico e il lavoro di 
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marchio Framar, che ha certificato e 
dato ufficialmente via all’operazione.

F&C: I prodotti Framar vanno 
a integrarsi con quelli Jumbo: ci 
saranno differenze nella distribu-
zione?
Umberto Osta: La scelta è stata 
quella di puntare sempre più sul mar-
chio Jumbo e di affiancare, rivisto e 
ammodernato, il marchio Framar, con 
un nuovo catalogo e un assortimento ri-
volto maggiormente al mercato 
della GD, organizzata e specia-
lizzata, con uno sguardo agli in-
dipendenti e a quei dettaglianti 
che cercano prodotti di qualità 
e meno presenti in maniera 
massiccia nei classici volantini 
nazionali. Certo non saranno 
dimenticati i prodotti "altoro-
tanti", che sono da sempre la 
spina dorsale delle vendite, ma 
innovazione e design verranno 
spinti per cambiare, se possibi-
le, le vendite dei prodotti.

F&C: Con la riapertura 
dello stabilimento, quali 
sono oggi le priorità per 
una ripartenza forte e de-
cisa sul mercato?
Umberto Osta: La ri-
apertura e il riassorbimento 
delle maestranze rappresen-
tano sicuramente una bella sfida: la 
produzione interna di scale, sgabelli, 
stendibiancheria, non include solo lo 
stampaggio di lamiere, lavorazione dei 
tubi o lo stampaggio della plastica, ma � www.jumboitalia.com

anche il reparto di verniciatura che ci 
permetterà di creare assortimenti perso-
nalizzati. Tutto ciò ci consentirà di recu-
perare quote in quei mercati esteri che 
storicamente hanno sempre visto prota-
gonista Framar ma che negli ultimi anni 
erano stati abbandonati.

F&C: Quali sono i punti di forza e 
l'esclusività dei prodotti Framar? 
Umberto Osta: La forza di Fra-
mar sta nella sua storia: dal 1962, quindi 

in ben 60 anni, ha creato e sviluppato 
prodotti nuovi nel mondo degli accesso-
ri casa e oggi finalmente riprende la sua 
vera identità, con gamme consolidate e 
nuove linee per presentarsi al mercato 

nella giusta veste di marchio quale 
è, con nuovi responsabili commer-
ciali per le varie categorie clienti in 
modo da essere più presenti e vicini alle 
esigenze della clientela.

F&C: Alla luce di questa im-
portante operazione di mer-
cato, quali sono gli obiettivi 
di Jumbo per il 2022?
Umberto Osta: Con 
questo rilancio e gli ingenti in-
vestimenti fatti, l'obiettivo è far 
sì che una società con le radici 
italiane torni nuovamente attrat-
tiva per i buyer e torni a essere 
presente nelle case degli italiani. 
Confidiamo nel fatto che, nel pa-
norama distributivo italiano ed 
europeo, Framar possa ripren-
dere gli spazi che giustamente 
le competono: ci aspettiamo 
un’ottima reazione da parte dei 
clienti, vista anche la voglia di 
cambiamenti in un momento 
storico non certo facile.
Senza investimenti nelle pro-
duzioni, nel marketing e nei 

prodotti non c'è possibilità di sviluppo: 
Framar invece offre tutto ciò, e siamo 
pronti per questa nuova sfida. 

interviste

Con questo rilancio e gli 
ingenti investimenti fatti, 
l'obiettivo è far sì che 

una società con le radici 
italiane torni nuovamente 

attrattiva per i buyer e 
torni a essere presente 
nelle case degli italiani. 

UMBERTO OSTA, CEO DI JUMBO ITALIA
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ESPOSITORE 

PRE-CARICATO!
• Espositore pre-caricato per la massima comodità 
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 con 160 occhiali da lettura in 4 modelli e 4 colori 
 diversi ciascuno, con assortimento ottimale delle 
 diottrie, dalla +1 alla +3,50. Include specchio, 
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• Aste flessibili, per la migliore adattabilità del viso.
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anche con diottria zero.
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Nuove aperture

Brico io di Arona (NO)
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Il nuovo negozio di Arona, in pro-
vincia di Novara, è la prima nuova 
apertura del 2022 dell'insegna Brico io.
Apertura annunciata a febbraio scorso in 
occasione dell’accordo di affiliazione con 
La Quattro S.r.l., già presente nel mondo 
del bricolage con 3 punti vendita ad inse-
gna Brico Plus nelle località di Gaggiolo 
di Cantello, Daverio e Cocquio Trevisago, 
tutti in provincia di Varese, che si aggiun-
gono agli affiliati ad insegna Brico io.
Questa nuova apertura porta a 114 i 
punti vendita ad insegna Brico io 
(80 a gestione del gruppo Brico io e 34 
in affiliazione).
 
Il punto vendita è facilmente raggiungibi-
le, posizionato lungo un’arteria principale 
della città, la SP 142. Dispone di un ampio 
parcheggio a disposizione della clientela. 
All’interno dei circa 1.000 mq. destinati 
alla vendita troviamo oltre 25.000 articoli 

nei reparti tradizionali e tecnici del “fai da 
te” affiancati dal corner L’Outlet del Kasa-
lingo per completare l’offerta del mondo 
casa oltre alle aree dedicate ai prodotti 
promozionali e stagionali.
 
“Confermiamo il nostro format di pros-
simità riservato alle medie superfici, 
vicine al centro abitato, per risolvere le 
esigenze di prima necessità dei clienti. – 
dichiara Paolo Micolucci Consigliere 
Delegato di Brico io S.p.A. – siamo 
sicuri che il nostro nuovo affiliato, vista 
l’esperienza già maturata nel settore a 
cui si aggiunge una profonda conoscen-
za del territorio, continuerà nella nostra 
mission: essere vicini alle famiglie che 
ogni giorno fanno fronte alla quotidiana 
manutenzione e decorazione della loro 
casa e del loro giardino”.

� www.bricoio.it
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a cura della redazioneCanese Dante
news

Dopo l’ultima edizione del 2017 e i 
due anni di fermo forzato dovuto 
all’emergenza Covid 19, torna il  

21 e 22 maggio 2022 CANESE EXPO 
FORUM, una manifestazione di due gior-
nate che si svolgerà all’interno dell’area 
espositiva del Santa Caterina Park Hotel di 
Sarzana (SP), a pochi km dalla sede del 
magazzino dell’azienda Canese Dante.
"Puntiamo a consolidare i risultati ottenu-
ti nel 2017" ha dichiarato Massimiliano 
Canese, responsabile commerciale di  
Canese Dante "ci aspettiamo tra le 100 
e le 150 Partite Iva presenti, che in un 
momento di incertezza e difficoltà come 
l'attuale costituirebbero un bel segnale da 
parte del mercato".
In attesa che finiscano i lavori di riqua-
lificazione dei locali dell’azienda che si 
doterà anche di un’area corsi ed espo-
sizione permanente di prodotti, il Cane-
se Expo forum 2022 sarà l’occasione di 
fare Business in relax con la presenza di 
oltre 40 fornitori selezionati nel settore 
sicurezza, ferramenta, utensileria e giar-
dinaggio e la clientela di Canese Dante, 
al fine di ripensare assieme il futuro in 

Torna Canese Expo 
Forum

� www.caneseferramenta.it

Ci sarà in anteprima una vasta gamma di 
attrezzature per serraturieri e molteplici 
novità nel settore della ferramenta; sarà 
l’occasione anche di approfondire nuove 
idee per valorizzare i propri profili social.
Durante l’Expo forum, verrà presentato 
il nuovo progetto in esclusiva: "La F di 
Canese".
"La F di Canese è un progetto a cui te-
niamo molto" ha aggiunto Massimiliano 
Canese, "la F sta a significare Forum, For-
mazione e Futuro: tre parole che si inte-
grano perfettamente in quello che abbia-
mo in mente, diventare cioè sempre più 
un punto di riferimento per i negozianti 
che si occupano di sicurezza e che trova-
no in noi un partner qualificato in fatto di 
formazione. Presenteremo il progetto du-
rante l'Expo e lo lanceremo ufficialmente, 
mettendo così a disposizione dei nostri 
clienti un ricco calendario di eventi forma-
tivi che partiranno nei prossimi mesi".
Ma non è finita qui. Per rendere la visita 
piacevole e senza problemi, sono state 
fatte alcune convenzioni in strutture ricet-
tive vicine alla manifestazione, dedicate 
ai partecipanti. 

modo innovativo ed al passo con i tempi.
Verranno presentate le ultime novità di 
mercato con promozioni dedicate, sarà 
possibile effettuare diverse prove prati-
che su duplicatrici meccaniche ed elet-
troniche, su dispositivi automotive con 
esperienze su mezzo reale e saranno 
presenti affilatrici per coltelli ad uso pro-
fessionale da provare sul posto.
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analisi elettroutensili

Elettroutensili: 
tecnologia e 
prestazioni
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Novità tra gli elettroutensili sia per gli hobbisti che necessitano strumenti 
compatti, leggeri ma affidabili, sia per i professionisti che ricercano 
elevata efficienza e potenza per avere alte prestazioni in qualsiasi 
tipo di applicazione.

di Anna TONET
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ELETTROUTENSILI: POSITIVO IL 2021, INCERTEZZA PER IL 2022
Per il settore degli elettroutensili il 2021 è risultato un anno decisamente positivo: 
è quanto emerge dai dati ASSUTEL.
Nonostante il raffronto con l’anno precedente risulti parzialmente alterato dalle 
conseguenze dell’emergenza pandemica, la crescita 2021 rispetto al 2020 è 
stata di ben il 33%.
Se si considera poi che il comparto aveva chiuso il 2020 in perdita sì, ma con 
un calo complessivamente modesto (-1%), si comprende come si sia pienamente 
recuperato non solo il periodo di fermo quasi totale del primo semestre 2020, 
ma addirittura come la crescita evidenzi un incremento di quasi il 30% rispetto al 
periodo pre-pandemia.
Ha contribuito in maniera minore a questo risultato il segmento 
“semiprofessionale” incrementatosi del 18%. In proposito non va dimenticato 
come questa area merceologica - rispetto ad altre - abbia evidenziato un 
eccellente andamento 2020 stante l’apporto del “fai da te” casalingo nei periodi 
di lockdown così come altrettanti lavori di piccola manutenzione domestica 
effettuati da operatori vari alla ricerca di fonti di reddito.
A fronte di questo minore incremento, il “mercato professionale a filo” denota una 
crescita 2021 verso 2020 del 36%. La cospicua evoluzione di questo segmento 
risulta connessa a vari fattori.
Per esempio, potrebbe risultare apparentemente non giustificata nel mondo 
professionale la lenta erosione attuata dall’ambito batteria rispetto al filo. In pratica 
un incremento percentuale che si traduce in un unico punto all’anno di differenza, 
il che parrebbe in contrasto con alcune dinamiche del mercato.
Non va tuttavia dimenticato che, specie nell’ultimo periodo, le agevolazioni 
governative nel mondo dell’edilizia - i cosiddetti “bonus/superbonus” - hanno 
determinato l’utilizzo di cospicue quantità di macchine energivore e/o pesanti 
(come martelli pesanti, smerigliatrici “grandi” ecc.) dove la tecnologia cordless è 
in fase di forte sviluppo ma ancora minoritaria.
I risultati più eclatanti vengono comunque raggiunti dall’area “utensili 
professionali a batteria” che chiude l’anno con un incremento non lontano dal 
40% rispetto al pur difficile 2020.
A una visione più generale, appare evidente nell’ambito professionale come 
le macro famiglie più importanti (utensili a batteria, martelli e smerigliatrici) 
rappresentino da sole a valore quasi i quattro quinti del totale generale.
Sul fronte distribuzione l’incremento di quasi il 50% verificatosi, per ovvii motivi nel 
2020 nel canale e-commerce non si è parimenti replicato nell’anno successivo, 
nel quale si è ridimensionato pur attestandosi comunque a un significativo +30%.
A queste considerazioni, in ogni caso positive, si contrappone l’incertezza del 
2022 che, partito su basi decisamente favorevoli, deve tener conto di fattori 
determinanti per il comparto quali:
- l’evoluzione dell’edilizia;
- l’inflazione:
- la penuria di materie prime;
- i costi della logistica;
- la limitata disponibilità di prodotti.
Questo scacchiere dove ognuno programmava la sua parte è stato sconvolto dalla 
realtà di una guerra apparentemente impensabile e dalle relative conseguenze 
oggi non definibili. Ne consegue l’impossibilità di prevedere l’immediato futuro.
In ogni caso, il prodotto utensile elettrico risulterà essere sempre necessario sia in 
situazioni ottimali sia in situazioni di emergenza.
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ABC TOOLS
www.abctools.it

Satinatrice E 1112/0 adatta per satinatura, lucidatura, 
levigatura, smerigliatura, spazzolatura, sbavatura su 
acciaio inossidabile, metalli, legno e materie plastiche.
Con robusta cuffia di protezione. Preselezione del  

numero dei giri e avviamento 
progressivo. Attacco  
utensile Ø 19,2 mm. Fornita 

senza spazzola lamellare.  
Caratteristiche tecniche: 
spazzola max. Ø 115 mm; 
potenza assorbita  

1200 W; giri/min a vuoto  
1200 ÷ 3700; peso 1,9 kg.

ARMOUR DVIZE
https://armour-danforth.com

Cutty-Cut (cod. 
TMX10312-PM1BR) 

è un trapano 
avvitatore brushless 
12V – 1.5 Ah con 

adattatore che lo 
trasforma in un seghetto 
multifunzione. Mandrino 

da 10 mm. Ricarica 3~5 ore.  
Fornito con 3 lame per taglio  
su metallo, plastica e legno.  

Capacita di taglio: 0-120 mm.  
Utilizzabile in qualsiasi trapano con mandrino fino a  

13 mm. Materiale: ABS e metallo.  
Fornito con elegante valigetta in canvas. 

BLACK+DECKER
www.blackanddecker.it

Questo trapano avvitatore a percussione (mod. 
BDCHD18) con batteria 18V agli Ioni di Litio garantisce 
la velocità, la torsione e l’autonomia sufficienti per 
completare forature su legno, metallo e plastica. L'azione 
a percussione è ideale per affrontare 
forature su calcestruzzo 
e muratura. Gli 11 punti 
di regolazione permettono 
di effettuare con il massimo 
controllo tutte le operazioni di 
avvitatura grazie a una sensibilità senza 
pari, il grilletto a velocità variabile e la 
luce a LED migliorano la praticità in 
utilizzo. Prodotto parte del sistema 
18V Litio dell’azienda.

BOSCH
www.bosch.it

Trapano avvitatore a 
batteria con percussione 
UniversalImpact 18V-60. 
Caratteristiche tecniche: 

coppia massima 60 Nm; 
robusto mandrino in metallo 

da 13 mm; più piccolo e 
compatto del 7% rispetto al 

predecessore; motore brushless; Syeon 
Chip e ECP; 2 velocità e 20 posizioni di regolazione 

della coppia per il miglior controllo della coppia e della 
velocità di lavoro. Ideale per legno, metallo, plastica e per 

avvitamenti. Power light, Softgrip e indicatore di livello di 
carica della batteria. Fa parte della famiglia Power FOR ALL 

di utensili 18 V. Disponibile in 3 versioni: con 1 batteria; 
con 2 batterie; solo corpo macchina.

COMPA TECH
www.compasaw.com

Troncatrice mod. Orange 250 Multicut-Plus. È dotata di 
lama speciale che può tagliare legno, alluminio e profili 

ferrosi a velocità standard senza surriscaldamento; 
con i migliori requisiti professionali della linea: 

leggera e compatta (16 Kg) che la rende 
facilmente portatile, capacità di taglio 

mm 130x78h; motore silenziato con 
trasmissione a cinghia, potenza 

di 1600 Watt; piano di lavoro 
superiore maggiorato  
(mm 305 x 460) in alluminio 

rettificato; sistema di innalzamento 
piano superiore micrometrico; 
indicatore laser linea di taglio; 

bloccaggio automatico angolo di 
taglio professionale.

EINHELL ITALIA
www.einhell.it

Trapano a percussione a batteria TE-CD 18/50 Li-i BL 
(2+4,0Ah) che fa parte della serie Power X-Change. 

Il motore brushless (senza spazzole) fornisce più potenza e 
funziona più a lungo. La panoramica si arricchisce di una 

funzione di foratura con percussione, 2 velocità per forare e 
avvitare in modo efficace e di una regolazione 

elettronica della velocità.  
Una potente luce LED permette di illuminare 

le zone più scure. Caratteristiche: numero 
giri (velocità 1) 0-500 min^-1; numero 

giri (velocità 2) 0-1800 min^-1; max. forza 
torcente 50 Nm; numero regolazioni 
torsione 22; mandrino 13 mm - 

autoserrante; capacità foratura 
cemento 10 mm.
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FEIN ITALIA
www.fein.it

L’azienda presenta tre nuove smerigliatrici angolari 
compatte CG 10, CG 13 e CG 17 in cinque versioni 
e con una potenza da 1.000 a 1.700 Watt. Nella 
gamma di accessori sono nuovi anche i dischi da taglio, 
da sgrossatura, fibrati e lamellari abbinati.  
È un sistema coordinato di macchina e abrasivo per 
i professionisti del metallo: in questo modo 
è possibile eseguire in modo 
flessibile e veloce efficaci 
lavori di taglio, 
smerigliatura e 
sbavatura.

GRUPA TOPEX
www.grupatopex.com

Nuovo seghetto 
alternativo (58G078) 
da 600 W, marchio 

Graphite, con innovativa 
impugnatura più vicina al piano di 

lavoro. Frequenza corsa 800-3000  
giri/min, angolo di inclinazione del piede  

0-45º destra/sinistra, profondità di taglio in legno/
acciaio 80/8 mm, corsa lama 18 mm, oscillazione  

lama sega 0-III, base in alluminio, cambio lama senza 
utensili, impugnatura in gomma, regolazione del passo 

della lama per i diversi materiali.  
Accessori: guida, chiave speciale, lama sega, ugello di 

aspirazione della polvere. Peso 1,72 kg.

MISTRAL
www.mistraltools.it

Dalla nuova linea di elettroutensili Power Plus Garden, 
la mini sega da pota a batteria (POWXG1045) con 2 
batterie al litio 12 V – 2 Ah. Caratteristiche: dimensioni 
ridotte, barra mm. 160 con taglio massimo mm. 120, 
velocità catena 7 m/s, contenitore olio per lubrificazione 
catena 20 ml, sistema rapido per regolazione catena, 
indicatore stato carica batteria, impugnatura ergonomica 
con protezione.

NIKOLAOU TOOLS
www.nikolaoutools.gr

Troncatrice multiuso Bormann PRO BCS3000. 
Caratteristiche tecniche: potenza 2200 W; velocità 

1500 giri/minuto; taglio sezione circolare 130 
mm/ sezione quadrata 95x180 mm; dimensione 

del disco Ø 355x25,4 mm. Per tagliare ferro, 
alluminio, legno e plastica. La capacità di un 
grande disco da 72 denti consente un taglio 

rapido e preciso. Con candela regolabile, 
permette di rimuovere le scintille dall'area di 

lavoro, proteggendo sia l'utente sia le superfici 
di lavoro. Motore di nuova generazione 
per la massima durata. Eccellente 

ergonomia per il massimo comfort 
di lavoro. Robusta base in metallo 

per tagli di precisione.  
Disco da taglio non incluso.

RIBIMEX
www.ribimex.it

Levigatrice 
orbitale 

(PRP0125) da 
220-240V~50 

Hz. Caratteristiche 
tecniche: potenza del 

motore 450 Watt; peso 
1,5 kg; piatto di levigatura 

Ø 125 mm con sistema di fissaggio scratch del foglio 
abrasivo; impugnatura Soft Grip per un miglior comfort 

d’utilizzo; fornita di foglio abrasivo (grana 100); sistema 
di aspirazione integrato con sacco di raccolta della 

polvere; giri al minuto: 7000-14000.

PROXXON
www.proxxon.com

Lucidatrice angolare a batteria WP/A, prodotta in 
Lussemburgo. Dotata di batteria agli ioni di litio da 10,8 V 
2,6 Ah, che consente almeno 30 minuti di lavoro 
impegnativo. L’utensile con soli 950 g di peso è molto 
maneggevole, quindi ottimale per smerigliare, levigare e 
lucidare finemente superfici laccate e non.
Grazie alla regolazione continua del numero di giri si 

ottiene la giusta velocità in base al materiale. Il silenzioso 
motore speciale consente un lavoro privo di vibrazioni 

che non stanca. L’utensile viene fornito con un 
assortimento di tamponi, platorelli e cuffie per 

lucidatura. Questa lucidatrice è disponibile 
anche con alimentazione 220 V (WP/E) 

e c'è anche un nuovo modello, 
la lucidatrice eccentrica EP/A 
(batteria) e EP/E (220V).

a

Gra
impugnatura 
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ROMEO MAESTRI
www.romeomaestri.it

Nuova fissatrice 
elettrica Electro 
53.14. Veloce, 
robusta e leggera 
è ideale per tutte le 
applicazioni di fissaggio come decorazioni, allestimenti 
stand, assemblaggi di telai, infissi e tappezzerie.
A tutela della sicurezza dell’operatore, la fissatrice è 
dotata di un guscio in tecnopolimero ad alta resistenza 
e di un tastatore che abilita lo sparo solo quando la 
macchina viene appoggiata sul piano di lavoro. 
Dispone di una manopola di regolazione della potenza 
che consente di modulare una maggiore o minore 
infissione del punto nel legno.
È conforme alle direttive CE, TUV-GS e Doppio 
isolamento.

RUPES
www.rupes.com

Skorpio E è la nuova 
levigatrice elettrica 

rotorbitale che utilizza 
l’innovativa tecnologia 

con motore Brushless 
ad alta efficienza che 

garantisce potenza e alte prestazioni per qualsiasi tipo 
di applicazione, mantenendo la velocità di rotazione 

costante anche in condizioni critiche di carico. 
È compatta e leggera, progettata con una perfetta 
ergonomia. Il design innovativo offre una migliore 

manovrabilità e bilanciatura, garantendo precisione ed 
efficienza. È silenziosa e con un basso livello di vibrazioni 
per garantire all’utilizzatore comfort, sicurezza e maggior 

precisione nelle lavorazioni. Sono disponibili due versioni, 
con orbita da Ø 3mm e orbita da Ø 6mm.

STAYER
www.stayeritalia.it

Troncatrice radiale SCR 315W 
(cod. 1.1933) per 
dischi in widia ø315. 
Caratteristiche tecniche: 
potenza 1800 W; 
giri a vuoto 3500 rpm; 
dimensione lama ø315 
x 30 mm; peso 19 kg. 
Massima lunghezza di 
taglio 370 mm; massima 
altezza di taglio 120 mm. 
Inclinazione della testa a sinistra e a destra. Testa scorrevole 
per tagli lunghi. Guida al taglio laser. Base in alluminio. 
Tavola rotante preimpostata per tagli a -45°/-30°/-22.5°/-
15°/0°/+15°/+22.5°/+30°/+45°. Macchina silenziosa 
con potente motore a induzione con cinghie di trasmissione.

VALEX
www.valex.it

Nella gamma di elettroutensili a batteria intercambiabile 
OneAll, l’azienda ha lanciato una nuova linea di prodotti 

con batteria a 12V, per rispondere alle esigenze del 
bricoleur amatoriale alla ricerca 

di strumenti compatti, leggeri ma 
affidabili e performanti. 

Nella pratica valigetta un trapano 
avvitatore con percussione a 2 

velocità P-TAP 12 (giri/min a vuoto 
0-400 / 0-1400; mandrino mm 10; 

posizioni frizione 18+1+1; coppia 
torsione Nm 30) e un avvitatore a 
impulsi P-AI 12 (giri/min a vuoto 
0-3000; torsione Nm 100); il kit 

include batteria 2Ah, caricabatterie, 
adattatori, portainserti, punte e bits.

Foto: Nikolaou Tools

TITIBI
www.titibi.com

La nuova chiodatrice titibi® Isolfixa migliora  
e velocizza il lavoro di fissaggio.

Il design confortevole ed equilibrato della pistola mette 
in condizione l’utente di lavorare 

velocemente e  
in sicurezza per 

tutto il giorno.
L’utensile velocizza 

il fissaggio di cappotti isolanti: 
l’utilizzatore impiega fino a 4 volte 
meno tempo dei consueti sistemi di 

fissaggio in modo semplice, sicuro, senza 
creazione di polvere e senza fatica.
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VIGLIETTA GROUP
www.viglietta.com

Levigatrice 
Vigor VLM3X1 

multifunzione 
(cod. 9023215) 

Caratteristiche 
tecniche: 220 Watt; 

roto orbitale con 
aspirazione; piastra 

circolare diam. 
125 mm; piastra 

rettangolare 92x182 
mm; piastra triangolare  

101x146 mm; carta abrasiva.
Disponibile in pratica valigetta.

VIRUTEX - M.T.DISTRIBUTIONS
www.virutex.it

Sega circolare compatta con potente  
motore senza spazzole.

Dotato di controllo automatico della velocità di taglio.
La grande piastra di base offre grande stabilità durante il 
lavoro e consente di raggiungere finiture perfette quando 
si taglia a diverse angolazioni. Regolazione dell’angolo 

molto precisa. Arresto rapido per il massimo 
della sicurezza. Pratico e comodo,  

centro di gravità ben 
posizionato e morbida 

impugnatura ergonomica.  
Dotato di connessione per 

collettore per le polveri.
Diametro della lama della sega: 
165 mm; profondità di taglio a 
90º: 54 mm; profondità di taglio 

a 45º: 41 mm; velocità a vuoto: 
4800/min; peso: 2,9 kg. 

WORX ITALIA
www.worx.com

Potente come un tassellatore, 
compatto come un 

avvitatore, grazie al suo 
brevetto esclusivo è in grado 

di forare anche il cemento 
armato C30.

MAGGIORI INFORMAZIONI DAL PRODUTTORE A :

ACCESSORI PER
PORTE E FINESTRE

ACCESSORI
PER MOBILI

ELEMENTI DI FISSAGGIO
PER CAVO ELETTRICO

SICUREZZA BAMBINI

ACCESSORI
PER LA CASA

GANCI E
APPENDIABITI

DESIGN DA BARCELONA DAL 1972
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GLI ACCESSORI PER ELETTROUTENSILI

FEIN ITALIA
www.fein.it

Nuovi dischi da taglio, da sgrossatura, fibrati e lamellari 
abbinati alle nuove smerigliatrici angolari compatte CG 
10, CG 13 e CG 17.

FRATELLI BASSOLI
www.bassoli.it

Più spesso di quanto pensiamo, nell’esecuzione rapida 
e a regola d’arte di un lavoro è l’utensile giusto a fare la 

differenza. È questo il motivo per cui l’azienda controlla in 
prima persona tutta la filiera che porta alla realizzazione 

degli utensili che commercializza, collaborando con i 
propri fornitori, sin dai primi passi, dall’acquisto della 

materia prima certificata, e in tutte le fasi di lavorazione. 
Questo permette di essere sicuri che gli utensili 

messi sul mercato 
dall’azienda siano 
prodotti affidabili, 
resistenti e precisi 

per coloro che 
devono farne un uso 

professionale.

PFERD
www.pferd.it

Nell’ampia gamma di prodotti sono presenti anche quelli 
per la foratura, in particolare le punte elicoidali, che sono 
interamente rettificate: sia la scanalatura per i trucioli, 

sia il filo guida e la punta. Inoltre sono dotate 
di una particolare affilatura, che permette di 
posizionare la punta sul pezzo con la massima 
precisione, facilitando il centraggio prima di 
forare. L'affilatura taglia fin dal centro della 
punta e riduce lo sforzo in avanzamento. 
Le punte elicoidali con affilatura a croce 
sono ideali ad esempio per forare 

materiali difficili da lavorare come 
l'acciaio al nichel-cromo.  

Sono disponibili in vari 
diametri nelle versioni 

acciaio e Inox.

REIT
www.reit.it

La gamma di inserti per 
avvitatori a impulsi Impact 

di REITOOL, grazie al 
particolare processo 

di produzione e della 
geometria, resistono alle 

sollecitazioni più estreme e 
alle massime pressioni garantendo 

pertanto ottime prestazioni.
Inoltre la particolare zona di torsione centrale  

evita la rottura e il danneggiamento della punta 
garantendo una lunga durata dell’inserto.  

Gli inserti sono disponibili anche con rivestimento al 
Titanio che garantisce ancora di più la resistenza all’usura 

e con lunghezze da 30 e 50 mm. Imballo in confezioni 
di plastica appendibili da 10 pezzi.

SIT
www.sitbrush.com

Nell’ambito delle soluzioni per le finiture superficiali, 
l’azienda propone la spazzola da trapano Clepsydra 

che guida e velocizza la 
lavorazione lungo profili curvi 
o spigoli, laddove le normali 
circolari slittano e lavorano con 
difficoltà. Grazie al suo inedito 
profilo sagomato, Clepsydra 
è in grado di “abbracciare” 
tubi d’acciaio, tondini in ferro 
e gambe di sedie o mobili 
in legno, nelle lavorazioni di 

sverniciatura, rimozione ruggine, levigatura e satinatura, 
assicurando sempre una finitura omogenea. Quattro le 
versioni disponibili.

Foto: Reit
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Chi veste Worik lavora in tranquillità perché a proteggerlo ci 

pensa il primo marchio totalmente Made in Italy che produce 

esclusivamente #skinwear durevole per il mondo del lavoro.

La selezione delle migliori tecnologie:

Piacere, Worik.

POSTURALI PROTETTIVEANATOMICHE PERFORMANTITERMOREGOLANTI

NO WORRY
WITH WORIK.

worik.it @worik @wkworik info@worik.it CONTATTACI
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Che siano applicazioni estreme, come per esempio incollare materiali 
pesanti, o debbano resistere alle alte temperature di stufe e canne 
fumarie, gli adesivi e i sigillanti, insieme ai nastri, consentono 
applicazioni ancora più veloci e pratiche dove la tenuta è garantita.

di Anna TONET

Adesivi e sigillanti:  
resistono all’estremo

Foto: UHU Bostik
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AMBRO-SOL
www.ambro-sol.com

La Linea Adesivi in formulazione spray è studiata per 
far aderire le superfici dalle composizioni più svariate, 

come metallo, plastica, gomma, legno 
e tessuto. La loro nebulizzazione 
leggera e uniforme offre il vantaggio 
di creare una intercapedine minima 
tra le parti da incollare e riduce il 
tempo di asciugatura. Per esempio la 
Colla Multiuso Permanente garantisce 
elevate prestazioni essendo indicata 
per incollare gomma, metallo, materiali 
vinilici, tessuti, legno, plastiche in 
genere. Possiede notevole resistenza al 
calore, anche se sottoposta a prolungate 
esposizioni, e resiste molto bene ai 
plastificanti. È un marchio Made in Italy.

BANDINI
www.sintolit.com

Sintolit fai da te metallo salda, stucca e ricostruisce in 
pochi minuti parti mancanti di ferro e  

metalli in genere.  
Ideale per marmitte,  

radiatori, 
serbatoi, parti  

della carrozzeria.  
Ricostruisce la 

filettatura spanata 
di viti e bulloni.  

In confezione da 
375 ml.

ECO SERVICE
www.eco-servicesrl.it

Colla Spray è indicata per incollare in modo rapido 
e sicuro: carta, cartone, tessuto, pelle, plastica, vetro, 

metallo. Colla Spray ha una buona 
resistenza alle temperature e la speciale 

valvola montata sulla confezione permette 
una vaporizzazione a “fili” e di regolare 

lo spruzzo in senso verticale o orizzontale 
per ottenere una migliore adesività. Prima 

di applicare Colla Spray si consiglia di 
pulire e spruzzare il prodotto su ambo le 
superfici da incollare. Attendere qualche 

minuto l’evaporazione dei solventi e 
poi unire le due parti esercitando una 

certa pressione. La completa adesività si 
ottiene dopo qualche ora.

AREXONS
www.arexons.it

Arexons System Acciaio Liquido extra forte è un adesivo 
bicomponente a base di resine epossidiche ideale per 

incollaggi molto forti di materiali difficili, anche per 
superfici non combacianti. Può essere 

utilizzato per stuccare fori e fessure in parti 
metalliche e incolla anche vetro, ceramica, 

cristalli, marmo, pietra, legno, plastiche 
(eccetto PE, PP, PVC rigido e PTFE), 

indurisce in pochi minuti. Non contiene 
solventi e non ritira. Dopo l’indurimento il 
prodotto è di colore acciaio, può essere 

verniciato, trapanato, smerigliato con 
carta abrasiva. Resiste a temperature 

comprese tra –30 °C e +120 °C. Resiste 
ai lavaggi con acqua anche calda, a 

solventi, oli, grassi, ecc.

BETA TOOLS
www.beta-tools.com

Il sigillante siliconico rosso a 
reticolazione acetica 9841R, 
appartenente alla famiglia Beta 
Chemicals dell’azienda, permette di 
effettuare sigillature elastiche permanenti 
e sostituisce le guarnizioni preformate. 
Polimerizza reagendo all’umidità 
atmosferica e resiste fino a temperature 
di 300 °C: è quindi il prodotto ideale 
per tubi e sistemi di riscaldamento, 
termostati, scarichi e pompe. 
Un pratico dosatore consente una facile 
erogazione a una mano, oltre a una 
distribuzione precisa e uniforme del 
prodotto.

AZICHEM
www.azichem.com

Sanakoll, adesivo rasante 
monocomponente a base di 
calce idraulica, per l'incollaggio 
di mattonelle, piastrelle ecc., 
su supporti edili stagionati e 
compatti; specifico anche per 
l'installazione di pannelli legno-
magnesio, sughero e altre 
tipologie di pannelli modulari 
ecologici, nella costruzione di 
"cappotti naturali" (interni ed 
esterni), negli interventi bioedili e 
nel restauro di edifici d'epoca e 
monumentali.
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FASSA BORTOLO
www.fassabortolo.it/it/

Nuovo collante alleggerito altamente deformabile 
monocomponente per l'applicazione di una vasta gamma 
di pavimenti e rivestimenti in interni ed esterni. Un prodotto 

performante, che contribuisce a prolungare la durabilità 
della piastrellatura in modo da mantenerne le funzioni 

tecniche ed estetico-arredative.  
Formulazione esclusiva per 

un’elevata lavorabilità e capacità 
bagnante: contiene infatti 

speciali inerti alleggeriti che 
ne facilitano la stesura.  È in 

grado di supportare la posa di 
grandi formati e lastre sottili fino 
a 320x160 cm e la resa è fino 

all’80% superiore rispetto agli altri 
adesivi bicomponenti S2.

HELIOS COATINGS ITALIA
www.helios-coatings.it

Sigillante adesivo permanente elastico, potente e versatile 
con tecnologia SMT Power. Ottime proprietà meccaniche 
ed elevata elasticità. Ottima resistenza 
UV, olii e grassi. Non ritira, non cola e 
non forma bolle. Verniciabile bagnato 
su bagnato con la maggior parte 
delle vernici. Resistente alle vibrazioni, 
muffe, aderisce sui substrati umidi, 
non corrode e non macchia. Indicato 
per: calcestruzzo, mattone, legno, 
pietra, acciaio grezzo e inox, metalli 
verniciati e non, alluminio grezzo  
e anodizzato, cartongesso, granito, 
marmo, ferro, lamiera, maggior parte 
delle plastiche.  
Colori: Bianco, Grigio, Nero, Crystal.

FISCHER ITALIA
www.fischeritalia.it

fischer Silicone serramenti neutro 
SNF è un sigillante siliconico a 
base neutra alcolica e a basso modulo, 
per l’installazione di serramenti. Prodotto 
conforme alla UNI 11673. È marcato CE per 
sigillatura di facciate (lato interno e/o esterno, 
anche per clima freddo) e vetrate (anche per 
clima freddo). Prestazioni conformi alla UNI 
11673-1. Garantisce buona adesione su 
supporti porosi e non porosi; elevata elasticità, 
ideale per giunti altamente flessibili; buona resistenza agli 
agenti chimici e ai raggi UV in condizioni di irraggiamento 
standard. Non odora e non contiene solventi. Non corrosivo. 
Non verniciabile. Materiali di supporto: calcestruzzo, 
muratura, legno, plastiche (non su PE, PP, Teflon), metalli 
(anche alluminio), vetro, superfici smaltate, ceramiche.

G&B FISSAGGI
www.gebfissaggi.com

Pro Attack adesivo a base MS Polymer è indicato 
per l’incollaggio di pannelli, battiscopa, davanzali, 

griglie, soglie, specchi, materiali isolanti, giunti, 
elementi in metallo, vetro, porcellana, 

pannelli in poliestere, polistirolo, elementi 
in PVC, policarbonato, legno, metallo 

alluminio, cemento ecc. Ideale anche per 
l’incollaggio di specchi.

Elevatissima tenuta (25 kg/1 cm2) ad 
avvenuta essicazione. Effetto ventosa. 

Massima aderenza in 
pochi secondi. 

 Alta portata.  
In cartuccia da  

290 ml - Colore bianco. 
Scadenza 18 mesi.

HENKEL ITALIA
www.portalehenkel.it

La gamma Pattex Millechiodi Extreme è un adesivo 
di montaggio polimerico con 

un’esclusiva formula Flextec che 
lo rende adatto per applicazioni 
estreme come incollare materiali 

pesanti, fissare pannelli rigidi, 
incollare su diverse superfici (per 

esempio muro, metallo) sia in interni 
sia in esterni. La formula Flextec 
rende il prodotto estremamente 
adesivo e con una forte presa 

iniziale fino a 350 kg/m². 
È il polimero più forte tra quelli 

della gamma Millechiodi, ideale per fissaggi durevoli 
e potenti senza bisogno di supporti e per tutte quelle 

applicazioni che richiedono una forte adesione.

FACOT CHEMICALS
www.facot.it

Silicon Sealing Tape 
è un sigillante per 
raccordi idraulici che 
si adatta a tutti i filetti 
secondo gli standard 
internazionali e 
anche di notevoli 
dimensioni; è riposizionabile (si può ruotare il raccordo fino 
a 180 °C a differenza dei comuni sigillanti) ed è utilizzabile 
con tutti i metalli compreso acciaio inox e i materiali plastici 
fra cui PVC rigido e i più moderni polimeri in PPSU. 
È conforme a tutte le normative per gas e acqua e alle 
specifiche tecniche secondo DIN 30660 e secondo  
UNI EN 751/2 Classe A/Arp relativamente a sigillanti 
che consentono il riposizionamento dei raccordi, ed è 
inoltre certificato WRAS BS 6920, DVGW EN 751-2 
e TÜV PROFiCERT Product.
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ITW CONSTRUCTION PRODUCTS ITALY
www.itw-italy.com/it

Elematic Alte Temperature è il silicone per sigillature 
elastiche resistenti al calore. Disponibile di colore rosso 

con stoccaggio fino a 12 mesi,  
Alte Temperature è adatto a un 
esercizio continuo con temperature fino 
a 250 °C, ma resiste anche a picchi 
di 350 °C, aderendo perfettamente su 
superfici compatte e lisce (a esclusione 
di PP, PE e PTFE). 
È indicato per sigillature di canne 
fumarie in metallo, stufe, forni di 
cottura, caldaie ed essiccatoi. 

MASTEK
www.mastek.it

Supermastek 770 è una colla policloroprenica da 
applicare a spatola su due lati, caratterizzata da una 

buona resistenza meccanica, 
all’invecchiamento e alle alte 
temperature. È consigliata per 
incollare laminati plastici e 
metallici, poliuretano, poliuretano 
espanso, cuoio, legno, masonite, 
tessuti naturali e sintetici. 

NESPOLI
www.nespoligroup.it

Collaprene è la colla universale a contatto, basata su 
un’antica ricetta del 1950, a base di caucciù a rapido 
e alto potere adesivo. Ideale per l’incollaggio di cuoio, 
gomma, legno, sughero, tessuto, carta e cartone, feltro e 
laminati tra loro e su più svariati supporti.

MAPEI
www.mapei.com

Mapeflex MS 45 è un adesivo e 
sigillante tissotropico realizzato con 
polimeri sililati e pertanto esente da 

silicone e isocianati, ad alto modulo 
elastico e a rapido indurimento, adatto 

anche per fondi umidi. È specificatamente 
formulato per sigillare giunti di 

dilatazione, raccordo e frazionamento, 
sia su superfici orizzontali che verticali.  

È inoltre consigliato per incollare 
elasticamente tutti i più comuni materiali 

edili di uguale o differente natura, in 
interno ed esterno, in sostituzione o 
integrazione di fissaggi meccanici.

MR MAGNUS
www.mrmagnus.online

Two Tack® Jelly è lo speciale 
nastro biadesivo trasparente 

senza colla. Grazie alle 
sue potenti microventose 

con tecnologia Nano-Tack, 
è caratterizzato da alta 

adesività ed estrema tenacia, 
ma non rovina le superfici 

e può essere riutilizzato. 
Bastano solo 3 cm di nastro per sostenere oggetti fino a 

1 kg di peso. È utilizzabile su qualsiasi superficie, liscia o 
irregolare, anche le più delicate come legno, vetro, gres, 

ceramica. L’assenza di colla ne assicura la rimozione 
senza lasciare residui. Ideale sia per applicazioni indoor 
sia outdoor, Two Tack® Jelly resiste anche all’acqua senza 

perdere il suo potere incollante. 

NPT
www.sigill.it

Silcoflex Evolution è l’evoluzione del 
sigillante (sostituisce il silicone neutro): alte 

prestazioni con elasticità permanente, 
resistenza all'invecchiamento e agli 

agenti atmosferici, resistente alle muffe, 
non macchia le pietre, ottimo adesivo. 
Privo di solventi e isocianati. Versatile e 
super performante; ideale per giunti di 

dilatazione, negli elementi prefabbricati, 
pareti esterne e rivestimenti. Idoneo per la 

sigillatura di tetti e grondaie metalliche, 
parapetti e balconi. Realizzazione di giunti 

tra mattoni, marmo, pietre, blocchi, foratura, 
legno, calcestruzzo, metalli, serramenti.



WWW.MALFATTITACCHINIGROUP.IT

1. La Ferramenta
invia l’ordine a M&T
(tramite E-Commerce
M&T) inserendo
l’indirizzo del proprio
cliente finale.     

2. M&T elaborerà
l’ordine tramite la
propria logistica.  

3. M&T provvederà
alla spedizione 
dell’ordine all’indirizzo 
del cliente finale
(inserito in fase
ordine).  

4. Il Cliente finale
riceverà entro 24/48h
la merce ordinata.
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SARATOGA
www.saratoga.it

Silicone Acetico Super Rapido, nuovo sigillante 
acetico a polimerizzazione super rapida con 
protezione antimuffa. Ha un potenziale sigillante 
molto elevato e durevole nel tempo, capace di 
mantenere inalterate le sue proprietà elastiche 
anche dopo la messa in posa e di garantire 
un’eccellente tenuta al contatto con i liquidi.
Adatto per l’utilizzo in zone asciutte e pulite,  
è ideale per sigillare i sanitari e, più in 
generale, superfici che vanno a contatto 
con l’acqua ma è molto efficace anche per 
applicazioni su vetro, metalli e per la sigillatura 
di ceramica smaltata, piastrelle, porcellana, 
legno e alcuni tipi di materiali plastici.  
Disponibile di colore bianco o trasparente in 
cartucce da 280 ml.

SOUDAL
www.soudal.com

Il nuovo T-Rex Montage Effetto ventosa 
è un adesivo a base d'acqua, senza 
solventi e con effetto ventosa immediato, 
questo permette di non utilizzare 
supporti in attesa della completa 
polimerizzazione. La sua tenuta finale 
è estrema, arriva fino a 140 kg/mq. 
Grazie alla sua formulazione acrilica è 
possibile verniciarlo e resiste all’umidità. 
T-Rex Montage Effetto ventosa è adatto 
per uso in interni, specialmente su 
superfici porose, per il fissaggio duraturo 
dei materiali decorativi più frequenti. 
L’azienda si impegna molto per il 
rispetto dell’ambiente: il packaging di questo prodotto è 
composto per l’80% da plastica riciclata.

SAINTGENIS
www.inofix.com

Nastro biadesivo nero ad alte prestazioni  
19 mm x 1,5 m. Indicato specialmente per l'uso all'aperto. 

Eccellente resistenza all'invecchiamento, all'umidità, 
all'acqua e ai raggi UV. Alta aderenza iniziale.  

Resistenza di 1,3kg/cm2 e ad alte  
temperature (fino a 80 ºC). Applicare su superfici 

lisce, prive di polvere e grasso. Il fissaggio 
su superfici porose o su rivestimenti LSE  

(Low Surface Energy) può ridurre 
le prestazioni indicate. Esempi di 
applicazioni: elementi decorativi 

per esterni, fissaggio 
all'esterno di profili, cassette 

postali, targhe, stazioni 
meteorologiche o 

termometri.

SIPA
www.sipaitalia.it

Sono tre le misure tra cui scegliere il nastro adesivo in PPL 
acrilico silenzioso 28 my:  

mm. 50 x 66 mtl,  
mm. 50 x 132 mtl e 

mm. 75 x 66 mtl.
Questi nastri adesivi 

sono disponibili 
sia color avana sia 

trasparente.

SYROM
www.vibac.it

Masking 609 è un nastro adesivo in carta impregnata  
e semicrespata per mascherature nell’industria, 

nell’edilizia e per lavori generici che non richiedono 
elevata resistenza alla temperatura. 

È perfetto per la verniciatura in quanto è compatibile con 
vernici e pitture ed è resistente a solventi e diluenti.

Presenta ottime capacità di conformabilità e adesività 
anche sulle superfici più 

irregolari e difficili.
Si può tagliare con le 

mani e non lascia alcun 
trasferimento di adesivo alla 

rimozione.

ROMEO MAESTRI
www.romeomaestri.it

Tutti gli stick colla 
originali maestri® 
sono disponibili in 
diverse colorazioni 
in base al tipo di 
applicazione che si 
desidera realizzare. Trasparente, Rosso e Nero: ideali per 
l’incollaggio di materiali come legno e derivati, cartone, 
ceramica, materie plastiche, cuoio, pelle, bigiotteria e fai 
da te; Bianco: indicato per incollare carta, cartone, materie 
plastiche, metallo preriscaldato e posa antenne cavi 
TV; Miele: è utilizzato generalmente per carta, cartone, 
legno, cuoio, pelle, stoffa e materie plastiche. Gli stick 
colla maestri® sono conformi al regolamento REACH (CE) 
n.1907/2006 volto ad assicurare un maggiore livello di 
protezione della salute umana e dell’ambiente.



PER TUTTI I PROFESSIONISTI DELLA COSTRUZIONE
CANTIERE, INDUSTRIA E FAI DA TE! 

www.4K5tools.com

www.4K5tools.com www.4K5tools.com

PRONTI PER L’USO.

Desiderate un’ottima attrezzatura per affrontare  
le sfide dei lavori in cantiere con tutte le operazioni  
e le attività da svolgere? Un bravo artigiano  
professionista come voi sa bene che cosa  
caratterizza un utensile perfetto –  
DEVE ESSERE ESATTAMENTE COME VOI! 
Resistente, robusto, abile nel lavoro di squadra,  
ingegnoso e sempre migliore, anche di poco.  
Insomma 4K5. Iniziamo subito! 

Per maggiori informazioni contattare VEBEX:  
tel. 02-90.29.72.34 - cell. 335-69.43.334

VEBEX Fatturazione Italia     Via A. Di Dio, 16  -  20010 Ossona (MI)  -  Tel. 02-90.29.72.34  -  Cell. 335-69.43.334 - info@vebex.it
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TESA
www.tesa.it

tesa® Mounting PRO 
Specchi è un nastro 
autoadesivo e resistente 
che fissa in modo 
affidabile anche in 
ambienti umidi e bagnati. 
Si attacca alle superfici 
lisce ed è adatto per 
oggetti piatti fino a 4 mm 
di spessore: per esempio, 
gli specchi. 
Questo è il nastro ideale se i clienti non hanno la 
possibilità di forare in casa.

TORGGLER
www.torggler.com

Flex 365 è una schiuma poliuretanica per il 
montaggio di controtelai e telai di serramenti 
in legno, pvc o alluminio.  
Grazie a un’elasticità e comprimibilità 
permanenti, assorbe le vibrazioni e i 
piccoli movimenti della struttura, compensa 
la dilatazione termica dei supporti, evita 
la dispersione del calore, l’infiltrazione 
d’acqua e garantisce l’isolamento  
termo-acustico ai giunti di posa, primario e 
secondario, di porte e finestre.  
La selezione di materie prime di qualità 
garantisce a Flex 365 una formulazione 
all-season utilizzabile a temperature 
comprese tra -10 °C e +35 °C.

TEXPACK
www.texpack.it

Fuego Style® è una linea completa di prodotti, studiata per 
garantire il corretto funzionamento e la durata nel tempo 
di caminetti e stufe. I prodotti sono sinonimo di qualità, 
affidabilità e sicurezza. In foto alcuni esempi: il Nastro 

adesivo Elettroterm 
in vetro adatto per i 

terminali delle trecce 
in vetro, per la 

protezione di tubi; 
il Nastro Alluminio 

Adesivo adatto 
per sigillare i tubi, 

che resiste alle alte 
temperature.

UHU BOSTIK
www.uhubostik.it

Bostik Poly Max High Tack Express è 
un adesivo di montaggio super forte e 
super rapido che incolla, assembla e 

sigilla. Grazie alla nuova formulazione, 
la colla di montaggio Bostik Poly Max 
High Tack Express ha il 40% di presa 

iniziale in più. Per applicazioni ancora 
più veloci e pratiche, anche a parete 

e a soffitto. Il vantaggio per il lavoro e 
per i progetti di fai da te sono incollaggi 
più veloci. E grazie alla nuova formula la 

sua tenuta è ancora più estrema.

VMD ITALIA
www.vmditalia.com

L’azienda presenta nella propria gamma spray due 
colle, una multiuso e una versione riposizionabile.

La versione riposizionabile VMD 
106R è indicata per fissare 

temporaneamente e riposizionare 
materiale come carta, foto, pellicole, 
plastica, gomma ecc., non macchia 

e non provoca grinze, permette 
di attaccare e distaccare le parti 

incollate durante il montaggio. 
In formato da 400 ml.

Foto: NPT



DE-UMIDIFICATORI

CONDIZIONATORI

RAFFRESCATORINEBULIZZATORI PURIFICATORI

Qlima.it

TUTTE LE SOLUZIONI PER
IL CLIMA IDEALE

Il tuo specialista 
del trattamento 

dell’aria

MONOBLOCCO
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L.A.M.A.
www.eurochimica.eu

Pistola COXTM 
10001/600 LI a 
batteria 10.8 V Combi per adesivi  
mono-componenti in cartucce e sacchetti. 
Pistola originale inglese COXTM a batteria 
litio 10.8 V (1.5 Ah) per cartucce di adesivi 
fino a 310 mL e sacchetti fino a 600 mL.
Dotata di blocca grilletto, variatore di 
velocità integrato nel grilletto in base alla pressione 
esercitata col dito e regolatore di spinta posteriore a nove 
velocità (1-9). Sistema di protezione del meccanismo che 
blocca la corsa quando avverte una resistenza eccessiva. 
Dotata di sistema anti-gocciolamento del materiale. 
Semplice da convertire da cartuccia a sacchetto e 
viceversa. 

NIKOLAOU TOOLS
www.nikolaoutools.gr

Pistola per sigillanti a batteria Bormann PRO BBP3610. 
Alimentazione: batterie 20V del sistema Bormann PRO 
(batteria e caricatore non incluso). Forza di spinta max: 
4500 N. Accessorio Silicone in tubo: 310 ml.  
Accessorio per cartucce: 600 ml. Velocità avanzamento  
a vuoto: 11mm/s. Cartuccia in silicone/Pistola per 
sacchetti di sigillante con batteria Li-Ion 20 V, che ha una 
potenza massima fino a 4500 N e luce a LED per una 
maggiore precisione durante l'uso.

KROLL
www.kroll-amkro.com

Master Orange® 
Vernici & Inchiostri 
è un lavamani in 

gel estremamente 
efficace in particolare 

per la rimozione di 
vernici, smalti, siliconi, 

mastici, inchiostri, coloranti e grafite. L’azione combinata 
dei tensioattivi e solventi di origine naturale vegetale da 

fonti rinnovabili e dell’abrasivo vegetale micronizzato, 
ottenuto dal tutolo di mais, rimuove lo sporco in profondità, 

lasciando le mani morbide e piacevolmente profumate. 
Il prodotto è arricchito con emollienti idratanti naturali, 

estratto di Aloe Barbadensis e ha compatibilità cutanea 
dermatologicamente testata.

NETTUNO
www.nettuno.net

Eliminare dalle mani sporchi speciali come sigillanti, colle, 
resine, vernici e schiuma poliuretanica non è mai stato così 

semplice come con La Rossa in Gel.
È un gel lavamani contenente un solvente specifico per la 

rimozione delle vernici e microgranuli minerali derivati dalla 
pomice, i quali conferiscono maggior forza 

alla sua azione pulente.
Disponibile in diversi 
formati, La Rossa in 

Gel è in grado di 
soddisfare 

le esigenze 
di svariati 

professionisti, 
da tipografi a 

costruttori edili.

ROMEO MAESTRI
www.romeomaestri.it

Nuova incollatrice professionale M 220 Red Line per 
tutti i tipi di adesivi termofusibili Ø 12 mm. Leggera e 

maneggevole, è adatta per montaggi e riparazioni  
su legno, plastica, cartone, stoffa, gomma, cuoio e 

porcellana. È dotata di un tradizionale ugello antigoccia, 
svitabile e intercambiabile, ideale per non rovinare i lavori. 

Durante le applicazioni l’incollatrice può essere lasciata 
sul pratico cavalletto d’appoggio e grazie al termostato 

regolabile, l’utente potrà controllare la 
temperatura d’esercizio. 

M 220 viene fornita in  
una comoda valigetta  

con inclusi un ugello  
di ricambio e un 
cacciavite per 

regolare il termostato.

FISCHER ITALIA
www.fischeritalia.it

Le Salviette SAL 70 sono 
realizzate in tessuto non 
tessuto e imbevute di soluzione 
detergente emolliente.
Non serve risciacquo. 
Consigliate per pulire mani, 
utensili e residui di prodotto 
fresco.

per adesivi
rtucce e sacchetti. 
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analisi

SIPA
www.sipaitalia.it

Utile e pratico, il 
tendinastro per nastro 
adesivo da 50 e 
75 mm, combina 
un’ottima qualità a 
un prezzo veramente 
competitivo.  
I tendinastri, pur 
essendo molto 
robusti e resistenti, 
sono maneggevoli e 
pratici.

UHU BOSTIK
www.uhubostik.it

Cyclon Pasta Lavamani Fluida è un 
fluido dalle proprietà detergenti ed 
emollienti. Efficace contro lo sporco 
più difficile e più ostinato, può essere 
utilizzato per rimuovere dalle mani 
tracce di colla, adesivi, grasso, sporco 
e in qualsiasi situazione in cui un 
normale sapone non basta. Il prodotto 
contiene, oltre alle indispensabili 
sostanze detergenti ed emollienti, 
microsfere finissime di origine vegetale, 
ricavate da gusci di nocciole. Queste 
conferiscono maggior forza alla sua azione pulente, 
senza essere invasivi come le sabbie silicee o altri scrubs 
plastici.

VALEX
www.valex.it

Pistola per sigillanti a batteria al litio M-PPS18 per 
cartucce di silicone da 280-310 ml e chimico da 300 
ml, con spinta massima di 2000 N. Dotata di sistema 

di avanzamento controllato antigoccia e luce led per un 
lavoro sempre preciso, omogeneo e senza sbavature, 

anche in situazioni di 
scarsa illuminazione. 

L’impugnatura è morbida 
per un maggiore comfort 

nell’applicazione. M-PPS18 è un 
prodotto della linea One All, la piattaforma 

di elettroutensili e macchine da giardino che 
condividono una batteria da 18V; oltre 60 strumenti 

per altrettante tipologie di lavoro, con una sola 
batteria ricaricabile al litio.

TAVOLA
www.tavola.it

STAAC di Mister Magic: il togli-tutto dalle superfici dure 
formulato per eliminare efficacemente i residui collosi e 
gommosi come gomme, colle, resine, 
etichette adesive e macchie di colore 

come biro, pennarelli, vernici, spray e 
trucco; in formato da 80 ml.

DissolviMacchie Ufficio e 
Bricolage di Dr.Beckmann 

con una formula con 
solventi attivi extra forti: è 

lo smacchiatore specifico 
contro le macchie di 

colla, gomma da 
masticare, colore e 

molto altro; in formato 
da 50 ml.
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È online il nuovo sito dfl.it
È online il nuovo sito del grossista campano DFL.
La storia, le persone e le iniziative che ne 
hanno fatto una realtà competitiva e solida, ora 
affiancano l’area dedicata ai rivenditori, cuore 
pulsante della strategia DFL.
La nuova veste grafica, moderna e intuitiva, 
permette agli utenti di trovare le informazioni 
ricercate e procedere all’acquisto in pochi 
semplici click.
Tante sono le novità, tra cui la ricerca unificata 
e i filtri tematici, che accompagnano nella 
navigazione del sito, guidando il cliente alla scelta 
più conveniente tra le oltre 40.000 referenze 
presenti a catalogo. Le promozioni e i vantaggi sono sempre in evidenza, e l’area 
personale raccoglie tutte le informazioni collegate al proprio profilo.
Inoltre, grazie alla nuova versione mobile, il mondo DFL è a portata anche di 
smartphone e tablet.
Sulla pagina “Lavora con noi”, infine, non mancano le opportunità lavorative per 
giovani laureandi e neolaureati, nonché per i profili più senior pronti a entrare nella 
squadra DFL.

� www.dfl.it

Bama investe nei macchinari
Bama è orgogliosa di comunicare che l’azienda continua nel rinnovo del proprio 
parco macchinari: nel solo marzo 2022 sono state acquistate ben tre presse 
ibride a basso consumo energetico.
Questo tipo di investimento si traduce in una riduzione dei consumi a 
vantaggio non solo dell’azienda (che così continua a seguire il protocollo per 
Industria 4.0, come da certificazione del 2017), ma anche dell’ambiente, grazie a 
un ciclo produttivo che diventa di sempre minore impatto e quindi più sostenibile.
Ma che cosa fanno le presse di nuova generazione? Le presse Hybrid presentano 
una serie di vantaggi importanti, che elenchiamo di seguito: la pompa idraulica 
non funziona più costantemente al massimo regime di rotazione, ma la sua 
velocità varia in funzione dell’effettiva richiesta di ogni singola fase di lavoro della 
pressa; quindi, si avrà ridotta usura dell’olio idraulico. Inoltre: riduzione dell’energia 
sprecata in surriscaldamento del fluido idraulico; risparmio energetico nelle 
apparecchiature che regolano il raffreddamento dell’olio idraulico; riduzione della 
potenza di raffreddamento necessaria; riduzione della rumorosità, in conseguenza 
del funzionamento delle pompe a regimi ridotti o addirittura ferme nelle pause del 
ciclo; riduzione dei costi di manutenzione; riduzione della potenza utilizzata.
Bama investe ogni giorno nella costruzione di un domani migliore perché ha a 
cuore l’ambiente e il domani delle future generazioni.

� www.bamagroup.com

di Anna Tonet
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FILA ha curato le superfici del 
padiglione saudita a Expo Dubai
Un parallelepipedo ben ancorato a terra ma proteso verso il futuro.  
Il padiglione saudita progettato da Boris Micka Associates è stato 
eletto Best Pavilion a Expo Dubai 2020 e si è distinto per la sua 
capacità di mixare architettura e tecnologia digitale raccontando, con 
la sua forma semplice ma impattante, il desiderio e le aspirazioni di 
un Paese che punta a crescere e aprirsi verso il mondo, con l’audace ambizione di trasformarlo in meglio. 
Una narrazione che ha trovato spazio anche all’interno, attraverso proiezioni immersive che hanno accompagnato i visitatori in 
un viaggio nel tempo e nella cultura del Paese.
Il progetto ha visto la partecipazione di FILA attraverso la filiale FILA Middle Est, incaricata della cura e della pulizia 
dell’area esterna e dello spazio d’ingresso, lavoro eseguito in collaborazione del partner Stone Company Sital Marble. 
Oggetto dell’intervento superfici in granito altamente trafficate, che le soluzioni fornite dall’azienda di San Martino di Lupari 
hanno mantenuto sempre impeccabili, nonostante un afflusso di oltre tre milioni di visitatori.
I prodotti FILA impiegati sono stati: il detergente Deterdek Pro, il detergente liquido ad alta viscosità CR10 e MP90 
Eco Xtreme, protettivo idro-oleo repellente a effetto naturale.
Soluzioni efficaci e rispettose dell’ambiente dunque, in piena sintonia con i principi sui quali è stata progettata la 
costruzione, che ha ricevuto la certificazione LEED Platinum - la più alta valutazione di sostenibilità riconosciuta a livello 
internazionale - collocandosi tra gli edifici più sostenibili al mondo.  
La partecipazione di FILA al progetto si inscrive nel processo di crescita innovativa e sostenibile dell’Azienda, che vede il suo 
fulcro nella ricerca e diffusione di prodotti di origine naturale ottenuti da materie prime rinnovabili.

� www.filasolutions.com

Il team Ducati indossa Utility Diadora
La firma di un accordo pluriennale tra Diadora e Ducati dà 
vita a un binomio di eccellenza sportiva nel mondo che include 
anche Utility, la linea workwear del brand Diadora. Tutti gli 
operatori della squadra, infatti, indosseranno capi creati dal marchio 
dell’antinfortunistica frutto di una costante ricerca volta a garantire 
l’eccellenza tecnologica e la massima sicurezza. Due grandi realtà 
si incontrano per affrontare insieme tutte le sfide sportive della 
prossima stagione e, per l’occasione, il team tecnico Ducati 
vestirà Utility durante le attività di montaggio e smontaggio del 
paddock in giro per il mondo. Per i professionisti dei motori è stato 

studiato un outfit che, oltre a t-shirt ad alta visibilità, bermuda con tasche laterali attrezzate e gilet traspirante, presenta 
RUN NET AIRBOX LOW S3 SRC, la scarpa di sicurezza dotata del Net Breathing System by Geox. Airbox è una 
tecnologia che, ispirandosi al mondo dei motori dove la “scatola dell’aria” convoglia aria al motore facendolo raffreddare 
e performare meglio, prevede una speciale membrana costituita da un materiale microporoso che assorbe il sudore 
sotto forma di vapore acqueo e ne permette l’espulsione attraverso i fori di ventilazione laterali garantendo, così, una 
performance senza paragoni. La calzatura è in crosta scamosciata idrorepellente, ha il puntale in alluminio, la fodera in 
Nylon anti-abrasione e ultra traspirante. Nella MotoGP reattività, precisione e velocità sono fondamentali per ottenere 
successo in pista e raggiungere il top dei risultati: Diadora Utility, con la sua collezione, incarna questi principi adattandosi 
perfettamente alle esigenze dei lavoratori offrendo il massimo comfort e una performance di altissimo livello.

� www.diadorautility.com
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Stanley Black & Decker, più partnership con i rivenditori
Stanley Black & Decker punta su una strategia di sviluppo che ha come driver principale l’innovazione di prodotto. Proprio 
la capacità di innovare è per Stanley Black & Decker il motore in grado di stringere partnership uniche, creare un reale vantaggio 
competitivo per i distributori e un importante valore commerciale grazie alla capacità di fornire la migliore esperienza di utilizzo 

ai clienti finali. 
“La nostra mission è quella di essere la migliore soluzione per gli utilizzatori arrivando 
a loro in partnership con i nostri rivenditori e attraverso un’offerta di prodotti esclusivi 
con la qualità e l’affidabilità che marchi come i nostri hanno come patrimonio” spiega 
Gennaro Vincenzo Zicaro, General Manager Italia Stanley Black & Decker, Inc (in 
foto) e aggiunge: “Stiamo investendo in una strategia commerciale che punta sulla 
sinergia dei nostri brand completando un percorso iniziato con la fase Fornitore Unico 
che ha consentito di avvicinarci ancora di più ai nostri rivenditori per rispondere al 
meglio alle necessità del cliente finale. Oggi la nostra strategia va ad alimentare e a 
rafforzare l’offerta commerciale di DEWALT, USAG, STANLEY attraverso una presenza 
qualificata e importanti innovazioni tecnologiche in termini di rinnovamento delle 
nostre proposte”.

Stanley Black & Decker scommette nello sviluppo di prodotti innovativi pensati per le esigenze dei professionisti per offrire i 
migliori elettroutensili e gli utensili manuali più all’avanguardia: per questo DEWALT, USAG, STANLEY sono stati oggetto di 
forti investimenti in termini di contenuti tecnologici. La più grande innovazione nel settore degli elettroutensili cordless 
è la tecnologia della nuova batteria compatta 18V DEWALT POWERSTACK™ che cambierà gli standard nelle prestazioni degli 
elettroutensili a batteria, contribuendo allo sviluppo di tutte le future soluzioni cordless per il cantiere. Nella gamma degli utensili 
manuali c’è il giravite elettrico USAG 324 XP perché è l’unico che combina la velocità di 300 giri/min del motore elettrico con 
la sensibilità di un giravite manuale per completare il serraggio. I nuovi misuratori laser STANLEY garantiscono facilità d’uso, 
precisione, affidabilità e maneggevolezza; sono stati progettati per essere estremamente competitivi nel rapporto qualità-prezzo. 

� www.stanleyblackanddecker.com

Pennelli Cinghiale ha investito in automazione
Pennelli Cinghiale continua a investire su stessa, tra tradizione e innovazione. Mentre 
nello storico stabilimento di Cicognara, dove l’azienda è nata, e dove ancora ci sono 
maestranze che sanno comporre i pennelli speciali interamente a mano, da marzo ha 
preso forma nella parte centrale della fabbrica il nuovissimo macchinario di MGG, 
la linea automatizzata Industria 4.0 di MGG per la produzione di pennelli 
piatti. Design su misura, isole completamente automatizzate per seguire i diversi 
passaggi di formazione di un pennello con il controllo qualità di ogni materia prima 
eseguito su tutta la lunghezza della linea attraverso soluzioni integrate digitalizzate per 
applicazioni 4.0.
“Abbiamo scelto di approvare un investimento molto importante per automatizzare 
in maniera integrale la produzione di tutti i nostri modelli di pennelli piatti e le misure 
principali dei plafoni con ghiera metallica” commenta Eleonora Calavalle, CEO di 
Pennelli Cinghiale. “Il lavoro di produzione di 11mila pennelli che ieri veniva svolto da 
4 persone in 20 ore, viene ultimato in 8 ore di produzione giornaliera con l’assistenza 
di soli 2 operatori. Un risultato importantissimo, che ci consente di allargare la 
nostra presenza sui mercati esteri e rafforzarla, con più linee di prodotto, anche 
grazie alla riconversione del nostro personale a mansioni a maggiore valore aggiunto, 
per loro e per l’azienda”.

� www.pennellicinghiale.com
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Impara, gioca e vinci con Weber
Fino al 3 luglio sarà possibile partecipare a uno dei tanti eventi Weber organizzati 
in 300 punti vendita. Tanti gli appuntamenti e altrettante le occasioni di divertimento 
e apprendimento. In queste occasioni, infatti, sarà possibile toccare con mano gli 
innovativi dispositivi Weber e avere tutte le informazioni necessarie su 
barbecue e accessori presso gli stand Weber, in cui i preparati promoter Weber 
saranno a disposizione del pubblico per rispondere a qualunque dubbio o curiosità 
(il prossimo sarà a CENTRO SICILIA, Misterbianco (CT), dal 14 al 29 maggio). Oltre 
all’aspetto teorico, Weber ha pensato anche a quello pratico: gli showcooking sono un 
modo straordinario di imparare tutto ciò che serve per iniziare a padroneggiare l’arte della cucina sulla griglia grazie alle deliziose 
ricette Weber, agli innovativi dispositivi e ai versatili accessori. 
È sufficiente presentarsi al gazebo Weber, assistere agli eventi di showcooking e prendere parte al bbquiz per vincere uno dei 
numerosi instant prize (rispondendo correttamente alle tre domande a risposta chiusa). 
Inoltre, acquistando un prodotto Weber, è possibile partecipare anche all’estrazione finale.
Weber ha organizzato anche una Grande lotteria nazionale con tre estrazioni mensili (maggio/giugno/luglio). Per 
partecipare all’estrazione mensile e vincere gli incredibili dispositivi Weber, basterà effettuare un acquisto Weber durante l’evento 
presso il punto vendita.

� www.weber.com

FIMMA+Maderalia di Valencia: 35mila i visitatori professionali
FIMMA + Maderalia 2022 di Valencia, la biennale internazionale dei Materiali, Tecnologie e 
Componenti per la Produzione di Mobili, ha accolto nell’ultima settimana di marzo oltre 35.000 
visitatori professionali, superando i numeri della precedente edizione pre-pandemia: i buyer 
internazionali hanno rappresentato il 16% di tutti i visitatori.
La nostra redazione ha visitato la manifestazione, e può confermare il buon clima che si respirava in 
tutta la fiera, con i corridoi in tutti i padiglioni pieni, soprattutto il mercoledì e il giovedì, che erano i 
giorni di punta della fiera in termini di affluenza di visitatori. Quelli stranieri arrivavano da un totale 
di 60 Paesi diversi (Portogallo, Italia, Francia, Belgio e Germania i mercati principali), dai Paesi del 
Maghreb (guidati da Marocco e Algeria) e dai Paesi dell’America Latina.
Un evento sicuramente riuscito, che conferma la voglia di espositori e buyer di tornare a incontrarsi 
dal vivo e di trovare nuove opportunità di business.

� www.fimma-maderalia.feriavalencia.com
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Graphite anticipa la prossima normativa europea
Il marchio di elettroutensili Graphite di Grupa Topex garantisce i suoi prodotti per 3 anni, senza differenza tra 
l’utilizzatore privato (acquisto con ricevuta) e quello professionale (acquisto con fattura). Inoltre, l’azienda si impegna a 
garantire la disponibilità dei pezzi di ricambio più necessari per 7 anni, oltre la eventuale cessazione del prodotto. 
In totale, Grupa Topex garantisce una riparabilità del prodotto per almeno 10 anni, il che permette di far risparmiare 
l’acquirente e di diminuire l’impatto ambientale.
Il Parlamento europeo sta lavorando alla riforma dei regolamenti dell’Unione Europea volti a costruire un’economia 
“circolare”. Ciò significa che la legge obbligherà produttori e distributori di apparecchiature elettriche a: rendere i prodotti 
riparabili, il che è correlato a una struttura di dispositivi adeguatamente progettata e realizzata; garantire la disponibilità dei 
pezzi di ricambio; allungare la vita del prodotto estendendo la possibilità di ripararlo.
Graphite si è già adeguata a queste regole. Prendendosi cura dell’impatto ambientale e del costo economico, assicura: 
riparabilità (in garanzia o non in garanzia); 10 anni di disponibilità dei pezzi di ricambio per il marchio Graphite.

� www.grupatopex.com
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Diletta Leotta ancora a fianco di U-Power
Partita lunedì 18 aprile, la nuova campagna media U-Power porterà 
avanti per 4 settimane la strategia di comunicazione integrata messa a 
punto dall’azienda. A fare da perno sarà lo spot TV con l’ormai consolidata 
testimonial Diletta Leotta, trasmesso dalle più importanti emittenti nazionali.
La popolare conduttrice sarà nuovamente protagonista di una coinvolgente 
narrazione, questa volta ambientata in una classe di yoga.  
Sotto i riflettori sarà la collezione RED LEVE, ultima nata in casa U-Power, 
sinonimo di leggerezza incomparabile.  
La nuova calzatura antinfortunistica, infatti, è ultra-leggera sotto tutti gli aspetti, 
in particolare grazie all’inedita suola nella mescola PU, poliuretano di nuova 
generazione,  
che ottimizza il peso della scarpa senza rinunciare alle performance. 
Fresca e traspirante, in virtù della tomaia in fibre ad alta tenacità, dotata di 
fodera wingtex a tunnel d’aria e di puntale AirToe in alluminio, RED LEVE eleva 
il comfort oltre ogni pensiero anche tramite il copri-sottopiede U-Power Original 
anatomico, in soffice e leggero poliuretano, traspirante e antibatterico.  
Il design, infine, di derivazione sportiva, rende alla moda il look da lavoro, 
mentre l’innovativa stampa transfer sulla suola esalta lo stile. 
Lo spot è visibile al seguente link: https://youtu.be/aCCq3nPKVEg 

� www.u-power.it

CCM 380
Pistola Coaxiale Manuale  
CCM 380 10065
Pistola manuale COAXIALE per cartucce 
bi-componenti coaxiali. Contenuto totale 
ml. 380/410. Rapporto di miscelazione 
10:1. Rapporto Spinta-Avanzamento 18:1

AirFlow™ 3 Cartridge 310mL
Pistola A.C. Cartucce  
mL. 310 Serie 3  10080/3
Pistola A.C. Serie 3 per cartucce ml. 
280/310. Leggera, silenziosa, con impu 
gnatura e grilletto ergonomici in polime-
ro. Regolatore integrato e flusso dell’aria 
aumentato. Sistema con valvola deflusso 
dell’aria incorporato.

VBA 200B
Pistola BI-Mixer A.C.  
VBA 200B 10069
Pistola pneumatica BI-MIXER per 
cartucce a due componenti ml. 200+200. 
Rapporto di miscelazione 1:1.

Visitando il nostro sito potrete scegliere tra una vasta gamma 
di pistole per schiuma poliuretanica.
www.eurochimica.eu

Distributore autorizzatoLa scelta dei professionisti
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Nuovo catalogo Fanton 2022/2023
Fanton ha presentato il nuovo catalogo di materiale elettrico 2022/2023, una pubblicazione 
ambiziosa contenente un grande assortimento di prodotti ricco di novità tecnologiche relative alle 
tre linee principali del brand: Civile, Country e Industriale.
Fanton progetta e produce materiale elettrico per uso civile che si distingue per innovazione, 
design, qualità dei materiali e alti standard di produzione. La serie Civile 2022/2023 comprende 
un’ampia gamma di prodotti per applicazioni domestiche: dalle multiprese nella linea Fido, 
Hi.Pro, antibatterica, Omega e Opera alle spine e prese mobili, Hi-Pro o a standard tedesco, oltre 
ad adattatori civili e connettori fotovoltaici, gli avvolgicavo Puma, Zeus, Ondino, Golia e Garden e 
un ampio assortimento di prolunghe lineari o estendibili. 
La serie Country offre un vasto range di referenze che comprende interruttori, prese da parete 
e per scatole da incasso a tre moduli con relativi accessori, cavi treccia in seta e apparecchi per 
l’illuminazione dalle linee pure ed essenziali come spot, appliques, lampadari e Pendel.
I prodotti della serie Industriale sono ideali per usi particolarmente gravosi al di fuori degli ambienti domestici, come in cantieri, 
impianti produttivi, aziende agricole e per molte altre applicazioni tecniche, sia indoor sia outdoor.
Una particolare attenzione è posta nel rispetto per l’ambiente nelle fasi produttive. Per questo Fanton adotta elevati standard 
per la riduzione dell’impatto ambientale legato alla propria attività con un sistema di gestione che garantisce la conformità alla 
norma UNI EN ISO 14001:2015. L’azienda crede che il rispetto per l’ambiente sia anche rispetto per il consumatore e per 
questo ha iniziato una progressiva sostituzione del packaging in PVC o PET a favore di carta o altri materiali riciclabili.
Tutti i prodotti racchiusi nelle 258 pagine dell’elegante e pregiato volume Materiale Elettrico Fanton 2022-2023 vengono 
progettati e selezionati da personale esperto e qualificato, con quella attenzione al design e alla funzionalità che caratterizza, in 
tutto il mondo, il Made in Italy. Il catalogo è disponibile online all’indirizzo www.fanton.com.

� www.fanton.com
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La web-serie di Beta e Yamaha: guarda e vinci
È partito il progetto “Behind the box. Beta Sound Tools”, la prima web-serie, 
realizzata da Beta con il team GYTR GRT Yamaha WorldSBK, in onda sul sito 
www.betasoundtools.it.
La serie nasce dall’idea di raccontare la Superbike attraverso i suoni unici degli 
utensili Beta che accompagnano ogni momento della vita nei box: con interviste e 
immagini in presa diretta, le puntate raccontano l’inedito dietro le quinte del mondo 
della Superbike. Ogni episodio avrà come protagonista un membro del team GYTR 
GRT Yamaha WorldSBK e gli utensili Beta che con il loro iconico “sound” sono i 
compagni più fedeli dei meccanici del team.
“Siamo molto soddisfatti di aver realizzato questo progetto unico nel suo genere con 
il team Yamaha SBK fondato da Filippo Conti, a cui siamo legati da un lungo rapporto di collaborazione e di stima fondato su 
valori comuni e sulla incessante ricerca della migliore performance possibile. Con questa web-serie vogliamo dare a tutti la 
possibilità unica di “vivere” il mondo della Superbike in modo nuovo, condividendo la straordinaria quotidianità del lavoro di un 
team in cui tutti lavorano affiatati come la migliore delle orchestre grazie anche all’organizzazione del box e all’efficienza degli 
utensili Beta per la perfetta messa a punto delle moto”, racconta Roberto Ciceri, Presidente e Amministratore Delegato del 
Gruppo Beta.
Al progetto Behind the box. Beta Sound Tools è inoltre legato il Concorso “Gioca con Beta” che permetterà agli utenti di 
divertirsi indovinando il suono di una serie di utensili Beta. In palio ogni giorno un Kit Beta mini 900/C39-R e la possibilità di 
partecipare all’estrazione del super premio finale: un viaggio a Barcellona il 24 e 25 settembre 2022 per vivere in esclusiva dal 
paddock il gran premio di Catalunya con il team GYTR GRT Yamaha WorldSBK.

� www.betasoundtools.it

Autopromotec 2022 sarà più internazionale
Con una quota di espositori internazionali di circa il 25%, un importante numero di buyer provenienti da oltre 30 Paesi 
e una forte previsione di operatori professionali esteri in arrivo a Bologna, la prossima edizione di Autopromotec si 
preannuncia una manifestazione internazionale, caratterizzata da una forte impronta europea. I dati preliminari registrati dalla 
fiera attestano la grande componente internazionale della prossima edizione di Autopromotec, in scena dal 25 al 28 maggio 
2022 nel Quartiere Fieristico di Bologna. Una caratteristica che si rivela ancora più importante se rapportata all’attuale 
contesto globale. Da sempre, Autopromotec ha fatto dell’internazionalità uno dei propri punti di forza. Le leve strategiche 
dell’incoming internazionale di Autopromotec si fondano sulla consolidata rete di relazioni istituzionali. Un importante contributo 
arriva dalla cooperazione con Regione Emilia-Romagna, che grazie al fondo per la promozione internazionale delle rassegne 
fieristiche sul territorio, porterà in fiera circa 50 delegati provenienti da diversi paesi del Sud America, dall’India, dagli 
Emirati Arabi, oltre che dalla Turchia e dai Balcani. Grazie poi al contributo di ICE Agenzia, organismo per la promozione 
all’estero e l’internazionalizzazione delle imprese italiane facente capo al Ministero degli Affari Esteri e della Cooperazione 
Internazionale, Autopromotec è stata inserita tra i grandi eventi fieristici di rilevanza internazionale. In arrivo a Bologna, sulla base 
di questo riconoscimento, circa 90 delegati provenienti da oltre 30 mercati ad alto potenziale in tutti i continenti. 

Anche l’accordo rinnovato con Enterprise Europe Network, rete attiva 
in tutto il mondo per il supporto alla promozione internazionale delle 
imprese, offre un ulteriore apporto in termini di visitatori professionali 
esteri per Autopromotec 2022, con circa 20 delegati in partenza 
dall’area dell’est-Europa e dei Paesi Baltici. Parallelamente 
al supporto istituzionale, l’internazionalità di Autopromotec 2022 
è assicurata anche dal rapporto inter-associativo che da sempre 
rappresenta una delle leve fondamentali della manifestazione, che 
vanta relazioni strette con le associazioni di categoria non solo italiane 
ma a livello globale. Le percentuali in termini di espositori esteri 
delineano una mappa di aree di mercati di riferimento caratterizzata da 
una forte impronta europea con, in prima linea, Germania, Polonia e 
Turchia, seguite da Spagna, Francia e Paesi Bassi. 

� www.autopromotec.com
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RAEE e RPA: dati della raccolta 
in crescita nel 2021
Il Consorzio ERP Italia ha chiuso il 2021 con una 
raccolta, e un conseguente invio al trattamento, di 
quasi 30mila (29.975, +50% circa rispetto all’anno 
precedente) tonnellate di RAEE, ammontare che 
include il complesso dei conferimenti rispetto ai 
differenti raggruppamenti, e 2.646 tonnellate di RPA 
(Rifiuti di Pile e Accumulatori portatili). 
Disgregando il dato complessivo, emerge che 
sono state 2.548 le tonnellate di apparecchiature 
raccolte per lo scambio di temperatura, con fluidi 
che rientrano nel raggruppamento R1 (frigoriferi, 
condizionatori, congelatori ecc.), 471 le tonnellate di 
grandi apparecchiature, come lavatrici e lavastoviglie 
(raggruppamento R2), 11.711 le tonnellate di TV e 
monitor (raggruppamento R3), 15.190 le tonnellate 
di IT e Consumer Electronics, come computer 
e apparecchi informatici, telefoni, apparecchi di 
illuminazione, pannelli fotovoltaici (raggruppamento 
R4), e 55 le tonnellate di sorgenti luminose, come 
lampade e led (raggruppamento R5). I rifiuti di AEE 
sono stati raccolti e adeguatamente trattati in 2.734 
punti di prelievo distribuiti in tutta Italia. 
Cresce la quota di RAEE che sono stati destinati 
al recupero, che raggiunge il 92,62% rispetto 
all’87,5% registrato nel 2020. 
Di rilievo anche l’esito relativo alle operazioni di 
raccolta di RPA (Rifiuti di Pile e Accumulatori), 
che nel 2021 hanno raggiunto le 2.646 tonnellate, 
confermando la leadership a livello nazionale in questo 
comparto. Nel corso del 2021, ERP Italia ha gestito 
complessivamente 3.325 punti di ritiro divisi in 
Centri di Raccolta Comunale, punti appartenenti alla 
grande distribuzione, impianti di trattamento RAEE, 
centri di stoccaggio, centri di assistenza tecnica e 
tabaccai.
Sul versante territoriale, la Lombardia si conferma 
la regione in cui il Consorzio ERP Italia raccoglie 
più volumi di rifiuti AEE (4.910.812 Kg), con la sola 
provincia di Bergamo che raccoglie 1.266.708 kg. 
Da segnalare infine che nel 2021, il Consorzio ERP 
Italia, ha tagliato il traguardo dei 1.000 consorziati.
Alberto Canni Ferrari, Procuratore Speciale del 
Consorzio ERP Italia, ha commentato: “Il 2021 si è 
concluso in maniera più che soddisfacente per il 
Consorzio ERP Italia che ha raggiunto risultati positivi 
nella raccolta e gestione dei RAEE e RPA. I vari attori 
coinvolti nella filiera di produzione e gestione hanno 
una grande considerazione nei nostri confronti, in 
quanto garantiamo livelli di servizio elevati e tempi 
record di intervento: oggi contiamo oltre mille 
consorziati che hanno scelto ERP Italia, un traguardo 
storico per noi”.

� www.erp-recycling.it
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A Giorgio Squinzi il “Tile Person Of The Year”
In occasione di Coverings, la più grande fiera internazionale di piastrelle e pietre naturali del Nord America, è stato assegnato a 
Giorgio Squinzi il riconoscimento di “Tile Person of the Year”, promosso da TCNA - Tile Council of North America. 
Giorgio Squinzi è stato un chimico e un imprenditore illuminato, dalle grandi doti umane e imprenditoriali. Nato nel 1943 a 
Cisano Bergamasco, Giorgio Squinzi cresce e studia a Milano dove il padre Rodolfo, nel 1937, fondò Mapei, una piccola 
azienda di materiali ausiliari per l’edilizia e l’industria. Nel 1969 si laurea in Chimica industriale all’Università Statale di Milano 
e affianca subito il padre in azienda, contribuendo allo sviluppo innovativo e rivoluzionario di prodotti nel mondo degli 
adesivi e per la chimica per l’edilizia. Dopo un primo ingresso nel mercato canadese nel 1976, con la fornitura di prodotti per 
l’installazione delle piste di atletica per le Olimpiadi di Montreal, Mapei apre, nel 1978, la sua prima fabbrica fuori dall’Italia 
proprio in Canada, in un’area industriale di Laval, vicino a Montreal. Nel 1984, alla scomparsa del padre, Giorgio Squinzi prende 
le redini dell’azienda di famiglia, guidandola verso una nuova fase: l’internazionalizzazione.. 
Il grande apporto di Mapei all’industria chimica contribuisce anche all’elezione di Giorgio Squinzi a Presidente di 
Federchimica (dal 1997 al 2003 e dal 2005 al 2011) e di CEFIC - Associazione Industria Chimica Europea (2010), 
dando nuovi impulsi al settore. Grazie al suo impegno nel mondo industriale e imprenditoriale, Giorgio Squinzi ha ricoperto 
anche la carica di Presidente di Confindustria dal 2012 al 2016. Dopo la sua scomparsa, nel 2019, i figli Veronica e Marco, 
già in azienda dalla prima metà degli anni Novanta, sono alla guida come amministratori delegati. 

� www.mapei.it

Fervi è sponsor tecnico di Ducati
Fervi è sponsor tecnico del team Aruba.it Racing – Ducati in entrambi 
i campionati, fornendo tutto l’allestimento dei box e gli utensili necessari 
alla messa a punto delle moto di scuderia. Si tratta della Ducati Panigale V4R 
per il circuito Superbike e della Panigale V2 per il SuperSport, con l’obiettivo di 
sostenere a livello professionale i meccanici e i piloti delle adrenaliniche gare dei 
due mondiali. L’accordo prevede appunto l’allestimento dei box di scuderia con gli 
arredi modulari e i carrelli proposti dal marchio di Vignola che, in questo caso, 
vengono personalizzati con i colori sociali delle rosse di Borgo Panigale. In aggiunta 
viene fornita tutta l’utensileria meccanica necessaria.

� www.fervi.com

Nuovo catalogo pavimentazioni IPM Italia
Il nuovo catalogo IPM Italia Outdoor, tra i maggiori player nazionali nella produzione e posa di pavimenti continui in resina, 
calcestruzzo e graniglia naturale per interni ed esterni, nei settori industriale, residenziale, commerciale, arredo urbano, navale, 

nasce per presentare tutte le soluzioni formulate e prodotte dall’azienda che rispondono a ogni 
specifica esigenza di applicazione: che siano aree residenziali e urbane, commerciali, agricole o 
piste ciclopedonali, le soluzioni dell’azienda soddisfano pienamente le necessità di progettazione 
specifiche del variegato mondo outdoor.  
Disponibile online in download o in pratico formato pocket, in italiano e inglese, 
caratterizzato da grafica d’impatto, schede di presentazione e immagini a supporto di referenze 
specifiche, il nuovo catalogo Outdoor di IPM Italia offre una panoramica approfondita su tutti i 
sistemi: IPM GeoDrena®, pavimentazione continua drenante a base di inerti naturali a zero VOC; 
IPM Freetime, pavimentazione specifica per piste ciclabili; IPM Gummy, il sistema poliuretanico 

antitrauma adatto alle aree ludiche; IPM Green Paving, la linea per stabilizzazione, manutenzione e controllo delle polveri delle 
strade sterrate; i nuovi sistemi IPM GeoCem, pavimentazione cementizia drenante per percorsi pedonabili e carrabili e IPM 
GeoCem Grany, pavimentazione cementizia effetto “sasso a vista”.

� www.ipmitalia.it
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Materie prime, tra problemi 
attuali e scenari futuri
“La carenza e il continuo rincaro delle materie prime 
continuano ad affliggere tutte le imprese manifatturiere. 
È necessario agire al più presto per invertire questa 
tendenza”. La richiesta della meccanica italiana trova voce 
in Pietro Almici, vicepresidente di Anima Confindustria, 
che denuncia una situazione in continuo peggioramento 
per le imprese del comparto.
“Abbiamo subito rincari vertiginosi nel giro di 
poche settimane, anche superiori al +100%. I 
continui aumenti dei materiali e dell’energia hanno 
causato una riduzione drastica, e in alcuni casi un 
annullamento, della marginalità per le imprese 
della meccanica. Per molte aziende è diventato 
controproducente continuare a lavorare, si rischia il fermo 
della produzione.
Le prospettive attuali e future ci costringono a ripensare 
al sistema produttivo ed energetico del nostro Paese, 
ma per agire nell’immediato è fondamentale supportare 
le imprese nel reperimento delle materie prime. Per 
questo continuiamo a stimolare le istituzioni per la 
messa in atto di misure straordinarie. Al fine di agevolare 
l’approvvigionamento di acciaio, riteniamo doveroso 
sospendere almeno fino a fine anno ogni tipo di 
restrizione esistente all’importazione; in particolare i 
dazi sull’export di acciaio in UE e il contingentamento 
delle quote di ingresso dei materiali, misure stabilite 
nel 2018 e che non tengono conto del contesto attuale. 
Chiediamo inoltre un maggiore intervento delle istituzioni 
nel costo dei trasporti, soprattutto per quanto riguarda 
i noli marittimi, per favorire gli scambi commerciali con 
l’estero. Ricordiamoci infatti che la meccanica italiana 
è un settore votato alle esportazioni, con oltre 29 
miliardi di euro e una quota export del 57,1% nel 
2021. Oggi possiamo solo limitarci a osservare e analizzare 
le dinamiche di mercato”.
Nel corso del 4° appuntamento del Focus Materie 
Prime, l’osservatorio periodico congiunturale di Anima 
Confindustria, il coordinatore Achille Fornasini, docente 
all’Università di Brescia, inquadra la situazione tra nuove 
recrudescenze pandemiche, crisi energetica e ricadute del 
conflitto russo-ucraino.
“Particolarmente critica è la contingenza innescata dal 
conflitto che ha interrotto le importazioni da Ucraina 
e Russia di metalli e semilavorati decisivi per le nostre 
industrie siderurgiche, metallurgiche e meccaniche: dopo 
gli aumenti di prezzo già cospicui dello scorso 
anno, nel primo trimestre 2022 si segnalano 
ulteriori incrementi di portata straordinaria: 
+28% l’alluminio, +46% il rottame ferroso, +57% 
i coils, +40% le lamiere base, +100% le lamiere 
da treno, +30% i laminati inox. Le fonti alternative di 
approvvigionamento sono molto più lontane: ne derivano 
costi di trasporto più pesanti, aggravati appunto dal 
boom delle quotazioni dei carburanti innescato dalla crisi 
energetica, che vanno a incidere sui prezzi dei materiali”.

� www.anima.it
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Vuoi pubblicare un annuncio? 
Invia un testo breve completo di tutti i tuoi dati all’indirizzo: 
ferramenta@netcollins.com 

L’inserimento degli annunci in queste pagine è gratuito ma non può 
contenere testi in forma anonima. È quindi obbligatorio specificare 
almeno un dato riconoscibile (email aziendale, sito, telefono ecc.).

Primaria azienda nel settore ferramenta, fai da te 
e giardinaggio nell’ottica di espansione del proprio organico 
cerca RESPONSABILE VENDITE ITALIA.
Il responsabile vendite risponde alla direzione commerciale 
e si occupa di gestire, affiancare e coordinare la rete vendita 
composta da agenti multimandatari.
Ricerca sul mercato nuovi prodotti per ampliamento del ca-
talogo. 
Si occuperà di valutare la potenzialità di nuovi canali di ven-
dita e di distribuzione e di creare nuove reti vendita. 
Collabora con l’ufficio acquisti per la ricerca dei prodotti e 
con l’ufficio commerciale per la cura dei clienti. 
Seguirà direttamente clienti direzionali.
Titolo di studio richiesta: laurea.
È richiesta un’esperienza almeno quinquennale nella vendi-
ta diretta o di gestione rete vendita nel mondo degli articoli 
tecnici o di consumo.
Inviare i curriculum a info@vincoasti.it

Storica Agenzia di Rappresentanze con rilevante 
introduzione nei settori Ferramenta / Forniture Industriali / 
Utensilerie / Edilizia / Garden, canali Dettaglio / Grossisti 
valuta PROPOSTE DI AGENZIA da aziende qualificate che 
vogliono incrementare in modo importante lo sviluppo delle 
vendite per la zona Abruzzo e Molise 
L’agenzia si avvale di una efficace piattaforma organizzativa 
con un rilevante portafoglio clienti selezionato e fidelizzato.
Zona di riferimento: Abruzzo/Molise.
Per info e contatti: 3bagency@libero.it 

Azienda leader nella distribuzione all’ingrosso con cin-
quantennale esperienza, specializzata nella distribuzione di 
sistemi di sicurezza con selezionato parco clienti e rete ven-
dita capillare, esamina PROPOSTE DI RAPPRESENTANZA 
con o senza deposito o vendita in esclusiva di: ferramenta 
– colori – idraulica - giardinaggio - casalinghi per la Sicilia.
Per contatti e info: samefer@tiscali.it

GIOVANE TECNICO COMMERCIALE anche al primo 
impiego. Società italiana distributrice di prodotti a marchio 
tedesco ricerca personale da inserire nel proprio organico, 
anche al primo impiego. 
Si richiede: diploma o laurea triennale, con indirizzo tecnico; 
inglese scritto e parlato fluente; disponibilità a viaggiare; uti-
lizzo dei principali Software (Excel, Word ecc.).
Mail per CV: contabilita@vebex.it

GIOVANE CAPO AREA. Azienda operante nel settore 
Ferramenta, Edilizia, Utensileria, Elettrico, Idraulico, ricerca 
giovane capo area Italia. La mansione prevede copertura 
zone e affiancamento agenti, nonché lo sviluppo della ven-
dita dei clienti direzionali. 
Si richiede: diploma o laurea; disponibilità a viaggiare su tut-
to il territorio nazionale; preferenziale la conoscenza della 
lingua inglese.
Offresi interessanti condizioni e benefit.
Mail per CV: info@vebex.it

La Ferramenta Srl affermato ingrosso, presente da oltre 50 
anni nei rivenditori di ferramenta e magazzini edili, selezio-
na AGENTI MONO/PLURIMANDATARI con comprovata 
esperienza nel settore, per le provincie di Firenze e Modena.
Si garantiscono condizioni economiche interessanti e sup-
porto commerciale di alto livello.
Per informazioni contattare: info@laferramentasrl.it

GYS Italia ricerca TECNICI COMMERCIALI VENDITORI/
DIMOSTRATORI per promuovere e vendere i propri prodotti 
specifici per il mondo automotive, il settore carrozzeria e sal-
datura industriale.
Zona da coprire:
- Centro Nord Italia: Emilia-Romagna / Toscana
- Sud Italia: Campania / Puglia / Basilicata / Calabria / Sicilia
- Nord-Est: Veneto / Friuli Venezia Giulia / Trentino Alto-Adige
Profilo:
- volenteroso, flessibile, collaborativo, dinamico e intrapren-

dente;
- residenza e/o domicilio in una delle regioni sopra menzionate;
- minimo 3 anni di esperienza;
- patente di classe B per guidare furgone aziendale.
Tempo pieno. Contratto a tempo indeterminato.
Informazioni complementari su www.gys.fr alla rubrica 
ricerca personale.

Affermata Agenzia di Rappresentanze consolidata nei ca-
nali, forniture industriali, utensilerie medie, ferramenta, con 
un portafoglio clientela trentennale nel Piemonte, Valle D’Ao-
sta e Liguria valuterebbe nuove AGENZIE.
Per info o contatti piemontegrforniture@gmail.com

DFL azienda leader del Gruppo Lamura, in ottica della sua 
continua espansione, è alla ricerca di un RESPONSABILE 
MARKETING E COMUNICAZIONE. 
Per candidarti e saperne di più compila il form sul sito 
www.dfl.it

Elettrocanali S.p.a., azienda affermata nel mercato elettrico 
con produzione propria di prese e spine industriali / dome-
stiche, quadri di distribuzione, avvolgicavi, canali e minicanali 
portacavi, centralini da parete e da incasso, tubi rigidi, cor-
rugati con i relativi accessori e sistemi di fissaggio, ricerca 
AGENTI PLURIMANDATARI.
Con non più di 5 mandati esclusivamente per i canali Ferra-
menta, Edilizia, Utensileria, per zone libere di: MI – VA – CO 
– LC – SO – PV – LO – MB.
Inviare curriculum a: info@elettrocanali.com
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A marzo è stato inaugurato il 
10° Viridea a Castenedolo (BS), 
in occasione del 25esimo 
anniversario della catena. 
Abbiamo incontrato  Fabio Rappo, il suo fondatore.
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Leggeri, estensibili, pratici e poco ingombranti, 
ma allo stesso tempo resistenti, atossici, ricicla-
bili e di altissima qualità? Sono i tubi Idroeasy, 

concepiti, progettati e brevettati per venire incontro 
alle esigenze dei suoi clienti. Il tutto, nel rispetto 
dell’ambiente.
Prodotti in Italia e apprezzati in tutto il mondo, i tubi 
Idroeasy sono disponibili in 2 diverse linee dalle 
grandi proprietà performanti in base alle esigenze 
del cliente: la “It’s magic”, con i suoi tubi estensibili 
adatti per l’uso in balcone o in terrazzo e la “It’s light” 
con i tubi superleggeri ideali per il giardino.
• It’s magic - Gli estensibili di Idroeasy sono dav-
vero magici, infatti basta agganciare il tubo ad un 
rubinetto dotato di presa per aggancio rapido e 
aprire l’acqua affinché il tubo si allunghi 3 volte 
la sua misura originaria. Alla chiusura dell’acqua il 

Idroeasy: il tubo che 
“pensa green”

tubo si svuota e riprende la sua forma senza alcuna 
deformazione. 
• It’s light - I superleggeri Idroeasy sfidano l’impossi-
bile perché combinano ad una struttura ultraleggera 
(fino a 4 volte meno i tubi tradizionali in pvc) un 
grande diametro per garantire un flusso d’acqua 
continuo a tutte le attrezzature da giardino. 
I tubi Idroeasy, grazie alla loro speciale struttura sono 
tutti anti-piega e anti-torsione. Sempre pronti all’uso 
e dotati di due raccordi e lancia multifunzione, si 
presentano soffici al tatto e flessibili anche alle basse 
temperature. Insomma un mix vincente di qualità, ri-
cerca e innovazione che da anni rendono unici i tubi 
Idroeasy come dimostra il successo sui mercati di tut-
to il mondo: qualità che passa attraverso la cura del 
dettaglio e tenendo sempre in grande considerazio-
ne la tutela dell’ambiente e della salute dell’uomo.

zoom
IDROEASY
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� www.idroeasy.com

Se infatti nel panorama globale le “aziende green” 
sono quelle che si distinguono per la loro capacità 
di ripensare il proprio business in ottica sostenibile 
e al passo con l’evoluzione sociale e tecnologica, 
per Idroeasy l’economia circolare è già una realtà 
e le parole “riduzione, riutilizzo e riciclo” non sono 
solo un marchio ma una scelta. Idroeasy sceglie 
di produrre in Italia i suoi tubi, nel centro del trian-
golo tecnologico dell’Emilia Romagna; qui, nello 
stabilimento di Crespellano, i tubi vengono prodot-
ti, assemblati, imballati e spediti. Decisione questa 
che evita lunghi spostamenti logistici che impattano 
sull’emissione di CO2. 
Inoltre, all’alta tecnologia utilizzata per produrre i 
suoi tubi Idroeasy affianca una riduzione del mate-
riale impiegato: sotto la loro pelle rinforzata infatti 
nascondono una innovativa struttura a “geometria 
variabile” grazie alla quale lo spessore viene ridot-
to a soli 0,3mm. Questo rende il tubo più leggero 
e compatto perché diminuisce l’uso di plastica con 
conseguente risparmio di energia e riduzione di 
emissione di CO2.
I tubi Idroeasy sono certificati 100% riciclabili 
in Italia e nel mondo, perché prodotti con soli 
polimeri vergini ad alta prestazione: il materiale 
scartato durante la produzione viene rilavorato e 

impiegato nuovamente per produrre altri tubi con 
il conseguente azzeramento degli scarti di plasti-
ca e di emissione di CO2. 
Tutti i tubi Idroeasy nel 2021 hanno ottenuto la 
Certificazione di atossicità. Infatti, oltre ad innaf-
fiare giardini e terrazzi, sono adatti anche per uso 
alimentare perché non contengono BPA e vengono 
realizzati seguendo severi standard di sicurezza 
che assicurano l’assenza di residui tossici in gra-
do di modificare le caratteristiche organolettiche, 
fisico-chimiche e microbiologiche dell’acqua e così 
da consentire a chi li utilizzerà di stare tranquillo. 
Come i tubi, anche i raccordi Idroeasy sono realiz-
zati con il 70% di materiale riciclato e a loro volta 
sono certificati riciclabili al 100% perché, a dif-
ferenza dei tradizionali raccordi, non contengono 
componenti metallici al loro interno. 
Idroeasy pensa green anche nei particolari in-
fatti il suo packaging possiede la Certificazio-
ne FSC®, prova vivente dei valori sostenibili di 
un’azienda perché garantisce che il suo imballo 
venga prodotto con materiali sostenibili e che tali 
materiali provengano da foreste gestite in modo 
responsabile. 
Insomma dei tubi davvero magici... anche nel 
prezzo!
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Con l’arrivo della bella stagione non c’è nulla 
di meglio che trascorrere il proprio tempo 
libero all’aperto dedicandosi al gardening, 

al fai da te o semplicemente godendosi le tempera-
ture piacevoli nel proprio giardino o terrazzo. 
Su eBay, marketplace leader globale, è facile 
trovare tutti i prodotti per dedicarsi alle proprie 
passioni outdoor, con un’ampia gamma di soluzio-
ni a prezzi competitivi disponibili nella categoria 
Home&Garden.
Barbecue e gazebi per assaporare pranzi e cene 
in giardino, ma anche trapani, decespugliatori, 
avvitatori e motoseghe a batteria, fino alle idropu-
litrici: sono questi gli articoli più ricercati su eBay 
nel mese di aprile, a conferma del fatto che, in 
vista della stagione estiva, cresce la voglia di at-
trezzare gli spazi esterni e fare quei lavoretti che 
durante l’inverno non è semplice affrontare. Basti 
pensare che su eBay ogni 16 secondi viene ven-
duto un prodotto per il gardening e l’arredamen-
to da esterno e per il bricolage addirittura ogni 5! 
(Fonte eBay Data & Trends in Italy 2021).
Tempo libero ma non solo: giardino o terrazzo 
possono diventare anche il luogo ideale per alle-
stire una postazione di smartworking en plein air 
e lavorare circondati da fiori e piante. E allora 
via libera alla ricerca di arredamenti outdoor, 

� www.ebay.it

disponibili in numerose varianti per rispondere a 
qualsiasi esigenza.
Questo è anche il periodo giusto per prepararsi 
all’arrivo del grande caldo; vale la pena, quindi, 
attrezzarsi con un climatizzatore o magari una 
piscina da esterno. Sempre su eBay è facile tro-
vare la soluzione migliore per tutte le necessità, 
grazie all’ampia offerta di questi prodotti a prez-
zi vantaggiosi.
eBay è il marketplace che connette milioni di acqui-
renti e venditori in tutto il mondo senza competere 
con loro e agisce come vero e proprio abilitatore 
di business, offrendo opportunità economiche per 
imprenditori, aziende, privati e organizzazioni di 
ogni dimensione, adeguate alle esigenze e aspet-
tative di ciascuno. 
eBay è fortemente radicato nel territorio italiano, 
dove, dal 2001, supporta le PMI e le attività lo-
cali nell’apertura del canale online, contribuendo 
concretamente alla loro digitalizzazione: il 60% 
delle imprese italiane presenti sul marketplace, 
ha aperto il proprio canale online proprio grazie 
ad eBay. Secondo i dati dell’azienda, nel corso 
di questi vent’anni, l’Italia è diventata uno dei 5 
mercati più grandi e rilevanti per eBay a livello 
globale, contando oltre 5,5 milioni di acquirenti 
attivi e decine di migliaia di imprese.

zoom
EBAY

on l’arrivo della bella stagione non c’è nulla 
di meglio che trascorrere il proprio tempo 
libero all’aperto dedicandosi al gardening
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 da te o semplicemente godendosi le tempera-
piacevoli nel proprio giardino o terrazzo

disponibili in numerose varianti per risponde
qualsiasi esigenza.
Questo è anche il periodo giusto per prepa
all’arrivo del grande caldo; vale la pena, qu
attrezzarsi con un climatizzatore o magari

eBay: tutto il necessario 
per l’outdoor
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Alubox ha introdotto nuovi colori standard 
di tendenza sui suoi modelli storici di cas-
sette postali singole ma anche sui casellari 

condominiali da interno e sulle porta chiavi e 
porta avvisi.
Le nuove colorazioni disponibili sono ruggine, ar-
gento metallizzato e sabbia.
Sono state scelte dopo un’attenta analisi sui co-
lori di tendenza e con l’intento di rinnovare una 
gamma storica ormai presente da più di 30 anni 
sulla piazza. In seguito a un confronto con azien-
de produttrici di infissi e serramenti, intonaci e 
architetti, è nata una nuova consapevolezza sul 
cambiamento di gusti e di trend riguardo le finitu-
re. Le colorazioni anodizzate bronzo e argento, 
caratterizzate da una marcata bril-
lantezza, che fino a qualche 
tempo fa incontravano i gu-
sti della maggior parte delle 
persone, stanno diventando un 
po’ fuori moda.
Alubox ha fatto sì che i tre 
colori scelti diventassero un 
tratto distintivo per l’azienda, 
in quanto non essendo colori 
piatti conferiscono al prodotto 
personalità.

Nuovi colori per le 
cassette postali Alubox

� www.alubox.it

Il colore ruggine non è un semplice marrone 
e si sposa bene con il corten effetto legno, 

il colore sabbia è caratterizzato 
da una neutralità che si abbina 

con tutto ed entrambi, essen-
do puntinati di nero, rendono 
il prodotto accattivante. L’ar-
gento metallizzato con la sua 
puntinatura brillante dona al 
prodotto una nuova veste 
molto più moderna.
Il mercato ha risposto positiva-

mente a questa novità mostran-
do interesse che si è tradotto in 

nuove vendite e nuovi suggerimenti che sono 
arrivati dai distributori di fiducia che hanno dimo-
strato entusiasmo rispetto a questo cambiamento.
Le colorazioni nuove sono disponibili e acquista-
bili allo stesso prezzo delle finiture già esistenti.
La verniciatura è alle polveri da esterno con fini-
tura opaca.
Esiste anche un kit di mazzette colori da distribuire 
a tutti i rivenditori, abbinato a un simpatico gad-
get personalizzato per poter mostrare dal vivo la 
finitura ai clienti finali e una brochure dedicata da 
poter divulgare sul punto vendita.

zoom
ALUBOX
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Zippo Italia ha sede in provincia di La Spezia 
e distribuisce da più di quarant’anni il leg-
gendario marchio Zippo® in Italia.

Il marchio deve la sua notorietà al celebre accen-
dino antivento divenuto oggetto di culto in tutto il 
mondo e che quest’anno festeggia il suo novante-

simo anniversario.
Da qualche anno Zip-
po Italia ha colto una 
nuova opportunità ini-

ziando a produrre 
occhiali da lettura 
e da sole, riscuo-
tendo fin da subito 
uno strepitoso suc-
cesso nel canale 
tabaccheria e car-
toleria, divenendo 
ben presto tra i lea-
der del settore.
Gli occhiali da let-
tura Zippo® con le 
loro decorazioni, 
forme e colori han-
no rivoluzionato un 
mercato stanco e 
monotono cambian-

do il concetto stesso 
di questo prodotto: ren-

Zippo Eyewear… 
la “moda” in ferramenta

� www.zippo.it

dendo “giovane” uno strumento che è tuttavia de-
stinato a un target maturo.
Zippo Italia ha poi visto nel canale ferramenta 
un’interessante opportunità distributiva per i propri 
occhiali e i risultati sono stati da subito entusia-
smanti e di stimolo a proseguire il lavoro.
L’occhiale da lettura Zippo® non è più solo una 
necessità per correggere un difetto visivo, ma un 
accessorio sempre in linea con le crescenti richie-
ste del mercato.
Gli occhiali sono prodotti e distribuiti nel pieno 
rispetto della normativa vigente e sono conformi a 
quanto previsto dai regolamenti europei di settore.

zoom
ZIPPO ITALIA



Vai su valex.it e scopri il 
punto vendita più vicino a te!

OneAll è la gamma Valex di elettroutensili e di macchine da giardino progettata per condividere la stessa batteria.
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18V

12V NO
VI

TÀ

Segui Valex su:

www.valex.it



FERRAMENTA&CASALINGHI98

Ferrari Group, azienda italiana specializzata 
nello stampaggio di materie plastiche per la 
produzione di articoli di enologia e giardi-

naggio per il fai da te, è sempre alla ricerca 
di nuove soluzioni per rendere i propri prodotti 
più efficienti e performanti così da proporre sul 
mercato articoli di qualità, innovativi ed esclusivi.
In quest’ottica, l’azienda, il cui core business è 
rappresentato dalla produzione e commercializ-
zazione di articoli per l’enologia, ha ideato un 
nuovo meccanismo di tappaggio per le sue tap-
patrici da terra e da banco.
In particolare il team di Ricerca & Sviluppo ha 
studiato e brevettato un funzionamento di tap-
paggio che permette una massima scorrevolezza 
e una maggior stabilità dei componenti dell’in-
granaggio per garantire una tappatura ottimale, 

riducendo così drasticamente il rischio di 
danneggiamento e segni sui tappi.

� www.ferrarigroup.com/it

zoom
FERRARI GROUP

Nuovo meccanismo 
di tappaggio

L’innovazione è anche nel materiale delle gana-
sce delle tappatrici che sarà in resina acetalica, 
andando così a sostituire le attuali ganasce in 
ottone cromato.
La resina acetalica è un materiale plastico ca-
ratterizzato da un’eccellente resistenza mecca-
nica, solidità e durezza. Permette altresì un otti-
mo scorrimento, ha un bassissimo assorbimento 
di umidità ed è molto resistente all’usura e al 
logoramento dovuto al contatto con sostanze 
chimiche.
Tale miglioria sarà applicata nei prossimi mesi 
a tutti i modelli di tappatrici da banco e da ter-
ra Ferrari Group come la tappatrice da banco 
“SUPER ZENIT”, la tappatrice da terra “ECO”, 
le tappatrici da terra “STANDARD”, “BIUSO”, 
“CHAMPAGNE”, “MAGNUM” e “TERRA”.
Tutti i prodotti Ferrari Group sono visibili sul sito 
aziendale. 

FERRARI GROUP: FARE BENE, CON PIACERE.
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e una maggior stabilità de
granaggio per garantire una
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La rivoluzionaria tecnologia bimateriale, che ha 
cambiato il mondo del fissaggio, approda an-
che nei tasselli prolungati. fischer DuoXpand 

è il tassello prolungato per installazioni passanti 
dalla presa intelligente: il suo design innovativo 
garantisce un'espansione adattiva certificata per 
tutti i materiali da costruzione
DuoXpand, l'innovativo tassello prolungato bimate-
riale dalla presa intelligente, è ideale per installa-
zioni passanti per il fissaggio di serramenti, strutture 
metalliche e sottostrutture per facciate.

fischer 
DuoXpand

� www.fischeritalia.it

VANTAGGI 
 Il corpo racchiude due materiali per fondere as-

sieme resistenza ai carichi e flessibilità nei supporti 
più fragili: utilizzo universale dalle prestazioni cer-
tificate ETA.

 Evita fratture nei materiali cavi o porosi e con-
sente l'installazione in prossimità dei bordi grazie 
alle lamelle rosse che si adattano al materiale di 
supporto.

 Design speciale che non genera tensioni nell'og-
getto da fissare, perfetto per listelli o oggetti con fori 
vicino ai bordi.

 La vite speciale è studiata per la migliore espan-
sione del tassello, ed è premontata per risparmiare 
tempo in fase di installazione.

VARIANTI DEL PRODOTTO
 Due diametri, 8 e 10 mm
 Lunghezza da 80 a 230 mm
 In acciaio Zincato e Inossidabile
 Con testa svasata piana e esagonale flangiata

zoom
FISCHER

DUOXPAND
10 X 180 FUS

zoom
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DUOXPAND
10 X 120 T
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Gimi, brand specializzato da oltre 50 anni 
nella realizzazione di prodotti in grado di 
semplificare la vita dei propri consumato-

ri, grazie a qualità e innovazione tecnologica, 
estetica e funzionale, punta a rafforzare la brand 
awareness e ottimizzare il suo posizionamento sul 
mercato. Laura Lisanti, Marketing Director Italy di 
FHP di R. Freudenberg sas, spiega tutti i detta-
gli della strategia dell’azienda. “Abbiamo messo 
a punto una revisione integrale del look and feel 
della comunicazione, modificando sia l’immagine 
sia il tono di voce con uno stile più fresco, mo-
derno e accattivante. È stata inoltre potenziata la 
comunicazione sui canali social con una narrazio-
ne visiva ben definita e coerente nel tempo al fine 
di intercettare il consumatore ideale, fidelizzare la 
clientela esistente e coinvolgerla.

INNOVAZIONI DI PRODOTTO 
In FHP, l’innovazione resta il principale driver di 
crescita che mette al centro il consumatore e i suoi 
bisogni; ogni giorno lavoriamo sul continuo miglio-
ramento dei prodotti core e sul lancio di novità per 
offrire articoli di qualità, con funzionalità e carat-
teristiche all’avanguardia, generando così valore 
attraverso una reale differenziazione dell’offerta. 
Il monitoraggio costante di un mercato sempre 
più dinamico e il regolare confronto con le nuove 
esigenze delle persone ci consentono, infatti, di 
fornire prodotti performanti, conformi alle attese 
e all’insegna della massima soddisfazione del 
cliente. Come per esempio: la nuova gamma di 
carrelli portaspesa, perfetta sintesi tra estetica e 
funzionalità; lo stendibiancheria Dinamik 30 Più, 
nato per rispondere alle esigenze delle famiglie 

La nuova veste di Gimi

� www.gimi.eu

che necessitano di stendere comodamente an-
che i capi più grandi come lenzuola e tovaglie o 
che fanno frequenti lavatrici con grandi quantità 
di bucato, oppure la linea di assi da stiro Ultra 
Fresco, dotata di cover con doppio trattamento 
antibatterico, applicato sia nelle fibre di cotone 
che nella spugna. 
Tutte le innovazioni Gimi celebrano il nuovo brand 
positioning “Ogni giorno una vittoria” che enfatiz-
za la sensazione di trionfo che si prova al termine 
delle attività quotidiane, come la cura del bucato 
o fare la spesa e, per raggiungere quei momenti 
di soddisfazione, Gimi offre soluzioni innovative a 
livello funzionale, dal design minimal e moderno.

GLI STRUMENTI PER IL PUNTO VENDITA
Al fine di aumentare la conoscenza del marchio 
e creare un legame con esso, le referenze Gimi 
sono supportate anche da un insieme di strumenti 
per il punto vendita: promozioni consumer per sti-
molare il sell out ed incentivare il consumatore a 
provare i prodotti, riqualificazione dello scaffale 
con materiali brandizzati e molteplici attività insto-
re per garantire un'ottima visibilità.

LA COMUNICAZIONE A 360 GRADI
La comunicazione è una leva di marketing impor-
tante per intercettare i consumatori finali; perciò 
sfruttiamo pienamente anche le potenzialità del di-
gitale che permette una segmentazione del bacino 
di utenti più mirata. Il piano digital di Gimi è arti-
colato in diverse attività con lo scopo di ampliare 
la cassa di risonanza del marchio: contenuti di 
qualità sui canali social proprietari, collaborazioni 
con influencer e campagne video online”.

zoom
GIMI





Èdavvero possibile garantire sempre 
una pronta consegna degli utensili 
anche di fronte alle difficoltà di ap-

provvigionamento dovute alla pandemia 
da una parte e alla situazione di conflitto 
a livello internazionale dall’altra? 
La risposta di Fratelli Bassoli - realtà attiva da quasi 
un secolo nell’ambito dell’utensileria - è sì, a patto 
di essersi mossi nella giusta direzione sin dalle pri-
me avvisaglie: “La nostra priorità quest’anno è stata 
quella di effettuare sufficienti scorte per soddisfare 
tutte le richieste dei nostri clienti, così che possano 
sempre lavorare con i migliori utensili e portare dun-
que avanti la propria attività con precisione, sicu-
rezza ed efficienza - spiegano infatti dall’azienda -. 
La contrazione delle forniture nell’ambito dell’uten-
sileria già in tempo di Covid ci ha spinti a giocare 
d’anticipo per garantire il nostro consueto servizio 
pronto ed efficiente: per questo abbiamo investito 
ingenti fondi per rifornire per tempo i nostri magaz-
zini, puntando proprio sulla qualità e la continuità 
del servizio ancor prima che sull’ampliamento del 
catalogo, già comunque notevolmente arricchito 
negli anni precedenti. Una scelta che si è rivela-
ta a oggi vincente, anche e soprattutto a seguito 
dell’aggravarsi delle tensioni geopolitiche a livello 
internazionale, che ha fatto precipitare la situazio-

ne in molti settori”.

Crisi delle forniture: 
la gestione di F.lli Bassoli 

Proprio l’efficienza del magazzino, sia dal punto di 
vista delle scorte sia sotto l’aspetto logistico, è uno 
dei punti su cui Fratelli Bassoli ha maggiormente 
investito nel corso degli ultimi esercizi, implemen-
tando in modo significativo il servizio verso il clien-
te: un altro importante tassello di questo percorso 
risiede infatti nell’installazione di sei magazzini 
verticali automatizzati che rendono più veloci e 
snelle tutte le operazioni di preparazione degli or-
dini, consentendo di evadere le richieste nel giro di 
poche ore. Non solo: “Il magazzino automatico, 
anche nell’ottica del mantenimento di un livello co-
stante di scorte, è un grande aiuto, in quanto è pos-
sibile avere sempre un quadro preciso e completo 
della situazione, permettendoci di agire per tempo 
nel momento in cui si evidenziassero criticità in un 
determinato settore”, conclude infatti l’azienda.
Dunque attenzione, tecnologia, competenza e pre-
videnza: quattro parole chiave per affrontare nel 
migliore dei modi anche i momenti più duri, natural-
mente confidando nel fatto che la situazione interna-
zionale possa presto tornare a rasserenarsi e rendere 
anche i commerci e le forniture più agevoli e certi.

zoom
FRATELLI BASSOLI
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� www.bassoli.it



iseo.com ULTIMATE ACCESS TECHNOLOGIES

La libertà di vivere
sistemi di accesso che 

aprono a una nuova
qualità della vita.

È solo quando sai di essere sicuro 
che ti senti davvero libero di muoverti. 

Per questo ISEO ti apre a una vita migliore: 
grazie a sistemi di accesso affidabili, flessibili 

ed evoluti, che ti garantiscono tutta 
la serenità che desideri.

La libertà è aggiungere funzionalità alla sicurezza.
X1R Smart va a sostituire le comuni serrature per porte 
blindate, consentendone l’apertura motorizzata attraverso 
smartphone, tessere RFID, impronte digitali, codice PIN e 
gestendo accessi, restrizioni e configurazioni. Una perfetta 
combinazione di meccanica ed elettronica.

X1R Smart
Serratura elettronica 

per porte blindate
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L’offerta Telwin si rinnova ogni anno con tante 
nuove proposte, che mettono la tecnologia 
e l’innovazione al servizio dell’utilizzatore. 

In quest’ottica, il 2022 dell’azienda veneta ini-
zia con una grande novità: Telwin dismette defi-
nitivamente i prodotti a tecnologia tradizionale a 
favore dell’offerta inverter. Una volontà strategica 
che si accompagna alla necessità di seguire le 
direttive comunitarie per l’Ecodesign che, proprio 
per ridurre i consumi sia nell’utilizzo dei prodotti 
che nella loro realizzazione, impongono ai pro-
duttori di cessare entro il 2023 la produzione 
di saldatrici energivore. La tecnologia inverter, ri-
spetto alle macchine tradizionali, consente infatti 
di utilizzare in maniera più efficiente l’energia, 
assicura risultati di ottima qualità e rende i pro-
dotti più leggeri e compatti. 
Sono state riviste alcune gamme “storiche” e con-
solidate di saldatrici trifase: Linear, Mastermig, 
Supermig, ritornano in veste “i” – inverter – più 
tecnologiche, efficienti e compatte e assicurano 
una sensibile riduzione di consumi e peso rispetto 
alle loro precedenti versioni. 
Innovazione di prodotto ma anche di processo. 
Telwin ha infatti completato la revisione del proces-
so produttivo in chiave Lean, investendo in maniera 
importante per ridurre al minimo gli sprechi, au-
mentare l’efficienza ed adeguare la produzione ai 
nuovi standard tecnologici dei prodotti a catalogo. 

� www.telwin.com

Inoltre grazie alla digitalizzazione delle varie fasi 
produttive è possibile avere un controllo ancora più 
preciso e puntuale sulla qualità dei prodotti.
L’attenzione al tema ambientale e alla lotta allo spre-
co di risorse è stata formalizzata lo scorso anno 
con l’ottenimento della certificazione ISO 14001.  
Grazie al nuovo impianto fotovoltaico, il fabbisogno 
energetico dell’azienda viene coperto per l'80% da 
energia da fonti rinnovabili e contribuisce a limitare 
il più possibile gli aumenti legati al costo dell'energia 
che incidono sulla produzione dei prodotti finiti. 
L’altra sfida per il 2022 sarà quella di mantenere 
gli alti standard del servizio al cliente, da sempre 
fiore all’occhiello di Telwin. Da un lato con l’impe-
gno continuo nel Training Lab per promuovere il 
know-how con formazioni professionali sui prodot-
ti, dall'altro garantendo anche in questo momento 
particolarmente sfidante l’efficienza dell'organiz-
zazione logistica sul tema della rapidità e puntua-
lità, grazie all'immediata disponibilità di prodotti, 
accessori e ricambi. 

zoom
TELWIN

Il 2022 
di Telwin



IPX4
certificata 
per l’esterno
c
p
certificata 
per l’esterno

visita il 
nuovo sito!

all’aperto degli insetti volanti 
nelle ore serali e notturne

IL FLAGELLO DELLE ZANZARE

scopri la gamma 

insetti 

IL FLAGELLO DELLE ZANZARE
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Nell’evoluzione continua delle soluzioni Dia-
volina per il fuoco, l’ambiente e la sosteni-
bilità ricoprono un ruolo prioritario, sia nella 

formulazione dei prodotti, sia nella realizzazione di 
confezioni a ridotta impronta ambientale.
Da molti anni Diavolina dispone di un’intera gamma 
di accendifuoco ecosostenibili, la Linea Verde Diavo-
lina, composta da prodotti a base di materie prime 
naturali, con formulazioni a impatto zero, senza de-
rivati del petrolio.
I prodotti Linea Verde nascono per soddisfare le ri-
chieste di un pubblico sempre più sensibile alle tema-
tiche ambientali e alla salute, poiché non rilasciano 
nell’aria sostanze dannose né il tipico odore di pe-
trolio degli accenditori tradizionali.
La Linea Verde Diavolina offre oggi una gamma di 
prodotti adatti a tutte le esigenze, per stufe, caminetti 
e barbecue, con prestazioni del tutto simili a quelle 
dei prodotti classici.
La gamma comprende i classici formati in tavoletta, 
in versione bianca, a base di oli vegetali che non 
producono odore di petrolio e rappresentano un’al-
ternativa ecosostenibile rispetto alla classica Diavoli-
na a base di kerosene. Disponibile anche in versione 
maxi-tavoletta imbustata singolarmente, per i consu-
matori più attenti all’igiene che così possono evitare 
anche il contatto diretto del prodotto con la pelle.
La tavoletta ecosostenibile Linea Verde è offerta an-
che in versione marrone, con legna certificata FSC, 
disponibile anche in sacco risparmio da 85 pezzi. 
Per chi preferisce invece la praticità degli accendito-
ri liquidi, Linea Verde propone un’alternativa 100% 
vegetale agli accendigrill a base di petrolio, col non 
trascurabile vantaggio di non rilasciare cattivi odori 
nell’aria.
Un capitolo a parte nella rassegna dei prodotti Linea 
Verde meritano i sempre più richiesti Eco-Ricci Diavo-
lina, gli accendifuoco composti da legno e cera na-
turale dalla caratteristica forma a ricciolo, selezionati 
e approvati da molti pitmaster professionisti.

Diavolina Linea Verde, 
il fuoco si fa green

� www.diavolina.eu

Gli Eco-Ricci sono adatti a tutti gli usi, con stufe, ca-
minetti e barbecue, ma si rivelano davvero insostitui-
bili per cucinare, poiché non producono cattivi odori 
e rispettano gli aromi dei cibi.
La loro lunga durata prolungata li rende perfetti per la 
preparazione della brace, che sia carbonella tradi-
zionale o combustibile in bricchetti (come le Briquette 
Diavolina), preparazione che può essere effettuata 
direttamente nel braciere del barbecue o tramite le 
apposite “ciminiere” per l’accensione.
Anche gli Eco-Ricci Diavolina sono disponibili in dif-
ferenti formati, dalla scatola da 24 pezzi al tubo da 
50, fino al sacco da 1 kg di prodotto.
Linea Verde è soltanto una delle linee speciali della 
gamma fuoco Diavolina, tutte da scoprire sul sito dia-
volina.eu, recentemente rinnovato.

zoom
FACCO
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innovazione ricerca e design di Martina Speciani

Navigando in internet e curiosando in giro 
per le fiere, abbiamo “scovato” i prodotti 

più innovativi…

Per facilitare i lavori 
di pulizia del giardino, 

questo supporto si 
aggancia a un sacchetto di 

carta o plastica e si conficca nel 
terreno per mantenerlo aperto 

in posizione e raccogliere 
velocemente foglie o altri rifiuti.

Una vera chicca per i 
party outdoor: un secchiello 
del ghiaccio con un potente 

altoparlante Bluetooth integrato  
nella parte inferiore, che può 

illuminarsi in sette colori diversi e 
con varie modalità di luce.

Grazie a un sensore 
e a due sonde da 20 cm, questo 
strumento privo di batterie è in 
grado di misurare accuratamente 
l’umidità e il pH del terreno, oltre 
che la luce dell’ambiente, per una 
cura ottimale delle piante.

Il cavastivali, grazie  
alla sua estremità a forma di U 
che si aggancia al tallone, offre 
una presa sicura e aiuta a sfilarsi 
gli stivali senza sforzo. Inoltre, è 

dotato di un utile raschia 
fango che consente di 
ripulire anche le suole.

Vi siete sempre interrogati 
su quanto sia (o magari non 

sia) intelligente il micio di casa? 
Finalmente potete risolvere i vostri 
dubbi grazie a questo esame di 
intelligenza per gatti, composto 

da 100 carte-test.

Questa ghianda di 
dimensioni decisamente fuori 
dall’ordinario è appositamente 
traforata per consentire agli 
uccellini di raggiungere il cibo 
al suo interno ed è dotata di un 
resistente gancio in resina sulla 
sommità.

Questa tenda paravento 
e parasole, idrorepellente e 
resistente alle intemperie e 

ai raggi Uv, si può utilizzare 
all’occorrenza per riparare una 
porzione di balcone, giardino 
o terrazzo, per poi ripiegarla 

facilmente in poco spazio. 

Gli amanti degli oggetti 
stravaganti non potranno resistere 
all’originalità di questo vaso a 
forma di tazza, dotato di foro di 
drenaggio sul fondo e realizzato 
in plastica resistente sia al gelo 
che ai raggi solari. 

Ideato per chi ha a 
disposizione un balcone non 

troppo spazioso, il tavolino 
pieghevole in legno di acacia 

è un pratico salvaspazio da 
appendere alla ringhiera o 

al parapetto come piano 
d’appoggio aggiuntivo. 

Comodo trasportino 
pieghevole per gatti, cani e 
altri animali di piccola taglia 
(fino a 20 kg), in materiale 
idrorepellente, con telaio in 
acciaio, reti di aerazione su  
tutti e quattro i lati e morbida 
imbottitura estraibile.



Collins Srl - Via G. Pezzotti, 4 - 20141 Milano - Tel. (+39) 028372897 
Email: greenline@netcollins.com - marketing@netcollins.com - promotion@netcollins.com

È un’idea di

Dall’esperienza di nasce

www.greenretail.it

GREENRETAIL.it

Seguici 
su facebook!

Seguici 
su Twitter!

Seguici 
su Linkedin!

IL PORTALE B2B 
DEDICATO AL 
MERCATO DEL 
GIARDINAGGIO 
ITALIANO

Iscriviti  
alla newsletter!

Sfoglia gratis 
l’archivio online

FILIALE DI MILANO  -  € 1,55

Collins Srl

www.greenretail.it

www.mondopratico.itGRUPPO EDITORIALE

COLLINS SRL

T R A D E   M A G A Z I N E   D E L   G A R D E N I N G   I TA L I A N O

Collins Srllli
www.greenretail.it
wGRUPPO EDITORIALEGRUPPO EDITORIALEO EUPPO E TORIALETORIAAALALLE

COLLINSS

Anno XVI N° 113/2022_gennaio/febbraio

GREENRETAIL.it

I trend del garden

per il 2022
Le tendenze che guideranno il mondo  

del giardinaggio nei prossimi mesi:  

c’è tanta voglia di rinnovarsi e si punta 

molto sui social, ma anche su sostenibilità,  

fiori recisi e flora e fauna selvatiche.

Osservatorio social_

I centri giardinaggio sui social nell’ultimo anno

Web reputation_

Le recensioni e le Stelle di Facebook dei garden

Monitoraggio Gds_

Tutti i dati delle insegne brico-garden nel 2021

Analisi di mercato_

Fertilizzanti: le interviste a 10 imprese
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I centri giardinaggio sui social nell’ultimo anno

Web reputation_

Le recensioni e le Stelle di Facebook dei garden

Monitoraggio Gds_

Tutti i dati delle insegne brico-garden nel 2021
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Fertilizzanti: le interviste a 10 imprese
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_Sostenibilità
Alessandro Mezzalira ci racconta la svolta di Fitt

_Clause Home Garden
Incontro con Mauro Betti 

_Deroma
Intervista al nuovo Ceo, Matteo Gialdini

_Speciale vasi
12 aziende ci parlano del mercato

John Stanley ci parla delle 

tendenze emerse nel corso 

della prima edizione della 

Global Garden Retail Conference: 

tre giorni di convegni 

con esperti da tutto il mondo 

per immaginare il centro 

giardinaggio del futuro.

Il garden center del

futuro
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_BiostimolantiLa nuova frontiera della cura delle piante

_Elho
Intervista a Claudio Furlan, sales manager per l’Italia _FlorovivaismoIncontro con Nuova Floricoltura Meridionale

_Barbecue
La centralità della casa premia i bbq nel 2021 

A marzo è stato inaugurato il 10° Viridea a Castenedolo (BS), in occasione del 25esimo anniversario della catena. Abbiamo incontrato  Fabio Rappo, il suo fondatore.
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Finalmente ci siamo! Dopo due anni di attesa forzata, siamo felicissimi 
di dare il via alla 18esima edizione di Buyer Point, ma soprattutto siamo 
entusiasti di poter tornare a incontrarvi, e a farvi incontrare, tutti insieme 
di persona.

Dopo 3 anni di assenza finalmente 
si aprono le porte per la 18esi-
ma edizione di Buyer Point, un 

evento importantissimo per la nostra 
azienda, che negli anni abbiamo sem-
pre definito “un momento di incontro”.
E proprio il fatto di tornare a incontrarsi 
sembra mettere un punto a quello che 
è successo in questi anni, fatti di video 
call, distanziamento sociale e sposta-
menti ridotti all’osso. Naturalmen-
te l’emergenza non è finita e anche 
Buyer Point ha dovuto (giustamente) 
in parte adattarsi alle esigenze dettate 
dal Covid, ma la presenza di un gran-
de numero di aziende e di buyer, molti 
anche dall’estero, è un bel segnale per 
il morale di tutti.
Ringraziamo tutte le persone che han- � www.buyerpoint.it

vere anche oggi e che ci fanno presa-
gire un’edizione di successo, ma che 
passano in secondo piano rispetto alla 
soddisfazione di tornare ad incontrarsi.
Purtroppo di questa normalità non 
faranno parte i tanti visitatori che nel 
2019 erano giunti dall’Ucraina. Per ovvi 
motivi non potranno essere presenti, 
anche se in questi giorni molti buyer ci 
hanno scritto per comunicarci che pre-
sto torneranno operativi e che vogliono 
ricominciare a lavorare. Naturalmente 
speriamo con tutto il cuore di poterli 
incontrare al più presto, in un mondo 
che sia tornato il più normale possibile 
anche a quelle latitudini. 

Buyer Point
eventi 

di Carlo Sangalli

no creduto nella realizzazione di Buyer 
Point quando nei mesi invernali sembra-
va a rischio anche l’edizione di quest’an-
no, tutte quelle persone che dicevano 
“se lo fate, io ci sono”, ringraziamo chi ha 
deciso di prenotare un aereo a febbra-
io, rischiando di investire a vuoto in una 
prenotazione, ringraziamo chi ha deciso 
di partecipare quando la situazione è mi-
gliorata chiamandoci subito e chiedendo 
“sono ancora in tempo?”.
Tre anni fa avremmo scritto che il fo-
cus è sulla Francia, con la presenza di 
diverse realtà tra le più in vista di un 
mercato tra i più importanti, che oltre 
150 aziende hanno deciso di partecipa-
re con uno stand, che la distribuzione 
italiana ha risposto “presente” presso-
ché all’unanimità, tutte affermazioni 

Bentornato
Buyer Point
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GOLDEN SPONSOR

/ / /

ESPOSITORI 2022
• ACTIVA   

• ALBERTS

• ALDO VALSECCHI - RUOTE AVO

• ALFER ALUMINIUM

• ALTONA

• AMBRO-SOL

• ANTIS GROUP

• APEX

• ARTEMISIA

• ARTPLAST

• BAIBINA

• BBLINE

• BERNI GROUP

• BIO EFEKTS

• BLUMEN GROUP

• BOT LIGHTING

• BRICO RETAIL 

• CANOPIA BY PALRAM

• CENTRALCARTA

• CLABER

• CN CONTINENTAL

• COMFERUT

• COMPO ITALIA

• D. NIKOLAOU

• DAL DEGAN

• DUNSCH EUROPE

• DURABLE

• DVINSK WOOD 

• EBAY

• ECOPLAST

• EKOMMERCE

• ELEPACKING

• EMA DISTRIBUTION

• EPOCA

• ERREBI

• ETNA DESIGN

• EUROEQUIPE

• EUROPLAST 
    MARMORESINA - MARLUX

• EUROPROFIL

• EVENT FRAME

• FARMET NEW

• FERRABOLI

• FERRARI GROUP

• FILA INDUSTRIA CHIMICA

• FITT

• FLASH CUTTER

• FLORA TOSCANA

• FLORTIS

• FRAMAR

• GIERRE SCALE

• GI.METAL

• GIOVANNI BOTTIGELLI

• GIROMAGI

• GRANULATI ZANDOBBIO

• GRIMA 

• GUANDONG

• GYS ITALIA

• HELVI

• HOLZ TECHNIC

• HONEYWELL - SAFETY  
    PRODUCTS ITALIA

• HOPA

• HOZELOCK EXEL

• HS HOLZEXPORT SCHUSTER

• I.C.S.

• I.R.S. 

• IDROEASY

• I FUORICASA

• IGAP - GRANDSOLEIL

• IPAE - PROGARDEN

• IPIERRE SYSTEM

• IRON MINT

• ITAL-AGRO

• ITALIADOC

• JUMBO

• KB

• KAI

• KRISAYA

• LAMINBORD

• LEBEZ

• LIT GAS

• LOSA LEGNAMI

• LOWELL

• MALCO TOOLS

• MALFATTI&TACCHINI

• MANO MANO

• MBM

• METALPLUS

• METALY

• MILLA SAFETY EQUIPMENTS

• MISTER EJS

• MONACIS

• MONGARDI

• MR MAGNUS

• MY FAMILY

• NEGRARI

• NEW FUELS

• NICOLI

• NO FLY ZONE

• ORGANIZZAZIONE ORLANDELLI

• ORIGAMI EDITORE

• ORPHEA

• ORVITAL

• OSRAM

• PAD GLOVES

• PALLETWAYS ITALIA

• PENGO - ROTHO

• POLYFLAME EUROPE

• POLIMARK

• PROXE ITALIA

• PUNTO GAS

• RAIN

• RECA PLAST

• RIK-FER

• ROMEO MAESTRI & FIGLI

• ROTHO BLAAS

• SIT - SOCIETA' ITALIANA 
    TECNOSPAZZOLE

• SAL.MAR.

• SANDOKAN

• SANITEC

• SCHERER

• SDD - SEMENTI DOTTO

• SEBA ITALIA

• SEBA PROTEZIONE

• SEVEN ITALIA

• SHANYAO ITALIA

• SILK PLASTER GROUP

• SO.DI.FER

• SOCHEF

• SWISSINNO SOLUTIONS

• TAVOLA

• TECFI

• TECNO AIR SYSTEM

• TECNOKIT

• TEKCNOPLAST 

• TERAPLAST

• TOOD

• TRAMEX INTERNATIONAL

• VARESE GARDENING

• VERDEMAX

• VETRONOVA

• VIBAC

• VIGORPLANT ITALIA

• XPERTIALS

• ZINCO GROUP

• ZIPPO ITALIA

• ZUCCHETTI CENTRO SISTEMI

eventi

Elenco aggiornato al 29 aprile 2022
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Profili per pavimenti & paragradini in alluminio

alfer®

 Italia SRL 

Via Cavour 23/C

IT-39100 Bolzano

Tel.:  +39 04 32 / 88 14 23

Fax:  +39 04 32 / 88 23 15

E-Mail: info.it@alfer.com www.alfer.com

Profili di design per pavimentazioni  
di basso spessore
• adatti a pavimenti con spessori fino 5 mm 

• protezione duratura dall’usura

• montaggio estremamente facile 

• lunghezze da 1,00 m e 2,00 m

• colori: argento, ottone e grigio scuro

clipstech®-mini

• adatti a pavimenti con spessori da 4,5 mm fino a 6,5 mm

• altezza di montaggio minima

• ottica elegante e senza viti in vista

• montaggio estremamente facile grazie alla giunzione a clip del 

profilo

• lunghezze da 1,00 m e 2,00 m

• colori: argento, ottone, bronzo, titanio, nero spazzolato ed effetto 

acciaio inox

Profilo di chiusura  
arrotondato

Profilo paragradini  
angolo esterno

Profilo paragradini  
angolo interno

Profilo per rampe Profilo per bordi Profilo di compensa-
zione di livello

Profilo di chiusura
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SCOPRI DI PIÙ SU WWW.ORPHEA.IT

LA LINEA COMPLETA CHE PROTEGGE LA FAMIGLIA E LA CASA
DA ZANZARE E INSETTI

INSETTI 
VOLANTI

INSETTI
STRISCIANTI

MULTI
INSETTO
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Activa srl - 20132 Milano - Italy - Via Feltre, 32 - Tel. +39 02 706 37 301 r.a. - Fax +39 02 706 37 228 - info@no-flyzone.net - www.thermacell.it

CONTRO LE ZANZARE
PER USO ESTERNO

Riscopri il
piacere di stare

all’aperto
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EMA DISTRIBUTION SRL, AZIENDA ITALIANA CON 30 ANNI DI 
ESPERIENZA NEL MONDO DEGLI ACCESSORI PER SMARTPHONE, 
GARANTISCE UN SERVIZIO CHIAVI IN MANO SENZA RISCHIO 
GESTIONALE E CON GARANZIA DI FATTURATO E MARGINALITÀ 
INTERESSANTI.

SODDISFARE LE ESIGENZE NON SOLO DELL’ AZIENDA E DEL 
PROFESSIONISTA, MA ANCHE DEL PRIVATO, SEMPRE PIÙ ATTENTO 
A QUELLO CHE OFFRE IL MERCATO, É LA “MISSION” DI
EMA DISTRIBUTION SRL.

IN UN MONDO DOVE SI É SEMPRE PIÚ CONNESSI

A world of possibilities.

st
ar

al
ab

.c
om

NON LASCIARE
NULLA AL CASO,
AFFIDATI A

EMA DISTRIBUTION SRL - VIA POLA, 25, 20833 GIUSSANO - ( MB )  -  INFO@EMADISTRIBUTIONSRL.IT  -  WWW.EMADISTRIBUTIONSRL.IT

I NOSTRI BRAND:

PERCHÉ SCEGLIERE EMA DISTRIBUTION SRL

ROTAZIONE DEI PRODOTTI GARANTITA CON ANALISI
VENDITE TRIMESTRALE

SERVIZIO MERCHANDISING PERIODICO

GARANZIA DI INCREMENTO DI FATTURATO E MARGINALITÀ

POSSIBILITÀ DI TEST INIZIALE NEI TUOI NEGOZI

FORNITURA DELLE SOLUZIONI ESPOSITIVE PERMANENTI
O PROMOZIONALI IN COMODATO D’USO 

CERTIFICAZIONI EUROPEE

GARANZIA 24 MESI SODDISFATTI O RIMBORSATI

www.buye rpo i n t . i t
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STAND C10

Il PROTIG 201 AC/DC è la nuova saldatrice 
professionale TIG pulsato per assemblare tutti i tipi 
di materiali fino a 4 mm di spessore (acciaio, acciaio 
inossidabile, alluminio, rame o titanio)

PROTIG 201 AC/DC

Funzioni TIG DC pulsato  e MMA pulsato
Corrente di saldatura fino a 200 A
Accensione HF o LIFT

Scopri tutte le sue caratteristiche tecniche su www.gys.frScopri tutte le sue caratteristiche tecniche su www.gys.fr

Prodotto in Francia

www.gys. f r

GYS Italia S.r.l. - Vega – Parco Scientifico Tecnologico di Venezia, Via delle Industrie, 25/4 - 30175 Marghera - VE  
(+39) 041 53 21 565 - italia@gys.fr - www.gys.fr
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Dorovateza, Zona Industriale Markopoulo Mesogeas 190 03, Atene - Grecia
Tel: +30 210 9753757, +30 210 6022400, +30 210 6022440 
Fax: +30 210 9737423

6°

Qualità Superiore 

Alte Prestazioni - Tecnologia Avanzata
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Poliver® Polikril Light 76/18®

VETRO SINTETICO TRASPARENTE LASTRA ONDULATA IN POLICARBONATO

POLIVER è il vetro sintetico per il “fai da te”, 
e presenta convincenti vantaggi. 
Molto trasparente, resistente, morbido al 
taglio e di facile applicazione, viene spesso 
utilizzato per finestrature e/o pannellature
di vario genere, dove necessita luminosità 
oppure trasparenza.
Si può utilizzare questo articolo in vari 
ambienti. Utile per realizzare balaustre 
decorative per scale, pareti divisorie 
trasparenti, pannelli per porte e porte scorre-
voli. Funzionali divisori per vasche da bagno 
e vani doccia originali.

Polikril Light 76/18 è una lastra ondulata 
trasparente con uno spessore 0,5 mm, 
realizzata in policarbonato compatto adatto 
all’uso esterno per rivestimenti verticali e 
coperture a falde, ha un’ottima trasparenza, 
una grande resistenza agli urti e una notevole 
elasticità.
Polikril Light 76/18 sia nella versione ondulata 
che grecata mantiene una notevole trasparen-
za, inoltre grazie al trattamento di protezione 
UV mantiene la sua luminosità per lungo 
tempo, con qualsiasi tipo di condizione 
atmosferica e di intemperie.
Disponibile per la vendita un pratico palbox 
completi di accessori.

Caratteristiche: 
leggero, resistente, trasparente, sicuro.

Facile da: 
forare, incollare, segare, tagliare, pulire, decorare.

Utilizzi: 
finestrature interne, finestrature esterne provvisorie, 
cornici a giorno, pareti divisorie luminose, protezioni 
trasparenti, modellismo, teche, contenitori, vaschette...

www.polimarkitalia.com
info@polimarkitalia.com

Caratteristiche: resistente ai raggi UV, trasparente, 
resistente agli urti, elastico, resistenza massima alla 
grandine secondo la norma UNI 10890:2000 
certificata da Istituto Giordano.

Facile da: posizionare, tagliare, forare.

Utilizzi: 
rivestimenti verticali, coperture a falde, lucernari,
coperture traslucide piane e curve...
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LINEA

ACCENDIGAS 

Flame 2000 srl                        Tel. : 02/9372841     Fax.: 02/93505698

IT 20045 Lainate Mi               E-Mail : flame2000@polyflame.com              www.polyflame.com      

PolyFlame Europe sas, presenta una vasta gamma di accendigas, accendini e 

prodotti accendi fuoco.

Tutti i nostri prodotti sono sottoposti a rigorosi controlli da parte dei nostri 

ingegneri della qualità nei nostri laboratori in Europa e seguono tutte le severe 

normative per garantire la sicurezza dei nostri utilizzatori di prodotti.

Questi prodotti rappresentano il nostro core business e sono studiati nella 

presentazione, da un packaging molto curato per ottenere un’attrattiva ottimale e 

una facile identificazione degli  stessi, e per rispondere ad ogni esigenza espositiva 

dei nostri clienti, con una gamma in display ed una in blister.
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focus prodotti in primo piano
di Anna Tonet

� www.alfer.com

ALFER®

Portabiciclette universale
È semplice riprendere il controllo del proprio 
spazio grazie al nostro portabiciclette 
universale, che permette di riporre le proprie 
biciclette in modo ordinato e organizzato.
Si adatta a tutte le bici da strada, da 
montagna e ibride senza alcun problema, 
sostenendo carichi fino a 30 kg.
Può essere ripiegato verso la parete per 
risparmiare spazio quando non viene 
utilizzato, risultando un’opzione ideale per 
appartamenti e garage.
La struttura in alluminio è pensata per durare 
a lungo e la superficie gommata protegge la 
vernice da eventuali graffi.
Utilizzabile anche per riporre scale e altri 
oggetti ingombranti.

� www.orphea.it

ORPHEA

Insetticida Multinsetto Protezione 4D
Orphea Insetticida Multinsetto Protezione 4D: 
dal pack “total violet”, l’insetticida universale 

adatto per gli ambienti esterni e interni 
della casa, protegge dagli insetti 

volanti con un’efficacia di 8 ore e 
da quelli striscianti per 3 settimane. 
Ideale per balconi, davanzali e 
zone perimetrali (porte e finestre), 
è capace di creare una potente 
barriera invisibile. Grazie alla 
sua esclusiva formulazione non 
macchia e può essere spruzzato 

sulle superfici porose come il legno 
e su quelle impermeabili come il gres 

porcellanato.
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� www.tecfi.it

Palletwaysonline e Hubdrop
Palletways Italia, parte del Gruppo Palletways, 
sempre attenta e pronta ad adattarsi ai nuovi 
trend di mercato, ha lanciato un nuovo servizio 
online per rispondere alle esigenze nei settori 
di mercato B2C e C2C, il Palletwaysonline. 
Inoltre, ha ampliato l’offerta dei servizi 
internazionali attraverso il recente lancio 

dell’Hubdrop, servizio per 
Clienti e Concessionari con 
volumi di traffico destinati a 
una specifica nazione, tali da 
consentire l’immissione diretta in 
uno dei 17 hub Internazionali 
Palletways, riducendo i transit 
time e ottimizzando i costi.

� https://it.palletways.com/it  

Ancorante VS-Handyplug®

VS-Handyplug® è l’ancorante universale in nylon, per il 
fissaggio su tutti i materiali da costruzione.
Ideale per facciate continue e serramenti, VS-Handyplug® 
assicura: 
•  espansione radiale diffusa per l’utilizzo su materiali 

compatti;
•  espansione radiale localizzata per l’utilizzo su 

materiali forati;
•  espansione radiale localizzata con annodamento per 

l’utilizzo su materiali cavi.
VS-Handyplug® è disponibile con viti con testa svasata, 
testa esagonale, testa tonda, e doppio filetto. 
Inoltre le viti sono disponibili in acciaio zincato, acciaio 
con finitura speciale Steel Saver® (1.000 h in nebbia 
salina) e acciaio inox A4-70 (AISI316).
L’ancorante VS-Handyplug® ha conseguito la Valutazione 
Tecnica Europea, secondo la ETAG020 (categorie d’uso 
a, b, c, d); inoltre, il diametro 10 ha anche conseguito 
la certificazione per la resistenza al fuoco, in accordo al 
Technical Report TR020.

TECFI

Anc
VS-H
fissa
Idea
assi
• e

c

TECFI

PALLETWAYS ITALIA
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� www.sitbrush.com

SIT 

Soluzioni innovative per decespugliatore
Scopri l’alternativa SIT eco-friendly all’impiego di 
diserbanti chimici e idropulitrici, nella rimozione 
di erbacce, arbusti e vegetazione incolta da 

cortili, strade, 
pavimenti e 
marciapiedi.
Le spazzole per 
decespugliatori 
sono disponibili 
nelle versioni: 
Regular, 
leggerissime e 
pensate per la 
pulizia senza 

graffi di superfici come cotto e travertino; Pro, 
versatili e ideali nell’eliminazione del verde 
infestante; Extreme, resistenti e aggressive, 
progettate per gli interventi professionali.
Facili da montare su decespugliatori con potenza 
pari o superiore a 1,6 cavalli, grazie al pratico 
kit in dotazione. 
Scopri la nostra gamma su www.sitbrush.tv/st.

� www.litgas.it

LIT GAS LIGHTER COLLECTION

Accendigas di qualità e sicuri
Lit Gas Lighter Collection nasce nel 1978 per 
produrre accendigas per uso domestico, ed è 
oggi l’unica azienda italiana che può vantare 
un’esperienza ultratrentennale nel settore. Negli 
anni Lit Gas ha espanso il suo mercato, ed è ora 
fortemente presente in tutti i mercati europei, in 
Europa dell’est, nei Paesi Arabi, in Nord Africa e 
in Sud America. 
La collezione di accendigas per uso domestico di 
Lit Gas, frutto di ricerca, design esclusivo e scelta 
dei migliori materiali, spazia 
tra modelli piezoelettrici, a 
fiamma, ad arco elettrico 
ed elettronici; tutti i pezzi 
sono collaudati per poter 
garantire la massima qualità 
e sicurezza d’uso. Lit Gas 
arricchisce la sua offerta 
con una selezione di piccoli 
utensili di uso quotidiano 
e per la cucina oltre a una 
linea di articoli outdoor. 

� www.malcoproducts.com/it/

MALCO PRODUCTS

Piegatrice a settori MB48B
Piegatrice a settori 
Malco per la 
produzione di 
scatolati in lamiera. 
Leggera, compatta e 
stabile, con un peso 
inferiore a 45 kg  
può essere trasportata 
comodamente in 
cantiere da due 
persone. 
Le sue dimensioni 
permettono di 
collocarla su di un 
banco da lavoro oppure di operare direttamente 
sugli appositi piedi opzionali (MBL). In acciaio 
verniciato, facile da montare, consente piegature 
precise a 135° su acciaio galvanizzato di 
spessore massimo 0,86 mm per una larghezza 
di 1,25 mt. Completano l’attrezzatura due settori 
da 50,8 mm, sei da 76,2 mm e cinque da 
101,6 mm. Seppur di ottima qualità, per le sue 
caratteristiche costruttive, rimane la più economica 
sul mercato. È un prodotto Made in USA.

� www.baibina.lv

BAIBINA

Pannelli acustici per interni
Baibina è un’azienda di 
lavorazione del legno 
con sede in Lettonia che 
lavora nel suo campo da 
più di 25 anni. L’azienda 
offre soluzioni efficienti e 
di alta qualità nell’ambito 
degli imballaggi in legno, 
dei segati, dei prodotti da 
giardino e del carbone di 
legno per ristoranti.
Recentemente, l’azienda ha sviluppato un nuovo 
prodotto: pannelli acustici per interni, in varie 
dimensioni, colori e tipi, che eliminano il riverbero 
e creano un aspetto bello e naturale nel luogo di 
design scelto. Insieme alla produzione di pallet, 
l’azienda produce tavole di pallet in dimensioni 
standard e non standard.
Il catalogo dei prodotti comprende anche 
tavole e travi fregiate per pallet, recinzioni e 
materiale per recinzioni, come: bordo a piuma; 
rivestimenti; paletti per recinzioni; bastoni di 
legno per recinzione e imballaggio e altri prodotti 
personalizzati più specifici.
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� www.idroeasy.com
� www.flortis.it

ORVITAL

Concime Energy Turbo 
Energy Turbo è un concime granulare per 
fiori, orti, prati e giardini. Una vera iniezione 
di “Energia Pura” per le piante, grazie alla 
presenza di azoto organico a pronta azione 
“turbo”, di sangue secco e di zeolite che 
permette di ottenere una 
corretta cessione degli 
elementi nutritivi dal terreno 
alla pianta e un maggior 
controllo del tasso di umidità. 
La presenza di magnesio, 
permette di prevenire e 
curare gli ingiallimenti 
fogliari, mentre 
l’alto titolo di zolfo 
organico favorisce 
l’assorbimento 
del fosforo grazie 
al suo potere 
acidificante.
Disponibile in 
astuccio da 1 kg e 
sacco da 4 kg.

� www.bbline.it

BBLINE

Nuova linea di astine estensibili Ecopack
Nel corso dell’ultimo anno abbiamo investito 
ingenti risorse per lo studio e la realizzazione 
di una nuova confezione eco sostenibile per le 
astine reggitenda portando grosse innovazioni 
in un comparto di difficile rinnovo. In particolare, 
in linea con la nostra filosofia green, abbiamo 
eliminato la classica busta in PVC utilizzata per il 
confezionamento, sostituendola con un innovativo 
eco packaging brevettato totalmente riciclato e 
riciclabile. Inoltre nuove efficaci didattiche, fruibili 
anche tramite QR code stampati sulle confezioni, 
rendono i nostri imballi interattivi.
La gamma delle Bris Bris è stata 
ampliata con nuove misure e 
nuovi modelli, tra cui le nostre 
Astine Estensibili Universali, 
applicabili sia con il 
classico gancio a vite, sia 
con il sistema a molla, 
senza dover forare 
l’infisso. Una serie 
di accessori ad 
altissima rotazione 
completano la nostra 
proposta.

� www.bottigelli.com

GIOVANNI BOTTIGELLI

Nuova collezione Wondertex
Wondertex è la tovaglia impermeabile per 
la casa, facile da pulire e moderna. 
Decora in modo pratico ed è la soluzione 
ideale per chi ha la necessità di igienizzare 
spesso e velocemente le superfici. 

La nostra ampia collezione permette di 
soddisfare i gusti di tutti: dai fiori ai disegni 
più romantici fino ai tropicali, marini, 
geometrici.
La tovaglia Wondertex è prodotta 
interamente nei nostri stabilimenti di 
Busto Arsizio, dalla foglia al rotolo, con 
una particolare attenzione al riciclo e 
all’ottimizzazione della produzione.

EUROEQUIPE

Magic Blue Hose
Tubi da giardino 
leggeri, 
pratici e che 
garantiscano 
qualità e resistenza? 
It’s Magic Blue Hose 
risponde pienamente 
a queste esigenze; sotto la sua pelle rinforzata 
infatti si nasconde una struttura innovativa che si 
allunga con la sola pressione dell’acqua fino a 
tre volte la sua lunghezza originaria. Alla chiusura 
dell’acqua il tubo si svuota e riprende la sua 
forma originale senza alcuna deformazione. È 
dotato di 2 raccordi e una lancia a 6 funzioni 
compatibili con tutti gli accessori in commercio 
dotati di sistema a sgancio rapido da giardino. 
Come tutti i tubi Idroeasy è completamente 
atossico, perchè realizzato in Italia con materie 
prime vergini che non rilasciano inquinanti al 
passare dell’acqua. È leggero e grazie alla sua 
particolare struttura resiste alle pieghe e alla 
torsione. Compatto e facile da riporre perchè 
munito di comoda borsetta multiuso in plastica. 

� www.bbline.it
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� www.blumen.it

BLUMEN GROUP 

Crescita Miracolosa Nutrimento Universale 
Crescita Miracolosa è un nutrimento completo 
e bilanciato con micro e macro elementi (NPK 
7-5-5 + B + Cu + Fe + Mn + Zn) al massimo 

livello nutrizionale. 
Migliora il metabolismo, 
aumentando così la durata 
della vita di ogni pianta. Il 
risultato è garantito: foglie 
e germogli più numerosi, 
fogliame più verde, fiori più 
grandi e rigogliosi. 
Contiene l’esclusivo 
fattore RAM, che stimola il 
metabolismo migliorando le 
funzioni vitali della pianta. 
Test effettuati dimostrano 
che dopo 12 settimane le 
piante hanno sviluppato 
il 40% in più di foglie e il 
65% in più di fiori.

� www.sanitecbs.it

SANITEC

Mensola Legomaxi
Sanitec, azienda produttrice di mensole e 
complementi d’arredo, realizza i propri prodotti 
con materie prime di qualità certificata e 
garantendo le peculiarità del Made in Italy.
La mensola Legomaxi è un complemento 

d’arredo per la casa, 
realizzato in fibra 
di legno con finitura 
rivestita. Il cassetto 
presenta un semplice 
sistema di apertura 
a pressione, ideale 
come comodino o 
mensola vuota-tasche 
nell’ingresso. Leggero 
e pratico si adatta 
perfettamente a ogni 
tipo di parete, si 
fissa tramite tasselli 
a scomparsa per 
un design pulito e 
lineare.

� www.ambro-sol.it

AMBRO-SOL

Una guaina in formulazione spray 
La guaina Ambro-Sol è uno 
spray riempitivo e verniciante 
utilizzabile su superfici 
irregolari in muratura, 
asfalto, masonite, legno. 
Permette la sigillatura di 
fori e crepe, impedendo le 
infiltrazioni di acqua, umidità 
o ruggine. Il risultato è una 
superficie liscia, pronta per 
la  sovra-verniciatura. 
Per un utilizzo ottimale si può 
procedere con un eventuale 
secondo strato di prodotto a 
distanza di almeno  
45 minuti dal primo. 
In base alla profondità e 
grandezza della fessura o 
del foro è possibile applicarlo a distanza  
ravvicinata per ottenere un effetto riempitivo 
migliore. È consigliato inoltre l’uso su superfici 
inclinate o piane. 

� www.mbmitalia.com

MBM

Tubi per gas Uniroll Premontato
MBM, azienda che da oltre 25 anni produce 
articoli innovativi e di qualità, presenta i tubi per 
gas Uniroll Premontato, disponibili nelle lunghezze 
2 – 3 – 4 – 5 m, certificati secondo la normativa 
UNI EN 15266. 
Non avendo limiti 
di lunghezza, sono 
la soluzione ideale 
per l’installazione di 
cucine e piani cottura 
quando è necessaria 
una lunghezza 
superiore ai 2 m, 
che i “classici” tubi 
a norma UNI EN 
14800 non possono 
superare, per limiti 
normativi. 
Disponibili sia nella 
versione femmina – femmina sia maschio – 
femmina sono già premontati, per una maggiore 
semplicità di utilizzo.
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ERREBI

Arredo casa sostenibile 
Rialto di Errebi è una linea di accessori d’arredo 
sostenibile per la casa. Sono oggetti creati  
con una innovativa tecnologia di ondulazione 
di materiali ecologici quali carte riciclate dalla 
filiera del riciclo certificate FSC® e PEFC®.  
La struttura a due pieghe per ciascuna onda 
offre maggiori prestazioni in termini di:  
portata, resistenza, flessibilità e leggerezza. 
Il tutto Made in Italy 100%. 

La linea comprende pouf, contenitori, ceste, 
cestini, lampade, centrotavola e altro ancora.
Sono disponibili in tre colorazioni: bianco,  
nero e avana per intonarsi con qualsiasi tipo 
di arredamento.

� www.rialto.design � www.modulostorage.com

ALTONA

Nuovo scaffale XXL per sistemare tutto 
in garage 
Altona ha sviluppato un 
nuovo scaffale XXL 
con dimensioni molto 
grandi: 60x200x 
H185 cm, 4 ripiani 
con una capacità di 
carico molto alta di  
300 kg per ripiano, 
cioè 1200 kg per 
scaffale. Questo scaffale 
in metallo ha 4 vassoi 
in truciolato di 8 mm di 
spessore. Il montaggio è 
facile e veloce tramite i clip per l’incastro e viene 
consegnato in un’eccellente finitura epossidica.
Questo scaffale è garantito per 10 anni.
Può essere usato per sistemare tutti i tipi di prodotti 
fino a scatole molto grandi con un notevole 
volume o peso. Le vendite di questo modello sono 
elevate perché sostituisce diversi piccoli scaffali.

APEX

Nuovo Set Lavapavimenti

� www.avo.it

ALDO VALSECCHI

Ruote AVO
Serie 220C: esecuzione cromata lucida. 
Supporto in acciaio stampato rotante su doppia 
corona di sfere. Ruota in gomma sintetica grigia 
antitraccia flangiata in termoplastico con parafili 
in acciaio stampato.  

Disponibile dal diametro 40 al 125 mm. 
L’impiego è consigliato sia nel campo 
dell’arredamento sia in quello professionale e 
industriale. Piastra, perno filettato e foro. Tutte le 
tre versioni disponibili con e senza dispositivo 
di bloccaggio (rotazione del supporto e della 
ruota). In foto, art. 220CBIS, piastra girevole 
con freno diametro 80 mm.

� www.apexcleaning.it

Nuovo set composto da secchio 12 litri, 
strizzatore a doppia parete flessibile, manico 
da 120 cm e mop doppia azione.
Il nuovo strizzatore flessibile garantisce 
un’elevata performance di utilizzo, avvolgendo 
il panno in modo uniforme al fine di rimuovere 
in modo facile e veloce l’acqua durante 
l’operazione di strizzaggio. Secchio ultra 
resistente dal nuovo design moderno.  
Manico robusto e facile da montare.
Mop con doppio tessuto: strisce blu interne 
per una massima assorbenza, strisce esterne in 
microfibra di viscosa per trattenere al meglio lo 
sporco. Comodo espositore pre-tagliato da 8 

pezzi per ottimizzazione 
logistica e facilità di 
esposizione in punto 

vendita.
100% Made 
in Italy. 100% 
Made in Apex.
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DURABLE ITALIA

Buste impermeabili per esterno
Durable da oltre 100 anni studia le nuove 
tendenze lavorative, sviluppando prodotti 

innovativi, che si 
contraddistinguono 
per l’eccellente 
qualità, design e 
funzionalità. La 
gamma di buste 
impermeabili è 
stata sviluppata per 
esporre informazioni 
in aree esterne come 
parchi, piscine, 
cancelli, dove i 
documenti possono 
entrare a contatto 
con spruzzi d’acqua.  
Sono dotate di 

chiusura ermetica, stabilizzatore UV e sono 
testate secondo lo standard IPX5. Sono 
disponibili nel formato A4 e A3 e con diverse 
tipologie di aggancio: con punti adesivi, 
bande magnetiche o fascette. 

� www.durable.it

GI.METAL
Pizza fatta in casa con  
“Amica by Gi.Metal”!

BIOEFEKTS

Microbiologia - Salute delle piante  
per un futuro sostenibile!
Bioefekts è una società lettone con 29 anni di 
esperienza nello sviluppo e nella produzione 
di prodotti. L’azienda ha una vasta gamma 
di prodotti microbiologici per il mercato 
professionale, al dettaglio e hobbistico.  
Bioefekts sviluppa e produce prodotti 
microbiologici e fertilizzanti contenenti 
microrganismi vivi per scopi orticoli e agricoli. 
I prodotti promuovono la crescita e lo sviluppo 

delle piante e sono utilizzati per 
la rigenerazione, l’attivazione 
e la regolazione dei processi 
microbiologici nel suolo o in 

altri substrati 
per migliorare 
le sue proprietà 
biologiche, 
fisiche o 
chimiche. 

� www.tramex-international.com

TRAMEX INTERNATIONAL

Stile e passione per gli ombrelloni
Ideiamo, disegniamo e produciamo  
ombrelloni di design, in collaborazione con 
professionisti da tutto il mondo.
Guidati da un’inesauribile curiosità e da  
oltre 20 anni di esperienza, siamo alla 
costante ricerca di nuove tendenze e 
opportunità per soddisfare le esigenze e 
le aspettative dei nostri clienti.  

I nostri 
ombrelloni sono 

una sintesi di design, 
qualità ed eccellenza a prezzi 

estremamente competitivi.
Siamo Tramex International, grandi 
virtuosi dell’unica arte che  
ci interessa: l’arte degli ombrelloni.

� www.tramex-international.co

costante ricerca di nuove tendenze e 
opportunità per soddisfare le esigenze e
le aspettative dei nostri clienti. 

I nostri 
ombrelloni sono 

una sintesi di design, 
qualità ed eccellenza a prezz

estremamente competitivi.
Siamo Tramex International, grandi
virtuosi dell’unica arte che 
ci interessa: l’arte degli ombrelloni.

� www.amica.gimetal.it

� www.bioefekts.lv

Nel 2020, 2 italiani su 3  
hanno preparato la pizza in 
casa almeno 2 volte al mese. Nel 
2021 ”Come fare la Pizza in casa” 
è stata la frase più cliccata dell’anno (classifica 
Google Trends). In risposta a questa domanda 
sempre più crescente, Gi.Metal, leader mondiale 
nella produzione di attrezzature professionali per 
la pizzeria, propone la Linea Amica, la gamma 
completa, Made in Italy, per fare a casa una 
pizza buona come quella mangiata in pizzeria, 
con qualità e garanzia Gi.Metal. L’azienda ti 
aspetta a Buyer Point, stand F6-F8.
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BOT LIGHTING

Illuminazione per l’outdoor Marbella Big
In questi ultimi due anni abbiamo vissuto la casa 
come non mai, abbiamo riscoperto quelle attenzioni 
per la nostra abitazione che spesso prima non 
avevamo. La fortuna di godere di un giardino o un 
terrazzo dove trascorrere le prime serate primaverili ha 
fatto emergere l’importanza di valorizzare al meglio 
il proprio spazio all’aperto. Tutto ciò ha permesso il 

successo della gamma 
Outdoor Shot della 
Bot Lighting e sulla 
scia dell’entusiasmo 
è stata implementata 
la linea Marbella con 
una versione Big da 
2x10 W nella versione 
quadrata da 12x12 cm, 
con moduli LED integrati 
da 1220 lumen, con 
CCT selezionabile 
3000/4000/5500 K 
con up e down light e 

fascio regolabile per ricreare effetti sempre nuovi.
Anche per la versione Big è possibile scegliere tra 
i colori bianco, corten, antracite e grigio marina, 
tutte tonalità che ben si adattano ai diversi stili di 
arredamento.

� www.botlighting.it � www.romeomaestri.it

ROMEO MAESTRI 

Rocamatica®, tutta un’altra energia!
romeo maestri & figli 
presenta la nuova fissatrice 
cordless leggera e 
compatta, dotata di una 
batteria ricaricabile con la 
tecnologia al litio,  
che garantisce una durata 
lunga nel tempo.
L’assenza del cavo la rende 
estremamente versatile e adatta a 
ogni tipo di applicazione. L’ampio 
frontale in acciaio temperato garantisce in fase 
di sparo un’alta stabilità evitando fastidiosi 
spostamenti, mentre il regolatore di potenza 
consente di modulare l’infissione del punto nel 
legno. A tutela della sicurezza dell’operatore, 
Rocamatica® è dotata di un corpo in nylon 
rinforzato ultra resistente e di un grilletto con 
dispositivo di sicurezza integrato, atto a evitare  
lo sparo accidentale.
L’impugnatura ha una comoda gomma 
antiscivolo soft touch che consente una presa 
salda e sicura. 
È un prodotto certificato IMQ e conforme alle 
direttive CE e RoHS.

� www.padgloves.com

ANTIS GROUP - PAD GLOVES

La miglior difesa contro le punture
Dpi 9258 PAD WASP, guanto altamente performante 
contro le punture d’ago, spuntoni, chiodi, viti e oggetti 
taglienti o appuntiti. Eccellente grip anche in presenza 
di sporco bagnato e unto grazie allo speciale design 
del rivestimento zigrinato. Impermeabile sul palmo e 
sui 3/4 del dorso.
Pad Glove® definisce lo standard del settore per la 
protezione dell’ago ipodermico con soluzioni per una 
varietà di applicazioni. 
Gli standard di test accettati in Europa per la 
perforazione (EN 388:2016) non tengono conto 
delle variabili che i dipendenti affrontano sul posto di 

lavoro. Lo standard di protezione 
delle mani ANSI/ISEA 105, 
standard internazionale e in uso 
negli Stati Uniti (USA), è stato 
aggiornato per includere il test di 
puntura dell’ago ASTM F2878 
nel febbraio 2016. L’articolo è 
conforme a questo standard.

� www.mrmagnus.online

MR MAGNUS

Nastro biadesivo trasparente senza colla
Two Tack® Jelly è lo speciale nastro biadesivo 
trasparente senza colla con tecnologia  
Nano-Tack della linea Mr Magnus Bravo. 
Con le 
sue potenti 
microventose 
assicura adesività 
e tenacia 
senza rovinare 
le superfici, 
è lavabile e 
riutilizzabile. 
Perfetto per 
instore e home 
decor, fai da te e bricolage, Two Tack® Jelly 
è adatto ad appendere pannelli, quadri e 
fotografie; fissare mensole, attrezzi e molto altro. 
Two Tack® Jelly è in vendita al dettaglio, in rotoli 
da 3 m x 2,5 cm, presso ferramenta, cartolerie 
e centri per edilizia e fai da te e si acquista 
online sull’e-shop di Mr Magnus.
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RAIN 

Vision Smart Irrigation
Vision è il Sistema d’irrigazione smart di Rain 
che consente di rendere l’impianto di irrigazione 

connesso ed 
ecosostenibile.
La piattaforma 
RainVision, 
collegata ai 
principali servizi 
meteo, consente la 
gestione da remoto 
dell’impianto 
d’irrigazione, 
permettendo la 
programmazione e 

il monitoraggio dei cicli d’irrigazione.
Le batterie al litio, mantenute cariche dalla 
forza naturale dell’acqua e del sole, rendono il 
sistema altamente ecosostenibile.
La progettazione, l’ingegnerizzazione e 
la produzione completamente italiana 
garantiscono alti standard di qualità.

� www.rain.it

� www.zincogroup.com

Aspiratore elettrico

� www.misterejs.com

MISTER EJS

Mobili in legno per esterni
Mister Ejs produce mobili per esterni con 
decking conservato. Sedie, tavoli, vasi e 
altri articoli da giardino durevoli e resistenti 
all’acqua. Usiamo materiali sicuri, oli naturali, 
legno massiccio, semplicemente facili da 
assemblare con imballaggio conveniente. 

I nostri prodotti possono essere utilizzati 
all’aperto per molti anni!
Tutti gli articoli sono prodotti e imballati in 
Lettonia, Europa. Le nostre macchine CNC 
e laser possono realizzare qualsiasi vostro 
progetto creativo.

Oggi gli spazi abitativi 
sono più confortevoli ma 
più sigillati. In queste 
condizioni, il tradizionale 
caminetto aperto spesso 
non è efficiente a causa 
di un ridotto apporto 
di ossigeno necessario 
per la combustione. 
L’aspiratore elettrico è 
stato progettato per risolvere definitivamente 
i problemi di smaltimento fumi o tiraggio e 
trova applicazione ogniqualvolta riscontriamo 
problemi su apparati sprovvisti di prese d’aria 
o su sistemi sottodimensionati.
Dotato di serie di una centralina a velocità 
variabile, è in grado di depressurizzare il 
canale/sistema creando un’aspirazione 
forzata all’interno dello stesso.
Dati prodotto: portata: 1.000 m3/h, stimato 
in condizioni ideali di velocità media; 
aspirazione multivelocità; peso 20 kg. Dati 
motore: potenza 0,18 KW; tensione 230 V.

ZINCO GROUP

m

, 

OSRAM

Nuova gamma per la cura dell’auto

� www.osram.it/am

Osram amplia il proprio business in ambito 
automotive aftermarket con una nuova gamma di 
prodotti dedicati alla cura dell’auto, composta da 
cinque famiglie di prodotti, pensati per garantire 
soluzioni e tecnologie che possano agevolare la 
vita di ogni automobilista e meccanico.
Le nuove gamme includono: le ROADsight 
Dashcam, una gamma di dashcam ad alta 

risoluzione 
con controllo 
tramite l’App 
OSRAMconnect; il 
purificatore d’auto 
AirZing Mini, che 
rimuove il 99,9% 
dei germi e batteri 
presenti nell’aria; 
la gamma 
BATTERYcharge 
con i caricabatterie 

intelligenti per la ricarica e la manutenzione della 
batteria dei veicoli; gli avviatori di emergenza 
della gamma BATTERYstart con funzione 
powerbank e i pratici compressori d’aria e sigillanti 
per i pneumatici della gamma TYREinflate e 
TYREseal, digitali o analogici. 
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IRON MINT

Maniglie collezione Ital Linea
Iron Mint continua l’ampliamento della 
sua offerta al di fuori del proprio core-
business, accordandosi con Linea Calì per la 
distribuzione in esclusiva sul mercato GDO 
del marchio Ital Linea. 
L’impegno, la passione e la serietà dimostrate 
hanno permesso il raggiungimento di questo 
importante traguardo. 
Le maniglie della collezione Ital Linea, 100% 
Made in Italy, nascono come oggetti di 

design accessibili a tutti. 
L’alluminio utilizzato 
per la produzione è 
un materiale atossico 
e igienico e le finiture 

bianco e nero 
inibiscono la 
crescita dei 
batteri del 99%.

� www.ironmint.it/

� www.tecnokit.info

TECNOKIT

Linee per garden e ferramenta
Tecnokit produce articoli nel settore 
Garden & Ferramenta con le seguenti linee.
Garden: carrelli porta 
vasi, strutture a parete e 
arredamento. 
Enologia: supporti per fusti 
olio da 30 L fino  
a 600 L.
Espositori: vari modelli e 
realizzazione a disegno 
in base all’esigenza del 
cliente.
Dispenser: a parete, da 
pavimento e carrellati, 
disponibili nei formati maxi 
per bobine industriali.  
Tutti dotati di accessori.  
I prodotti sono realizzati in 
acciaio, verniciati a forno 
con polvere epossidica. Nuovo colore “nero 
goffrato” per il dispenser a muro per bobine 
larghezza cm 29. Ideale per banchi da lavoro, 
ristoranti, officine ecc.

� https://shanyao.eu/

SHANYAO

Il progetto Flexa
Shanyao, da sempre attenta 
alle esigenze dei sui clienti, 
è in continua evoluzione 
creando soluzioni di vendita 
self con didattiche semplici 
e intuitive. Il progetto Flexa, 
ha l’obbiettivo di ampliare 
le vendite nei canali DIY 
di profili in alluminio LED 
necessari per progetti 
di illuminazione come 
sottopensili. A mezzo 
delle didattiche chiare, il 
consumatore procede alla 
scelta dei componenti per 

il suo progetto seguendo 4 
semplici fasi. Fase 1: scelta 

del profilo. Fase 2: scelta della strip led. Fase 
3: scelta del colore. Fase 4: scelta del giusto 
alimentatore. Scannerizzando il QRcode 
presente sulle didattiche il cliente accede a 
una WEBAPP che gli suggerisce i prodotti e le 
potenze in base al tipo di installazione.
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SHANYAO

Il progetto Flexa
Shanyao, da semp
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� www.ferrarigroup.com

FERRARI GROUP

Kit birra per la felicità degli homebrewers
Ferrari Group produce accessori per kit 
birra dagli anni ’80. Il kit è completo di tutta 
l’attrezzatura e gli strumenti che servono per 
creare la propria birra preferita composta 
solo da ingredienti naturali: acqua, lievito, 
luppolo e malto d’orzo. Non bisogna filtrarla 
né pastorizzarla; la 
fermentazione donerà alla 
birra la sua gradazione 
alcolica. Normalmente un 
kit produce 23 litri di birra; 
questo kit si utilizza infinite 
volte, è sufficiente acquistare 
solo il malto desiderato e 
avere a disposizione zucchero 
semolato, un apriscatole, 
una pentola. Tutti gli articoli 
contenuti nel kit sono 
disponibili come pezzi di ricambio. Le 
istruzioni complete, gli accessori dedicati 
agli homebrewers si trovano sul sito 
dell’azienda, oltre al tutorial visibile su 
YouTube all’indirizzo www.youtube.com/user/
FerrariGroupSrl, o da QR Code.



www.buye rpo i n t . i t

focus
18° EDIZIONE

HS HOLZEXPORT SCHUSTER 

Pellets e bricchetti certificati
I tre marchi di pellets di HS Holzexport Schuster 
sono prodotti da segatura di 100% abete pressato 
ad alta temperatura senza additivi. Grazie al 
basso contenuto di acqua, i pellets presentano 
un elevato contenuto energetico (ca. 4,9 kWh/
kg) e un basso residuo di ceneri. L’omogeneità dei 
pellets garantisce inoltre una combustione uniforme 

con un carico minimo 
di sostanze nocive 
all’ambiente.
Tutti i pellet sono 
certificati ENplus 
A1 e DINplus per 
sottolineare l’aspetto 
qualitativo.
I bricchetti sono 
prodotti da segatura 
di 100% abete e 

sono a tutti gli effetti una valida alternativa all’uso 
della legna ardere. Il prodotto ha un costante 
basso contenuto di acqua che risulta in un elevato 
contenuto energetico (ca. 4,9 kWh/kg).  
Sono di altissima qualità e certificati da DINplus  
e ÖNORM.

� www.schuster-holz.at

� www.helvilite.com

HELVI

helviLITE presenta freeMAKER 183
Saldatrice multifunzione portatile per saldatura 
a filo, a elettrodo e a TIG. Range di lavoro 
da 20 a 150 Amp, peso ridotto di 10 kg 
e 3 processi di saldatura a disposizione. 
freeMAKER 183 è la scelta migliore per gli 
appassionati di fai da te. Facile da impostare 
grazie al panello di controllo intuitivo, permette 
ottimi risultati anche ai saldatori inesperti. 
Tre le modalità di saldatura: 1. Filo in 

sinergico (selezione spessore da 
saldare e impostazioni seguenti 

in automatico); 2. Elettrodo: 
impostazione corrente e hot 
start; 3. TIG: possibilità di 
regolare la corrente.

� www.cncontinental.it

CN CONTINENTAL

Glacette Fresco
Fresco è un innovativo 
secchiello refrigerante. 
Il particolare sistema 
brevettato di refrigerazione, 
costituito da una batteria 
di accumulatori di freddo, 
consente di raffreddare 
e/o mantenere nel tempo 
vino, birra, acqua, o qualsiasi altra bevanda alla 
temperatura ideale per il consumo. Una volta 
esaurito l’effetto refrigerante, per poterne disporre 
nuovamente, è sufficiente estrarre gli accumulatori 
dal secchiello e riporli nel freezer e/o sostituirli con 
quelli già preventivamente refrigerati (possibilità 
di acquistare accumulatori di freddo di ricarica in 
comode scatole da 12 pezzi).
La particolare forma degli accumulatori unita a 
uno speciale adattatore, fa sì che la bottiglia 
rimanga sempre a contatto con il freddo riducendo 
drasticamente la formazione di condensa.  
Fresco può essere personalizzato secondo le 
esigenze del cliente. 

h l ilit

sinergico (selezione spessore da
saldare e impostazioni segu

in automatico); 2. Elettro
impostazione corrente 
start; 3. TIG: possibilità
regolare la corrente.
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� www.italiadoc.it

ITALIADOC

Nuovo set da giardino
Italiadoc arricchisce la propria collezione outdoor 
con l’elegante set da giardino, composto dal 
nuovo tavolo a liste 60x100x72h e dalla sedia 
listellare con ferramenta a scomparsa. 
Novità 2022, nelle colorazioni bianco, tortora, 
noce e naturale, l’azienda continua nel proprio 
percorso di potenziamento della propria 
gamma. Entrambi i 
prodotti vantano la 
certificazione legno 
100% FSC. La sedia 
pesa solo 3,5 kg, è 
facilmente richiudibile e 
si ripone con il minimo 
ingombro. Misure 
aperta 43x49x79H.
Il tavolo in legno di 
faggio massello ha una 
maggiore resistenza in quanto realizzato con 
incastri a coda di rondine. Richiudibile in soli 
8 cm di spazio è dotato di ferramenta 
antiruggine. Misure aperto 100x80x72h. 
Particolare attenzione al solo uso di vernici 
all’acqua non tossiche. 
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NIKOLAOU TOOLS

Miscelatore a doppia frusta
Miscelatore a doppia 
frusta Bormann 
PRO BEM2000. 
Caratteristiche: potenza 
1600 W; giri motore 
0-610/0-820 rpm; diametro  
Ø 200 mm; 2 velocità.
Agitatore doppio di alta qualità 
con potente motore da 1600 W. 
Con due regolatori di velocità 
meccanici a 6 posizioni.  
Sistema di prevenzione del 
blocco speciale.  
Sistema di riduzione della 
velocità tripla per una 
transizione di velocità 
più fluida. Paraurti in 
gomma ai quattro angoli 
per la protezione anticaduta.  
Lunghezza agitatore 570 mm.

� www.nikolaoutools.gr

� www.fitt.com

FITT

FITT Force: il tubo compatto, leggero 
e resistente per usi intensivi
FITT Force è l’innovativo 
tubo da giardino privo di 
PVC per usi intensivi, 2 
volte più leggero e 3 volte 
più compatto di un tubo 
tradizionale, adatto anche 
all’uso con carrello. 
FITT Force si presenta piatto 
a riposo per poi prendere 
la classica forma 
rotonda in utilizzo. 
Quando il flusso 
dell’acqua viene interrotto, 
FITT Force torna alla 
dimensione di partenza 
e risulta così nuovamente 
maneggevole, compatto e 
pratico da riporre. Il prodotto 
è frutto di due tecnologie innovative: HD-TECH 
che garantisce altissima resistenza all’abrasione 
e alle forature, e maglia NTS, che garantisce 
flessibilità, maneggevolezza e un flusso d’acqua 
continuo grazie all’assenza di nodi e torsioni.

� www.sebagroup.eu/it/

SEBA PROTEZIONE

Calzatura bassa da donna

� www.etnadesign.com

ETNA DESIGN

Prodotti handmade, oltre il design
Tutti i prodotti di Etna Design sono fatti a mano 
al 100%, la produzione si basa sui principi 
LEAN producendo tutto nella stessa sede, 
fatto che aiuta l’azienda a lavorare in modo 
efficiente, con il minor danno possibile per 
l’ambiente.  

Ogni prodotto è 
speciale e richiede circa 
3-4 giorni per essere 
completato, quindi ogni 
acquirente può dire che 
non c’è niente di simile 
al mondo. La grande 
sedia sospesa pesa 
solo 30 kg, ma regge 
fino a 400 kg. Un buon 
design non è solo quello 
che sembra bello.  
Deve anche essere 
performante, 
ergonomico e stupire 
l’acquirente e in Etna 
Design ci siamo riusciti.

Calzatura bassa da donna (articolo 
581CE), disponibile nelle taglie da 35 
a 42, con puntale in composito e soletta 
tessile antiforo. La calzatura è certificata  

EN ISO 20345 S1P.
La tomaia è in maglia di colore 
fucsia per una maggiore 

traspirabilità.
La suola è in gomma 
EVA ultraleggera, 
antistatica, 
antiscivolo, 
antiacido e 
antiolio.
La calzatura 

è estremamente 
leggera ed è adatta a lavorazioni quali: 
manutenzione, industria leggera e per chi 
opera nel settore elettrico.
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METALY

Nuove aziende, nuove categorie,  
nuovi prodotti!
Metaly anche nel 2022 presenta una serie di 
novità. Ai suoi 4500 articoli strettamente Made 
in Italy, aggiunge infatti 3 nuove categorie di 
prodotto: Chiusure a leva, accessori per tendaggi 
e accessori per il campeggio/piscine/outdoor. 

A completamento delle gamme di articoli già 
esistenti, si inserisce inoltre una vasta serie di 
accessori per maniglie e una moltitudine di  
nuove finiture studiate ad hoc in base alle 
esigenze dei propri clienti.
“Excellence is our tradition. Quality is our must”.

� www.metaly.eu

� www.eventframeshop.com

EVENTFRAME

Cornici in legno di prima qualità

� www.ics-spa.it

ICS

I Vasi del Sole
I Vasi del Sole 
sono la linea 
di vasi che 
colora la 
ferramenta.
Nel pieno 
rispetto dell’ambiente 
e delle persone utilizzando 
materiale 100% riciclabile, ICS arricchisce la 
linea di vasi con nuovi colori.
All’intramontabile terracotta e antracite si 
aggiungono lilla, bianco latte e lime per 
colorare i nostri giardini e terrazzi.
È una linea completa dalle forme classiche con 
colori moderni ma dal design attraente. Sono 
disponibili in varie dimensioni e capacità.
Resistenti agli sbalzi di temperatura, agli urti e 
ai raggi solari.

GIROMAGI

EventFrame produce cornici in legno di prima 
qualità per opere d’arte, quadri, display 
digitali (iPad), specchi ecc. I nostri prodotti 
sono realizzati esclusivamente con materiali 
di alta qualità come il legno duro di quercia, 
betulla, padauk africano, sapele e noce. Le 
cornici hanno un 
design originale 
e attraente con 
caratteristiche 
innovative per 
appendere e 
stare in piedi. 
Utilizzando finiture 
naturali provate 
come l’olio di lino, le cornici acquistano un 
aspetto antico e questo spiega come sia la vera 
bellezza delle venature del legno. Il risultato di 
questo sviluppo è che ogni cornice diventa un 
pezzo d’arte individuale. Questo aggiungerà 
alle vostre opere d’arte un vero valore artistico.

entee 
tilizzando

Espositore in legno a cinque piani con ruote
L’azienda Giromagi è presente dal 
1996 nel mercato italiano ed 
estero delle piante cactacee. 
Con una superficie di  
80.000 metri quadrati 
riesce a immettere nel 
mercato più  
di 15 milioni di piante  
all’anno con un assortimento 
di varietà unico.
L’espositore in legno a 
cinque piani con ruote è uno 
dei nostri best seller.
È un espositore versatile, 
facilmente trasportabile 
e leggero, in grado di 
accogliere molte varietà di 
piante in varie misure. 
È uno tra i prodotti 
maggiormente richiesti dai 
clienti italiani ed esteri in 
particolare della GDO.

� www.giromagishop.com
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CENTRALCARTA

ProfiPro, un nuovo concetto di carta
EPOCA

Nuovi rastrelli raccogli foglie
Epoca, azienda italiana 
tra i leader nel segmento 
Garden, presenta i nuovi 
rastrelli raccogli foglie della 
linea Habitat. Prodotti con 
materiali tecnicamente 
avanzati e progettati 
per ottenere la massima 
resa e ridurre la fatica. 
La gamma si presenta 
con un unico manico, in 
lega di alluminio elettro-
saldato leggero e ad alta 
resistenza (160 cm), e tre 
rastrelli di diverse misure, 
utilizzati sia in spazi ampi 
sia in piccoli giardini, 
facilmente intercambiabili 
grazie all’attacco sicuro 
e rapido “Easy-Fit”. Sono 
disponibili in tre misure 
Small – Medium – Large.

� www.ekommerce.it

EKOMMERCE

Contro le zanzare c’è 
Mosquito Magnet Pioneer
Mosquito Magnet Pioneer 
è un dispositivo progettato 
per combattere le 
zanzare in modo efficace 
ed ecologico. Il suo 
funzionamento è basato 
sulla tecnologia brevettata 
“Counterflow”: emettendo 
un mix di anidride 
carbonica, calore e 
umidità attrae le zanzare e 
le aspira in una rete, sfruttando 
il loro stesso istinto che le spinge a volare verso 
l’alto man mano che si avvicinano all’obiettivo. 
Lo scopo perseguito attraverso l’impiego di 
dispositivi funzionali a combattere in modo 
ecologico le zanzare è quello di individuare 
strategie d’intervento che si pongano come 
priorità l’ottenimento di risultati efficaci attraverso 
l’applicazione di tecniche di lotta che riducano 
i rischi sanitari e l’impatto ambientale tutelando 
così la nostra salute, quella del mondo animale  
e dell’ambiente.

� www.vigorplant.com

VIGORPLANT ITALIA

Terriccio Universale Dorater
Il terriccio Universale Dorater è un terriccio 
professionale ideale per tutte le piante da 
giardino, orto, terrazzo e interno.
Ottenuto dalla miscelazione 
di torbe di sfagno pregiate, 
humus di Corteccia, 
EcoFibra® e fibra di cocco 
questo substrato consente di 
migliorare sia la capacità 
di scambio cationico sia la 
nutrizione, aumentando la 
disponibilità degli elementi 
nutritivi e contrastando 
l’azione negativa dell’acqua 
irrigua in eccesso. La struttura 
e l’elevata porosità di Dorater 
assicurano un rapporto 
ottimale fra l’aerazione e la 
ritenzione idrica, favorendo una migliore 
crescita dell’apparato radicale. Per garantire 
un’ottima radicazione Dorater è arricchito con  
una particolare combinazione di concimi a base 
di azoto, fosforo e potassio, così da garantire  
una spinta indispensabile all’apparato radicale 
della pianta.

ProfiPro è la nuova linea Centralcarta di 
prodotti di qualità realizzata rispettando 
l’ambiente. Questa linea professionale 
nasce per coniugare la qualità ecologica 
con il risparmio e dare al cliente un prodotto 
efficiente per tutte le necessità.
L’ampia gamma comprende articoli per 
le diverse aree di utilizzo del settore 
Professionale. La materia prima con la quale 
sono realizzati i prodotti della gamma, parte 
dal recupero di cellulosa non sbiancata 
che, oltre a generare il caratteristico colore, 
garantisce un’ottima resistenza  
e assorbenza. La gamma 
ProfiPro ha la certificazione 
Ecolabel ed è possibile  
utilizzarlo a contatto  
con alimenti secchi.

� www.centralcarta.it � www.epocaspa.com
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RECA PLAST

Secchio Evergreen con strizzatore
Il secchio con strizzatore Evergreen da 15 lt 
è disponibile in varie combinazioni di colori 
e può essere abbinato alla vaschetta per il 
recupero dell’acqua sporca da 6 lt. All’interno 
c’è una scala graduata per un dosaggio 
ottimale dei detersivi ed è dotato di beccuccio 
e fondo ergonomico per svuotarlo facilmente. 
Strizzatore e vaschetta sono removibili 
assicurando una pulizia perfetta del prodotto. 

Dal design senza tempo, robusto, 
pratico e 100% Made 

in Italy con materiali 
certificati e di alta 

qualità, è l’ideale 
per la pulizia 
di qualsiasi 
ambiente, sia 
domestico sia 
professionale.

� www.recaplast.it

SOCHEF

� www.metalplus.com

METALPLUS

Nuovo casellario condominiale
Metalplus, specializzata da 25 anni nella 
produzione di articoli di sicurezza leggera, 
presenta in anteprima il nuovo casellario 
condominiale, che permette di ricevere sia la 
posta ordinaria sia gli acquisti su e-commerce, 
senza dover essere presenti al momento della 
consegna. 

Con un’apposita App, scaricabile da tutti gli 
store, è possibile registrare la propria cassetta, 
e ricevere notifiche personalizzate relative alla 
consegna dell’ordine. Il tutto funziona in modo 
gratuito senza SIM o abbonamenti.

� www.grimaitalia.it

GRIMA

Maciste, scaffale metallo ad alta portata

Strizzatore e vaschetta sono remo
assicurando una pulizia perfetta d
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Facile da accendere, pratico e maneggevole. 
In terrazzo così come in giardino, il barbecue 
Piùsaporillo è l’ideale per qualsiasi angolo all’aperto. 
Nella versione a pietra lavica o in quella a cottura 
Australiana, il barbecue 
ha un’area di cottura 
di 51x37 cm e griglia 
rivestita con smalto 
porcellanato. 
Potenza 
10 kW, 2 
bruciatori in 
acciaio inossidabile 
7,2 kW, fornello 
laterale 2,8 kW 
e ripiano laterale 
pieghevole. In 
dotazione con griglia 
scaldavivande, 
indicatore di 
temperatura, cestello 
frontale porta condimenti 
e paravento in tessuto per 
coprire la bombola.

Barbecue Piùsaporillo

� www.sochef.it

Scaffale in kit di facile montaggio a incastro. 
Ripiani ad alta portata, 260 kg, altezza 
regolabile con una capacità che aumenta in 
orizzontale o in verticale. Disponibile in varie 

misure, robusto 
e durevole con 
finitura zincata.
I piedi in gomma 
garantiscono 
una resistenza 
allo slittamento 
e maggiore 
stabilità. Semi 
professionale 
è adatto per 
ripostigli, garage, 
cantine e qualsiasi 
altro spazio della 
casa, ufficio o 
esposizione e 
stoccaggio per 
negozio e per 
magazzino.
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NICOLI

DECÒ mette l’accento sulle piante
DECÒ è il sistema 
innovativo ed elegante 
di vasi con riserva 
d’acqua che permette 
alle piante di avere 
l’ottimale apporto idrico 
adatto alla loro crescita.
Il kit è composto da 
un sistema a riserva 
d’acqua, 2 vasi di 
diametro 14 cm e 2 

vasi di diametro 10 cm con relativi adattatori per 
essere utilizzato in diverse configurazioni, quindi è 
adatto a moltissime varietà di piante.
È stato realizzato utilizzando polipropilene riciclato 
2ndlife proveniente sia da rifiuto domestico sia 
industriale utilizzando lo stampaggio a iniezione 
alimentato da fonti rinnovabili, quindi è un prodotto 
altamente sostenibile ed ecologico.
Si lava facilmente senza detersivi ed è 100% 
atossico e riciclabile, alla fine del suo ciclo di vita 
potrà diventare un nuovo vaso o qualcos’altro. 
DECÒ, il set di Vasi con riserva d’acqua.

� www.vasideco.it    � www.nicoli.com

POLIMARK

Lastre ondulate in policarbonato

MILLA

Nuova semimaschera Vulcano
Milla presenta in anteprima Vulcano, la nuova 
semimaschera che garantisce massima leggerezza 
e adattabilità a ogni configurazione del viso. Il 
nuovo scudo frontale dalle linee accattivanti e 
moderne, bilancia la pressione nella zona di tenuta 
garantendo una stabilità eccezionale durante il 
suo impiego. Interamente smontabile, 
permette una corretta sanificazione e 
pulizia dopo ogni utilizzo. Usata in 
combinazione 
con la nuova serie 
di filtri Compact 
si ottengono 
le migliori 
performance, la 
loro dimensione 
ridotta infatti 
permette di ottenere 
un dispositivo 
unico in termini 
di ergonomia e 
comfort.

� www.silkplaster.eu

SILK PLASTER GROUP

Rivestimenti murali interni
Silk Plaster è uno 
dei noti leader 
internazionali 
nella produzione 
di intonaci 
decorativi e 
rivestimenti murali 
interni.
Il materiale viene 
applicato a 
pareti e soffitti 
per creare un 
rivestimento 
murale 
impeccabile e 
senza interruzioni.
Silk Plaster è 
composto da fibre tessili e di cellulosa, da 
componenti decorativi e minerali e da un 
adesivo. Silk Plaster può essere facilmente 
applicato a qualsiasi superficie. 
Silk Plaster è durevole, resistente allo 
sbiadimento ed esteticamente gradevole.

� www.millasrl.it

� www.polimarkitalia.com

Polikril Light 76/18® è una lastra ondulata 
trasparente con uno spessore 0,5 mm, 
realizzata in policarbonato compatto 
adatto all’uso esterno per rivestimenti 
verticali e coperture a falde, ha un’ottima 
trasparenza, una grande resistenza agli 
urti e una notevole elasticità.
Polikril Light 76/18® grazie al trattamento 
di protezione UV mantiene la sua 
luminosità per lungo tempo, con qualsiasi 
tipo di condizione atmosferica e di 
intemperie.
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GRANULATI ZANDOBBIO

Camminamento Passo Giapponese
Passo Giapponese 
del marchio Stone 
Gres, è una linea di 
camminamenti per spazi 
esterni dal forte impatto 
estetico, ideali per creare 
percorsi e vialetti moderni 
che donano un tratto 
distintivo al giardino.
Sono il prodotto ideale 
per gli architetti del 
design esterno grazie ai 
numerosi aspetti tecnici, 
alla resistenza, alle 
performance garantite 
dal gres porcellanato 
nello spessore di 20 mm 
uniti alla bellezza delle 
varie superfici, fedeli 
alla pietra naturale e al 
legno. I camminamenti 
sono antiscivolo, facili da pulire, resistenti alle 
macchie, alle muffe, agli acidi, al gelo e agli sbalzi 
termici. Passo Giapponese è un prodotto di  
Granulati Zandobbio.

� www.thermacell.it

ACTIVA

Il piacere di stare all’aperto con Mini Halo
I device Mini Halo di Thermacell sono progettati 
per combattere le zanzare e pensati per un 
utilizzo facile. È garantita una protezione totale 
di 21 mq, grazie all’effetto repellente dovuto alla 
piastrina insetticida. Il dispositivo va azionato 
almeno 10 minuti prima di soggiornare all’esterno 
per consentire il raggiungimento della corretta 
temperatura di esercizio della piastrina insetticida.

Mini Halo deve essere utilizzato all’esterno e 
permette alle persone che amano stare all’aperto 
di godere del proprio relax senza l’incubo delle 
zanzare. Mini Halo è proposto in 7 colori con un 
design moderno e accattivante.
I prodotti Thermacell sono presenti nelle più 
importanti catene DIY, nei garden più prestigiosi, 
nelle ferramenta e nei negozi dedicati all’outdoor. 
Contro le zanzare all’aperto – Turn it on … 
Mosquitoes Gone!

� www.binsistemi.it/

BIN SISTEMI

Bordure in acciaio COR-TEN®

Con le nuove bordure Bin Sistemi, la vivacità e 
la resistenza dell’acciaio COR-TEN® incontrano 
un design unico e innovativo. La speciale lega 
COR-TEN® garantisce un’elevatissima durata 

nel tempo. La superficie 
esterna arrugginisce in 
modo controllato creando 
una patina protettiva che 
ne preserva il resto dalla 
corrosione.
Queste bordure hanno 
spessore 1,2 mm e 
vengono fornite in pratici 
moduli da 2 metri con 
picchetti integrati che 

ne assicurano stabilità e velocità di installazione. 
La parte superiore risvoltata ha una funzione 
anti-taglio, ma mantiene allo stesso tempo la 
flessibilità desiderata.

� www.stone-gres.com

� www.zippo.it

ZIPPO ITALIA

Zippo® Eyewear, la forza  
di un marchio leggendario
Zippo® è tra i leader nel mondo dell’Eyewear, in 
Italia e in Europa.
La triade, rappresentata dall’estetica del prodotto, 
la qualità dei materiali e la notorietà del marchio, 
ha permesso una folgorante e continua ascesa 
del marchio e, sulla scia dello strepitoso successo 

ottenuto negli anni 
passati, la proposta 
di quest’anno si è 
ulteriormente arricchita 
di attesissime novità.
Le numerose linee 
disponibili riescono ad 
abbracciare un ampio 
pubblico, incontrando 
i gusti di coloro che 

amano i modelli classici dalle linee pulite e 
senza tempo e di coloro che, invece, amano 
sorprendere con montature ricercate in termini di 
design, colori e materiali.
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NEWFUELS

Pellet industriali e domestici certificati

� www.teraplast.com/it

TERAPLAST

Vasi Aqua e Still linea Elements
La linea Elements di Teraplast propone articoli 
che non sono mai stati così resistenti grazie 
alla nuova struttura rinforzata. Leggerezza e 
resistenza sono caratteristiche presenti in ogni 
prodotto. Lo stile pulito e moderno, la solidità e la 
notevole capienza 
rendono i vasi della 
collezione un articolo 
dalle funzionalità 
inesauribili e dallo 
stile semplice che 
non stanca mai.
A questa linea 
appartengono il 
vaso dalla forma 
rettangolare Aqua 
e quello di forma 
quadrata Still. Aqua è dotata di distanziali in 
ferro per evitare che il vaso, una volta riempito si 
deformi; entrambi sono forniti con sottovaso incluso 
fissato a incastro. Combinandoli, è possibile 
formare delle soluzioni per delimitare uno spazio e 
riorganizzare l’ambiente in base alle necessità, in 
maniera facile e a un prezzo accessibile.

IGAP - GRANDSOLEIL

Nuova linea Midollino

� www.gierrescale.com

GIERRE

Lot-System... e il dislivello  
non sarà più un problema
All’apparenza si 
presenta come 
una normale scala 
trasformabile, in 
versione doppia e 
tripla, con la sua 
versatilità e la leggerezza 
dell’alluminio, ma ha una 
particolarità unica sul 
mercato: l’esclusivo sistema 
di regolazione tramite 
pedale, utile a superare 
dislivelli fino a 15 centimetri.
Come funziona? Il tronco d’appoggio si sposta 
sulla barra stabilizzatrice curva, fino a trovare il 
corretto allineamento con il terreno.
Scopri di più con il video dedicato, 
inquadrando il QR Code.

� www.newfuels.eu/

La società NewFuels è il più grande produttore 
di pellet di legno in Lettonia e opera dal 2010. 
L’impianto di pellet ha una capacità di produzione 
di circa 270.000 tonnellate metriche all’anno.

NewFuels produce sia pellet 
industriali sia domestici, che 

hanno tutte le certificazioni 
necessarie - SBP, ENplus 
A1; ENplus A2,  
ISO 9001:2015;  
ISO 14001:2015;  
ISO 45001:2018.
L’obiettivo della nostra 
azienda è produrre 

una fonte di energia 
ecologicamente pulita ed 

economicamente sostenibile 
utilizzando i residui forestali nella sua 

produzione. Per noi è importante rendere questo 
mondo un posto migliore.

� www.grandsoleilspa.it

Con la nuova linea Midollino ci piace pensare 
che anche la IGAP – GRANDSOLEIL abbia 
contribuito a creare un ambiente ecofriendly, 
utilizzando anche per questo prodotto, come 
per molti altri prodotti della linea Green 
Boheme, il materiale plastico Greenpol.
Il set Taormina è una proposta completa e 
funzionale composta da un comodo divano 
a due posti, due avvolgenti poltrone e un 
pratico tavolino. La struttura di questi eleganti 
complementi di arredo da esterno è realizzata 
in Greenpol, materiale brevettato, innovativo e 
al 100% ecologico.
Per garantire il massimo comfort il set viene 
fornito con 4 bellissimi cuscini seduta.
È progettato per adattarsi a ogni spazio esterno, 
il set è robusto e resistente, il che significa che 
trascorri meno tempo per la manutenzione e più 
tempo per rilassarti nei tuoi grandi spazi aperti.
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FARMET NEW

Petalo TRIS 04
Farmet New azienda sita 
a Borgo a Mozzano in 
provincia di Lucca propone 
la sua composizione, 
denominata T/450 
TRIS04, ottenuta con 
l’utilizzo di tre vasi 
facenti parte della 
nostra serie Petalo. 
Ciascuno di essi ha tre 
differenti altezze  
(cm 30, 40 e 50) e 
colori (avana, pietra 
serena e bianco). 
Questo gruppo di 
vasi ben si adatta a 
essere posto in ogni sala 
d’attesa oppure punto vendita per decorarlo in 
maniera originale ed elegante. 
Tutta la nostra linea Living Garden è ottenuta 
tramite la tecnica a stampaggio rotazionale che 
rende i nostri prodotti resistenti agli urti e alle alte 
e basse temperature, leggeri e riciclabili. 
Tutta la nostra produzione è 100% Made in Italy.

� www.ecoplast-srl.it

ECOPLAST

Linea Doga, pattumiera con pedale 
Una pattumiera con pedale, realizzata con 
almeno il 70% di plastica riciclata e 100% 
riciclabile. Appartiene alla linea Doga questo 
nuovo prodotto Ecoplast dal design discreto 
ed elegante. Disponibile in diversi colori 
(antracite, grigio ecologico, 
moka, cappuccino e 
bianco) e in due misure 
(da 6 e da 20 litri), la 
pattumiera Doga è resistente 
e consente l’apertura 
facilitata. Grazie al pedale 
posto alla base e integrato 
alla struttura esterna, agevola 
il conferimento dei rifiuti e 
lo svuotamento. Adatta a 
qualsiasi ambiente della casa 
e dell’ufficio, è comoda da 
usare e bella da vedere.

� www.tekcnoplast.it/it/

TEKCNOPLAST

Scarica detriti per cantiere
Lo scarica detriti è impiegato in edilizia per 
convogliare i detriti dai piani di una costruzione, 
facendoli scivolare attraverso la colonna evitando 

che si disperdano o che colpiscano 
accidentalmente i passanti o gli operai 
che si trovano nei pressi del cantiere. 
Il sistema di ancoraggio delle catene 
è alloggiato su due punti predisposti 
da nervature su una base rinforzata in 
modo da ottenere rapidità di montaggio, 

sicurezza, resistenza e stabilità 
della colonna durante 

l’operazione di scarico 
delle macerie. È impilabile 
con sistema anti-incastro. 
Resistente all’umidità e 
alle correnti vaganti. Il 
mix tra forma nervata e 

polietilene di prima scelta 
consente un alto grado di 

elasticità meccanica e un migliore 
assorbimento degli urti e del rumore.

� www.gys.fr

GYS ITALIA

Gys presenta il nuovo 
modello Easymig 180-4XL 
per rafforzare la gamma 
Easymig. Questo generatore 
semi-automatico 180A 
combina i processi di 
saldatura MIG/MAG con 
e senza gas e il processo 
a elettrodo rivestito 
MMA. È un prodotto 
raccomandato per 
saldare diversi tipi 
di metalli: acciaio, 
inox e alluminio 
fino a 3 mm di 
spessore. L’interfaccia Easy con la tabella di aiuto 
alla parametrizzazione rende la visualizzazione 
dei dati semplice e garantisce una regolazione 
facile e intuitiva. Il saldatore può rapidamente 
regolare la tensione e la velocità del filo 
del suo generatore. Inoltre, i potenziometri 
garantiscono le migliori condizioni di saldatura 
per l’utilizzatore. Il modello integra un trainafilo 
per bobine di Ø 200 (5 kg) o di ø 300 (15 kg) 
e un motore da 4 rulli. 

� www.farmetnew.com
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� www.hh-lifestyle.it

H&H LIFESTYLE

Natura: l’ispirazione per il 2022  
di H&H Lifestyle

� www.compo-hobby.it

COMPO ITALIA

Nuovo concime universale Suprême
Compo Italia ogni anno propone novità e 
l’offerta dei concimi liquidi si arricchisce con 
una grande novità: Suprême, l’eccellenza. 
Un concime universale completo con un look 
elegante e premium, finalizzato 
a comunicare la superiorità del 
prodotto. Suprême rappresenta 
semplicemente il meglio per la 
cura del proprio angolo verde: 
migliora la crescita e rende le 
piante visibilmente più belle e 
forti, garantendo resistenza e 
mantenendole sane, grazie a 
una formula nutritiva innovativa 
con più magnesio e ferro.  
È più concentrato rispetto 
ai concimi convenzionali e 
consente una rigenerazione 
veloce della vegetazione a 
seguito di carenze nutrizionali. 
Suprême è inoltre caratterizzato 
da un posizionamento premium che conferisce 
un valore assoluto all’assortimento. Il colore oro 
e la grafica raffinata e accattivante lo rendono 
inoltre altamente visibile a scaffale.

� www.swissinno.com

L’essenza di una trappola per 
topi è attirare e uccidere 
i roditori. Sempre più 
importanti anche la 
sostenibilità, la sicurezza 
e la conformità alle 
norme relative al 
benessere animale 
e alla salvaguardia 
ambientale. 
Obiettivi raggiunti 
da Swissinno con 
la Trappola per 
topi Super Cat PRO 
in cui qualità e 
precisione svizzere si concretizzano nel nuovo 
sistema di scatto “Easy Catch System” che unito 
a un’esca assolutamente naturale garantisce 
la migliore efficienza ed efficacia pur nella 
massima facilità d’uso. A sugellare tali qualità 
anche il sigillo “Blue Angel” ottenuto in Germania 
perché garantisce catture senza scatti a vuoto e 
non fa soffrire gli animali.

Trappola Super Cat PRO
SWISSINNO SOLUTIONS

Una selezione di 
prodotti dedicata a 
chi ricerca l’esotico 
anche all’interno 
della propria casa. 
Una collezione dove 
colori accesi e texture 
selvagge portano in 
tavola il fascino delle 
foreste tropicali. 
Pappagalli, ghepardi, giraffe e koala si 
nascondono tra palme e fiori, dando vita a  
6 decori esclusivi per piatti, tazze, tovagliette, 
bicchieri, vassoi, bottiglie termiche e borse 
termiche. Illustrazioni esclusive, per un’atmosfera 
esotica ricca di vivacità, colore e voglia di 
evasione. H&H Lifestyle è un brand proprietario 
del Gruppo Pengo.
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� www.claber.com

CLABER

Gamma Aquamaster: grande portata, 
massima tenuta
Claber presenta 
una nuova 
gamma di 
raccordi e 
accessori di 
grande diametro: 
Aquamaster. 
Una gamma 
completa e 
professionale per 
tubi di diametro 
da 3/4” e 1”, 
dall’inconfondibile 
design Claber, adatta a essere utilizzata 
in diverse applicazioni: dal giardino alla 
cantieristica, dall’agricoltura all’utilizzo con le 
pompe di aspirazione. 
I prodotti della linea Aquamaster sono, infatti, 
caratterizzati da un grande diametro interno 
che consente un elevato passaggio d’acqua, 
riducendo così le perdite di portata.
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BERNI GROUP

Seghetto alternativo universale
Berni Group continua ad arricchire la sua 
gamma di prodotti per il fai da te e giardinaggio 
con il Seghetto Alternativo Universale. 

Un prodotto 
poliedrico, utilizzabile 
sia nel giardinaggio 
per potare o tagliare 
rami, sia nel fai da 
te per tagliare pezzi 
di metallo, plastica o 
derivati. All’utensile 
infatti, è possibile 
applicare due 

tipologie di lame, una per tagli fini e precisi e 
l’altra per tagli grezzi o potature. 
Per farlo funzionare è sufficiente applicare il 
mandrino del seghetto a un trapano.
Il Seghetto alternativo universale è un prodotto 
garantito e certificato da Berni Group.

� www.tood.it

TOOD

Nuovo sistema modulare MS 
Tood, azienda del gruppo Scherer, propone 
un’ampia gamma di contenitori per la 
sistemazione, dedicati al settore fai da te e al 
settore professionale, valigette, porta minuterie, 

bauli, carrelli e 
prodotti per la logistica 
industriale.
Una delle novità del 
2022 della gamma 
“Space” è il sistema 
modulare MS composto 
da vari moduli a 
seconda delle esigenze 
per creare il porta 
utensili “ad hoc” per 
ogni settore. Dedicato 
agli utilizzatori del fai 
da te e soprattutto agli 
utilizzatori professionali, i 
componenti della gamma 
MS sono realizzati 
in materiali di prima 
scelta molto robusti. Il 

design e lo studio degli spazi interni permette 
l’alloggiamento di qualsiasi tipo di attrezzo, dalle 
piccole minuterie all’elettroutensile professionale.

� www.rik-fer.it

RIK-FER

Sistemi fisici di protezione della casa
La sicurezza domestica sta 
diventando sempre più un 
fattore determinante nella 
nostra vita quotidiana. 
Rik-Fer, forte della propria 
ultracinquantennale 
esperienza nella 
lavorazione e 
modellazione dell’acciaio, 
propone sistemi fisici di 
protezione della casa, 
persiane e grate di 
sicurezza. Qualità nei 
materiali usati e negli 
accessori installati, 
differenti varianti di forma 
e colore. Dal gradevole 
design e realizzate 
integralmente su misura, si 
fondono con discrezione 
nello stile dell’abitazione, 
proteggendone gli 
occupanti.

� www.bernigroup.com

� www.monacis.it

MONACIS

Lampada Eva
L’eleganza, i colori, 
la versatilità. Nei 
prodotti Monacis 
queste caratteristiche si 
uniscono per dare vita 
a veri e propri elementi 
di design per allestire 
location all’aperto o per 
personalizzare gli spazi 
della propria casa. La 
linea Bright si adatta 
perfettamente ad ambienti 
interni ed esterni, inventando affascinanti giochi 
di luce. Il sistema elettrico garantisce l’isolamento 
del prodotto da qualsiasi agente esterno, in totale 
sicurezza. Alta e dalle forme sinuose e imponenti, 
Eva è la lampada con una forma unica, che 
unisce il classico al moderno. Rende suggestivo 
ogni ambiente, indoor e outdoor, anche grazie 
alla sua gamma cromatica di luci che sposano 
alla perfezione la sua finitura opaca.
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� www.ebay.it

EBAY

Tutto per l’Home&Garden 
eBay è il marketplace leader globale su cui gli 
appassionati possono trovare tutto il necessario 
per i loro hobby, grazie alla vasta offerta per il 
gardening, il fai da te e l’arredamento outdoor. 
Proprio l’Home&Garden rappresenta una 
delle categorie 
merceologiche 
di eBay più 
importanti in 
termini di numero 
di prodotti: ogni 
16 secondi 
viene venduto 
un prodotto per 
il gardening e 
per il bricolage 
addirittura 
ogni 5. L’Italia 
è diventata uno dei 5 mercati più grandi e 
rilevanti per eBay a livello globale, contando 
oltre 5,5 milioni di utenti attivi e decine di 
migliaia di imprese.

HOZELOCK

Programmatore d’irrigazione Select Plus
Hozelock è un brand 
internazionalmente 
riconosciuto per la vasta 
gamma di prodotti per 
l’irrigazione, diserbo 
termico e articoli per il 
giardinaggio ecologico. 
Tra le tante novità 
disponibili, presentiamo 
il programmatore per 
l’irrigazione Select Plus. 
Caratteristiche tecniche: 
schermo LCD per una 
regolazione semplificata; un solo bottone di 
regolazione; 3 programmi giornalieri; durata 
dell’irrigazione fino a 199 minuti. 
Si può installare anche su un serbatoio di 
recupero acqua piovana (funziona per caduta).

� www.hozelock.it  

VIBAC

Vibac: 50 anni di successi nel nastro adesivo 
Grazie a continui investimenti nelle linee di 
produzione, Vibac Spa è oggi tra le realtà di 
riferimento a livello internazionale nella 
produzione dei nastri adesivi.
Grazie alla nuova cartiera, 
partendo dalla polpa viene 
prodotta la carta per i nastri 
masking che vengono tagliati 
e confezionati fino all’imballo 
personalizzato. 
Oggi Vibac è in grado di 
costruire una partnership vincente 
industria-distribuzione. Può sviluppare 
prodotti personalizzati anche per «marche 
private» dei distributori DIY, progettare nuovi 
prodotti e soluzioni per il consumatore e lavorare 
per ottimizzare le vendite e la profittabilità.

� www.vibac.it

� www.lowell.it

LOWELL

Orologi di qualità
Lowell, specialista in orologi dal 1972, 
è a oggi una realtà affermata nel campo 
dell’orologeria. Ai suoi albori Lowell si 
presentava al mercato con prodotti di grossa 
orologeria, con casse realizzate in Italia e 
movimenti Tedeschi di alta qualità.

Il successivo inserimento di 
sveglie, orologi da polso, 

stazioni barometriche e 

orologi ufficiali delle maggiori squadre di calcio 
di Serie A, hanno proiettato la nostra azienda 
sino ai giorni nostri, con i nuovissimi smart 
watch a marchio JM Smart.
Azienda a conduzione famigliare da sempre, in 
Lowell facciamo della qualità, del servizio post 
vendita e della soddisfazione del cliente i nostri 
tre capisaldi fondamentali.
Venite a scoprire i nostri prodotti sul nostro sito. 
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� www.emadistributionsrl.it
IPAE-PROGARDEN 

Set Jungle

Auricolari TwinPods PRO
L’auricolare TM AIR PRO è 
l’accessorio più apprezzato tra tutti 
gli accessori della linea Tiemme. 
Questo auricolare in-ear con 
gommini intercambiabili di diverse 
misure lo rendono ergonomico. 
Esso utilizza una tecnologia 
bluetooth 5.0 fino a 15 mt 
che soddisfa anche gli utenti 
più esigenti. Permette di avere 
sempre le mani libere grazie al 
vocal assistant e al controllo del 
volume. La funzione touch di 
on/off e il controllo  
musicale/chiamata permette di 
gestire sia la musica sia rispondere e comunicare 
durante una chiamata in entrata o in uscita.
Gli auricolari sono programmati per connettersi 
automaticamente al dispositivo, che sia 
smartphone, tablet o altro dispositivo sorgente.
I TwinPods PRO sono racchiusi in un charging 
case con chiusura magnetica, dove sono protetti 
e si ricaricano grazie a una batteria integrata. 
Il cavo USB - Type-c da 20 cm per la ricarica è 
incluso.

EMA DISTRIBUTION

Ipae-Progarden è da sempre molto attenta 
all’ambiente e alla sostenibilità, nello sforzo 
continuo di minimizzare il proprio impatto 
ambientale.
Ora questa attenzione si riflette anche nei 
prodotti dell’azienda, che utilizza un nuovo 
materiale riciclato e a sua volta riciclabile. 
Grazie a questo nuovo impiego, gli scarti che 
altrimenti dovrebbero essere smaltiti, dopo 
un’accurata selezione possono essere recuperati 
e tornare a nuova vita.
Con questo materiale abbiamo realizzato il Set 
Jungle, dal design accattivante composto da 1 
divano, 2 poltrone e 1 tavolino, per l’interno e 
per l’esterno.

� www.ipaeprogarden.com

FLORA TOSCANA

Piante in vaso per interno ed esterno
Flora Toscana è lieta di presentare in occasione 
di Buyer Point 2022 il proprio assortimento 
di piante in vaso con molte varietà da interno 
e da esterno 
provenienti dagli 
oltre 100 ettari 
di produzione 
dei nostri soci. 
Particolare 
importanza 
rivestono, 
specie in 
questo 
periodo, 
le piante 
fiorite da 
balcone o da 
bordura, annuali e periennali oltre alle piante da 
appartamento. Flora Toscana oltre al prodotto 
offre servizi di personalizzazione nel packaging 
su specifica richiesta del cliente e/o dedicate 
alle principali festività.

� www.floratoscana.it

� www.ielapigroup.it

EUROPROFIL

Palbox canna fumaria stufa
Europrofil conquista la certificazione V2 e dà 
forma al contenuto, lanciando sul mercato Palbox 
canna fumaria stufa, un pratico contenitore/
espositore in cartone, completo di illustrazioni 

didattiche per la 
composizione della 
canna fumaria della stufa.
Palbox contiene un 
assortimento completo di 
tubi e accessori Ø 80mm, 
in acciaio verniciato V2 
e in acciaio inox 316. 
Palbox è pensato per 
il rivenditore con 14 
referenze assortite in uno 
spazio ridotto: Palbox 
misura 80x120 cm  
ed è alto 160cm.
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ORGANIZZAZIONE ORLANDELLI

Bancale espositore per piante e fiori

� www.marmoresina.net   � www.marlux.net

EUROPLAST

Prodotti per le finiture in Marmoresina®

La nostra azienda attiva dal 1979 è l’unica 
detentrice del marchio Marmoresina®.
Gocciolatoi per balconi in diverse misure e 
forme con capacità di resistenza e contrasto 
alle infiltrazioni, alla 
sfarinatura, al dilavamento, 
alle efflorescenze e alle 
temperature più estreme sia 
calde sia fredde.
Battiscopa da esterno/interno 
in barre da cm. 100/200.
Canalina Rex per il 
drenaggio dei balconi e 
piazzali senza griglia.
Cornici decorative di finitura 
di varie forme da utilizzare 
come greche o lesene.
Coprimuri con pezzi speciali come angoli e 
terminali per la copertura delle parti sommitali 
dei balconi e muretti in molteplici sezioni. 
Lastre da rivestimento in grandi dimensioni per 
la copertura di pareti piastrellate dei bagni o 
trasformazione di vasca in doccia.

NEGRARI

Natale, il nascondi lavatrice laterale

� www.lebez.com/

LEBEZ

La cartoleria che serve,  
senza controindicazioni
Presente da oltre 60 
anni sul mercato, 
Lebez è in grado di 
garantire affidabilità e 
professionalità nel mondo 
della cancelleria, per un 
utilizzo professionale, per 
la scuola, l’ufficio e la vita 
di tutti i giorni ponendo al 
primo posto la qualità e 
la cura del prodotto.
I sistemi espositivi offerti 
da Lebez, con un 
catalogo di oltre 3000 
codici, sono adatti a 
ogni necessità e spazio, 
valorizzando il punto vendita e permettendo di 
allestire gamme stagionali o continuative.

Il bancale per piante e fiori in alluminio è il 
perfetto espositore per i punti vendita che vogliono 
presentare al meglio l’area vendita dedicata al 
mondo Garden: perfetto per essere posizionato 
all’esterno (ad esempio in primavera per la vendita 
delle piantine da orto) è anche ideale per l’area 
interna (ad esempio per le promozioni di piante da 
interno). Grazie alla vasca in PST rinforzato con 
scanalature che ottimizzano al meglio l’irrigazione, 
verrà mantenuto più a lungo il valore estetico 
delle piante e fiori esposti rispetto ai supporti non 
professionali. Inoltre, attraverso il filtro e valvola di 
scarico dell’acqua in eccesso viene semplificato 
il processo di svuotamento della vasca, evitando 
sgocciolamenti o sversamenti di acqua sul 

pavimento. La struttura completamente 
in alluminio permette di 

abbinare la solidità 
del materiale 
all’estrema 
maneggevolezza 
e leggerezza del 
supporto espositivo. 

� www.orlandelli.it

� www.negrari.it

Vi presentiamo 
Natale, il nostro 
nuovo nascondi 
lavatrice in PVC, 
il quale offre 
la possibilità 
di avere due 
ripiani laterali 
sui quali poterci 
appoggiare 
detersivi e altri 
prodotti usati in lavanderia. Nasce dall’esigenza 
di chi non ha molto spazio sopra la lavatrice e non 
può permettersi di installare uno scaffale verticale 
in cui riporre gli oggetti. Inoltre, sviluppandosi 
orizzontalmente, offre maggiore stabilità, 
soprattutto negli ambienti esterni, dove gli agenti 
atmosferici spesso influiscono su quest’ultima.
Natale viene consegnato in kit di montaggio, 
comprensivo di tutti gli accessori necessari e 
istruzioni. I suoi punti di forza sono la praticità 
(montaggio semplice e veloce), l’adattabilità (può 
essere utilizzato sia in ambienti interni sia esterni) e 
la resistenza a tutti gli agenti atmosferici (essendo 
fatto in PVC).
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ELEPACKING

Foglia per pacciamatura
Elepacking, azienda 
produttrice di articoli in 
polietilene per settore 
ferramenta, edilizia, colori, 
garden e fai da te, ha 
lanciato una nuova gamma 
di foglie per pacciamatura.
Pratiche bobine in formato 
compatto e pronto all’uso, 
utilizzabili per differenti 
applicazioni grazie alla 
presenza di una tripla fila 
di fori sfalsati pretagliati, la 
cui apertura consente di mantenere le distanze 
desiderate per ciascun tipo di coltivazione.
Un prodotto estremamente versatile, pratico e 
conveniente, caratteristiche che lo rendono ideale 
sia per l’hobbista sia per il professionista.

� www.elepacking.it

� www.verdemax.it

VERDEMAX

Spazzolatrice elettrica multifunzione
La spazzolatrice elettrica 
SMF 230 (cod. 2795) 
nasce per la pulizia 
veloce e senza fatica del 
prato sintetico.
Grazie alle sue spazzole 
rotanti rimuove tutti i detriti 
che si sono depositati 
tra i fili dell’erba sintetica 
assicurando una perfetta 
manutenzione periodica 
del prato.
Grazie agli accessori 
può essere usata per 
pulire le fughe delle 
pavimentazioni esterne 
e rimuovere erbacce e 
muschio tra le piastrelle 
di pavimentazioni o 
grondaie. È infatti dotata 
di uno spazzolino rotante per la pulizia delle fughe di 
passatoie e camminamenti piastrellati.
Dotata di comoda impugnatura, asta telescopica per 
una migliore regolazione, pulsante di regolazione 
della velocità di funzionamento.
Dati tecnici: dimensioni 130x27x18 cm; potenza 
500 W; tensione di alimentazione 230-240 V; 
velocità di utilizzo disponibili, 6 regolabili;  
lunghezza asta telescopica 100-125 cm;  
peso 3,2 kg.

� www.sevenitalia.com

SEVEN ITALIA

Maniglia modello Esa
Dall’idea al disegno, rigorosamente su carta, 
le maniglie per porta Seven Italia nascono 
dal nostro team R&D e vengono poi prodotte 
in Italia. Lo studio attento al dettaglio nasce 
sin dalle prime 
fasi progettuali 
quando, dalla 
matita, si passa 
alla creazione 
del prototipo, 
donando vera 
e propria forma 
all’idea. Il nuovo 
elemento viene 
poi sottoposto 
a un’accurata fase di assessment al fine di 
assicurarne design, ergonomia e utilizzo. 
La successiva fase di produzione prevede, 
per questo modello, la realizzazione in zama, 
materiale green facilmente riutilizzabile e 
capace di adattarsi a linee e forme tra le più 
complesse.

MONGARDI

Dalla tavola alla sistemazione, 
gli indispensabili in casa
L’azienda, specializzata in articoli per la cucina 
e per la tavola di fascia medio alta, riconoscibili 
per colore, design e finiture, nel 2005 decide di 
iniziare la produzione di una linea di armadietti 
in resina e di alcuni scaffali modulari in resina, 

entrambi realizzati 
utilizzando sia la 
tecnologia dell’estrusione 
del PVC sia dello 
stampaggio a iniezione 
di PP. La nostra gamma di 
prodotti risolve problemi 
di installazione sia 
all’esterno sia all’interno 
della casa. In aggiunta 
alla sistemazione, 
Mongardi produce 
anche alcuni articoli per 
la raccolta differenziata, 

che possono essere utilizzati in maniera perfetta in 
terrazzo, garage e giardino. A partire dal 2015, 
inizia la produzione di complementi per lavanderia 
quasi interamente realizzati in resina, resistenti a 
tutti gli agenti atmosferici, detergenti e acidi di uso 
comune utilizzati per la pulizia domestica. 

� www.mongardi.com
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SEMENTI DOM DOTTO

Rhizoplus, la simbiosi perfetta
L’orticoltura simbiotica è un processo di 
coltivazione che prevede l’uso di una 
microbiologia positiva (funghi, batteri) e mira a 
ripristinare, mantenere e migliorare la biodiversità 
e funzionalità microbica dei suoli. A questo 
proposito SDD presenta la nuova linea di sementi 
Rhizoplus, composta da 18 varietà, addizionate 
con funghi e 
batteri della 
rizosfera che 
assicurano 
i seguenti 
vantaggi: 
maggior 
numero di 
piante nate; 
germinazione 
ed emergenza più rapidi; maggior apparato 
radicale associato alle ife delle micorrize; 
riduzione marciumi radicali; maggior 
sopravvivenza delle piantine germinate in terreni 
con problemi di sanità; sviluppo della pianta 
migliore e più robusto; maggior tolleranza a 
stress idrici e termici; nessun prodotto chimico.

� www.ferraboli.it

FERRABOLI

Pic Nic, il bbq salvaspazio
Le dimensioni ridotte di Pic Nic, 
completamente richiudibile in una 
pratica valigetta, lo rendono il 
barbecue ideale per brevi 
uscite e pranzi fuori porta.
Nella valigetta in acciaio 
con gambe pieghevoli 
trovano posto una griglia 
cromata posizionabile 
a tre altezze, coperchio 
e fianchetti-paravento di 
protezione e griglia a fuoco 
per le braci in lamiera stampata. 
Il braciere è dotato di un spacco frontale, per 
facilitare l’aereazione della combustione.
Tutti i prodotti Ferraboli sono progettati e 
realizzati in Italia, riponendo la massima 
attenzione nella scelta di materiali di alta qualità.

� www.filasolutions.com

FILA INDUSTRIA CHIMICA

Salvaterrazza® per la cura della terrazza
Salvaterrazza® by Fila è l’anti infiltrazione 
consolidante traspirante che si prende cura  
della terrazza e può essere usato sia come 
protettivo che su un danno già esistente, 
scongiurando il rifacimento delle strutture,  
con un risparmio di tempo e di costi. 
Il prodotto penetra nei materiali consolidando 
la superficie, eliminando il problema delle 
infiltrazioni e previene la percolazione 

dell’acqua, la 
formazione di muffe 
ed efflorescenze 
nonché gravosi 
danni alle strutture e 
protegge le fughe. 
Pronto all’uso, è 
indicato per gres 
porcellanato, marmo 
e pietra, agglomerati, 
cemento, tufo, cotto, 
klinker.

� www.sementidotto.it
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� www.myfamily.it

MYFAMILY

Incisioni all’avanguardia con Techla
Techla è un innovativo sistema per l’incisione di 
medagliette sviluppato dall’italiana MyFamily, 

azienda tra i leader del 
settore pet, che consente 
di personalizzare il 
prodotto all’istante nel 

punto vendita. Con la lettura del codice a barre, la 
macchina riconosce il modello di medaglietta e i 
dati per il ritrovamento del pet o le frasi da dedicare 
a chi vogliamo prendono vita all’interno di Techla.
La presenza del monitor LCD touch screen 
permette di programmare l’incisione in maniera 
facile e intuitiva, mentre il vetro frontale fa vivere 
la personalizzazione, che avviene grazie a una 
precisissima punta di diamante da 120°.
Oltre alla versione standard, è disponibile anche 
quella XL, modulabile e con espositore integrato che 
si adatta agli spazi e alle esigenze di ogni shop, 
e il formato XS (questa volta senza monitor ma 
collegabile allo smartphone del negoziante).
Non necessita di particolare manutenzione e 
aggiornando il software si accede alle ultime novità. 
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LOSA LEGNAMI

Nuovo Storage per oggetti ingombranti
Pratico, elegante, discreto è il nuovo Storage di 
Lifetime, distribuito in esclusiva da Losa Esterni 
da Vivere. Le dimensioni generose consentono 
l’inserimento di 
oggetti ingombranti 
come biciclette, 
piccoli scooter, 
rasaerba, bidoni 
per la differenziata 
ecc. Il vano è 
lucchettabile, i 
comodi pistoni 
pneumatici ne 
facilitano apertura 
e chiusura. Storage 
è realizzato in 
polietilene soffiato 
doppia parete ed è 
dotato del pratico 
pavimento. Storage è disponibile presso i migliori 
Store partner di Losa in Italia.

� www.losalegnami.com

HONEYWELL

Nuova linea di calzature Agile

� www.eurocornicisrl.it

SEBA ITALIA

Copriwater in termoindurente matt
Da un’esperienza trentennale ma con lo sguardo 
sempre rivolto al futuro, nasce la nostra gamma 
di copriwater in termoindurente matt. L’impiego di 

tecnologie avanzate e l’uso di materie prime di 
alta qualità, unitamente alla preziosa manodopera 
delle nostre maestranze, danno vita a un prodotto 
confortevole, duraturo ed elegante, perfettamente 
in linea con le tendenze di mercato, grazie alle 
forme affusolate. La finitura opaca, realizzata nelle 
varianti colore, dona un effetto rilassante mentre la 
seduta slow close conferisce silenziosità e ulteriore 
comfort per un’esperienza 100% made in Italy.

� www.honeywell.com

La nuova linea di calzature Agile, rispettandone il 
nome, garantisce agilità, leggerezza, flessibilità 
e comfort, assicurando così movimenti rapidi e 
flessuosi, nel totale rispetto del marchio Honeywell. 
La gamma si compone di 6 modelli, declinati nella 
versione blu o giallo con protezione S1P SRC o S3 
SRC ESD. Il tessuto traspirante stretch, insieme ai 
materiali della tomaia a maglia e alla fodera in mesh 
3D sono stati accoppiati al rivestimento in poliuretano 
termoplastico (TPU) al fine di ridurre la quantità di 
cuciture. Il puntale è in materiale composito, per 
garantire leggerezza e ha un contrafforte esterno per 
assicurare stabilità. Infine le proprietà antistatiche, gli 
indicatori di usura sulla suola e la soletta modulare 
per adattarsi a qualsiasi conformazione del piede 
garantiscono ulteriore comfort.  

IPIERRE SYSTEM

Sprayers disponibili in modello  
da 8-12-16 litri

Le pompe 
elettriche Ipierre 
sono realizzate in 
materiali di alta 
qualità e permettono 
di irrorare per 
effettuare trattamenti 
specifici su piante, 
siepi o fiori. Pratiche 
ed efficienti, sono 
strumenti perfetti 
anche per sanificare 
ambienti esterni 
in modo pratico e 
veloce.  
Tra le caratteristiche 
principali spiccano 
la portata di 3,6 

L/min, una pressione di esercizio 2-4 bar, 
dotazione di lancia telescopica, spallatura 
ergonomica regolabile e batteria al litio 
ricaricabile con durata carica fino a 5 ore. 
Scopri tutti i prodotti Ipierre sul nostro sito.

� www.ipierre.eu/
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POLYFLAME EUROPE

Accendigas e prodotti accendi fuoco
Polyflame Europe, multinazionale francese, 
presenta una vasta gamma di accendigas, 
accendini e prodotti accendi fuoco.
Tutti i nostri prodotti sono sottoposti a rigorosi 
controlli da parte dei nostri ingegneri della 
qualità nei nostri 
laboratori in Europa 
e seguono tutte le 
severe normative 
per garantire la 
sicurezza dei 
nostri utilizzatori di 
prodotti.
Questi prodotti 
rappresentano il 
nostro core business 
e sono studiati nella 
presentazione, da un packaging molto curato 
per ottenere un’attrattiva ottimale e una facile 
identificazione degli stessi, e per rispondere a 
ogni esigenza espositiva dei nostri clienti, con 
una gamma in display e una in blister.

� www.holztechnic.it

HOLZ TECHNIC

Viti da esterno con rivestimento Evo Coating
Holz Technic è il marchio che nelle rivendite di 
tutto il mondo è sinonimo di qualità per le piccole 
e medie strutture in legno. Con i prodotti Holz 
Technic è possibile realizzare in modo semplice 
lavori di falegnameria, 
costruzioni per ambienti 
esterni e opere di 
coibentazione, fino a 
vere e proprie case 
in legno. Da oggi 
l’avanguardia per le viti 
da esterno ha un nuovo 
nome: rivestimento 
Evo Coating. Uno 
speciale rivestimento 
che permette ai fissaggi 
di sopportare l’azione 
corrosiva degli agenti 
atmosferici tipica delle zone costiere, mantenendo 
comunque una resistenza meccanica pari a quella 
dell’acciaio al carbonio. Su tutte spiccano le viti 
SNK EVO e TLL EVO. Scopri tutti i prodotti sul 
catalogo.

� www.comferut.it

COMFERUT

Ferramenta per l’arredo
Comferut è specializzata 
da oltre 60 anni nella 
ferramenta per l’arredo. 
Da questa storia nasce la 
divisione che si occupa 
della distribuzione e del 
mondo Fai da te, con 
soluzioni espositive studiate 
per offrire una gamma 
all’avanguardia e una 
facilitazione per il cliente 
finale, che può orientarsi 
efficacemente anche in un 
mondo tanto tecnico.
Viene qui presentato un 
sistema espositivo di un 
metro lineare dedicato 
interamente ai piedini per mobili: una gamma 
profonda con soluzioni in ferro e in plastica, 
per cucine, letti, complementi, con finiture e 
forme diverse. Un metro che si affianca ad altre 
famiglie prodotto come cerniere, guide, scorrevoli, 
maniglie e molto altro.

� www.fuoridiverde.it

ITAL-AGRO

Insetticida Nexa Zanzare
Nexa Zanzare è un 
insetticida ottenuto dalla 
combinazione di Permetrina, 
Pralletrina e PBO, che 
conferiscono a questo 
prodotto un eccezionale 
triplice effetto: stanante, 
abbattente e residuale. 
Nexa Zanzare è dotato di 
elevatissimo effetto knock-
down anche su infestazioni 
difficili (4 volte di più delle altre Alletrine). 
Grazie all’azione sinergica dei componenti, 
anche se utilizzato al dosaggio minimo (0,5%), 
entro 120 minuti dall’applicazione si ha una 
mortalità del 98% delle zanzare. 
La Permetrina conferisce un buon potere 
abbattente con buona azione residuale, 
la Pralletrina ha un impareggiabile 
potere abbattente e rapidità d’azione, il 
Piperonilbutossido sinergizza l’azione di questi 
due piretroidi di sintesi.
Plus di prodotto: effetto abbattente immediato; 
azione snidante; azione residuale: 3 settimane.

� www.polyflame.com
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TECNO AIR SYSTEM

Stufe Corona
Le stufe a 
combustibile 
liquido Corona, 
sono prodotte 
con la più recente 
e avanzata 
tecnologia 
giapponese. 
Grazie alla 
nuova camera 
di combustione 
migliorata 
garantiscono 
una elevata qualità di combustione, un 
riscaldamento efficace una elevata economia. 
Non necessitano di canna e di allacciamento 
elettrico. Sono affidabili e sicure grazie al 
dispositivo antiribaltamento e al sistema di 
spegnimento anti-odore. 
In foto RX-2485, dimensioni compatte ed 
elevata capacità riscaldante.

� www.tecnoairsystem.it

FLASHCUTTER

Qfc10®, testina universale per decespugliatore

� www.www.flashcutter.it

ART PLAST

Mobiletti per la raccolta differenziata
Art Plast, azienda produttrice dal 
1981 di articoli per il fai da te, 
garden e sistemazione, presenta 
una nuova linea di mobiletti 
per la raccolta differenziata, 
ideali per separare e contenere 
i rifiuti in modo ordinato. La 
chiusura di sicurezza garantisce 
protezione dal vento e da aperture 
accidentali. Il modello Eco può 
contenere 3 sacchi da 110 litri, 
mentre il modello Eco3 arriva fino 
a 70 litri e ciascun sacco poggia 
su un ripiano.

� www.artplast.it

� www.dunsch-europe.com

DUNSCH EUROPE

Nuova motosega da potatura 
Motosega da potatura a batteria, 
facente parte di una più ampia 
gamma dove il denominatore comune 
è l’utilizzo di una sola batteria per tutti 
gli strumenti a 20 V, disponibile con una 
capacità di 2.0 Ah o 4.0 Ah.
Nello specifico, il seghetto da potatura 
ha una lama di lavoro da 10 cm con una catena da 
1/4, regolatore della tensione della catena mediante 
chiave a brugola, sempre a disposizione perché 
inserita sulla macchina, impugnatura morbida e anti 
stress, munita di carter protezione lama.

Qfc10® è la testina universale, adatta per tutte le 
macchine e grazie alla semplice sostituzione delle 

lamelle è perfetta per tutte le situazioni: 
dall’erba alta, grassa o sottile 

fino alle situazioni più difficili 
come rovi e autobloccanti.
Con 4 tipologie di lamelle 
brevettate, per 7 tipi di 
taglio differenti, la testina 

Qfc10® risolve anche le 
situazioni più difficili: dal 

taglio dell’erba di qualsiasi tipo alle aree più 
incolte e problematiche, passando dal taglio 
standard all’effetto “Mulching” o “Scattering”. 

� www.dissuasorisilverline.it

VARESE GARDENING

Silverline, dissuasori contro topi 
e animali infestanti
Contro topi e ratti, 
Varese Gardening 
raccomanda i 
dissuasori Silverline, 
che combinano 
più tecnologie per 
un’azione deterrente 
24h/24 senza l’uso 
di veleni.
Il modello MR130 
DG4 Waterproof è 
ideale in ambienti 
umidi come garage, stalle o scantinati, 
con una copertura di 130 mq. Col sistema 
A-Guard, irradia ultrasuoni specifici 
per allontanare topi e ratti, mentre con 
ElectroPulse genera impulsi elettromagnetici 
nell’impianto elettrico, impedendo ai topi di 
infiltrarsi nei passacavi. 
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